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Con el presente trabajo he querido atender y agradecer de manera
especial la honrosa invitacion hecha por el llustre decano de la
Facultad de Ciencias Juridicas de la Pontificia Universidad Javeriana,
Rvdo. padre Luis Fernando Alvarez Londofio, S.J., para publicar en
el primer nimero de la revista de derecho internacional, uno de los
temas relacionados con la investigacion que actualmente adelanto
sobre el contrato de compraventa internacional de mercaderias,
conforme a su regulaciéon en la Convencion de Naciones Unidas de
1980.

INTRODUCCION®
A partir del 1° de agosto de 2002, entré en vigor para Colombia la

Convencién de Naciones Unidas para los contratos de compraventa
internacional de mercaderias, conocida por su sigla eninglés como

*  La literatura juridica sobre la Convencion de Viena para los contratos de
compraventa internacional de mercaderias es muy abundante. Ademas de libros
generales existen numerosas monografias y articulos publicados en revistas
especializadas. Sin perjuicio de las citas a algunos autores y trabajos especificos
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cisc. Dicho convenio internacional, alafecha, ha sido adoptado por
62 estados, razén por la cual muchos celebran, con razoén, su
configuracion como pilar del derecho mercantil unificado

Tal como lo hemos sefalado en varias intervenciones en foros
académicos y empresariales y en algunos escritos, uno de los
aspectos relevantes del contrato de compraventa internacional es
el hecho de que el Convenio de Viena, segun nos lo cuenta la
historia de su gestacion, es un punto de encuentro entre las
diferentes familias juridicas existentes actualmente, decantadas con
el paso de los siglos, principalmente el sistemaataimon lawy
el civil law.

que hagamos a lo largo de este trabajo y a la bibliografia indicada al final, para
lograr una aproximacién general a los principales aspectos de la Convencion
sugerimos la consulta de las siguientes obras:

AupiT, BERNARD, La compraventa internacional de mercaderi@snvencion de
las Naciones Unidas del 11 de abril de 1980, traducciércgeo ZavaLia , Zavalia
Editor, Buenos Aires, 1994,i> Pcazo v Ponce be LEON, Luis, La compraventa
internacional de mercaderias. Comentario de la Convencién de V@inidas,
Madrid 1998. BrALEs ViscasiLLAS, MARiA DEL PiLAR, El contrato de compraventa
internacional de mercanciabttp://www.cisg.lawpace.edu,

FerNANDEZ DE LA GANDARA, Luis; Cavo Caravaca, ALFonso Luis, El contrato de
compraventa internacional de mercangi@n Qivo CaraAvACA, ALFONSO L.
FERNANDEZ DE LA GANDARA, Luis (directores). Banco—MoRALES LIMONES, PLAR,
Contratos internacionaleslecnos, Madrid, 1999. ¢hnoLp, JoHn, Derecho
uniforme sobre compraventas internacionales (Convencion de las Naciones Unidas
de 1980)Madrid Edersa, 1987 ERNANDEZ DE LA GANDARA, Luisy CaLvo CARAVACA,
ALFonsoLuis, Derecho mercantil internacion&? ediciéon, Madrid, Tecnosy#,
BuHarA, Compraventa internacional. Convencién de Viena sobre compraventa
internacional de mercaderias de 1988trea, Buenos Aires, 199&iEowm, RaLPH;
GoRrpoN, MicHAEL WALLACE; SpaNoGLE, JoHN A., Internacional Business
TransactionsyWest Group, St. Paul Minn. United States, 20@8aR:sVIsCASILLAS,

MaRiA DEL PiLAR, La formacion del contrato de compraventa internacional de
mercaderias Tirant lo blanch, Valencia, 1996.A&R0-Zurp, Compraventa
internacional de mercaderiaBuenos Aires, La Roca, 1990.

1 En Colombia, la Convencién se aprobé mediante Ley 518 de 1999. La Corte
Constitucional se pronuncié sobre su exequibilidad mediante sentencia C-529 de
2000. El 10 de julio de 2001 se deposit6 el instrumento de adhesion. El decreto
2826 de 2001 promulgé la convencion, y conforme a su articulo 99 entr6 a regir el
1° de agosto de 2002.
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Este encuentro que marca un hito en la evolucion del derecho
privado en muchos siglos de decantamiento, tiene especial
relevancia para los sistemas de derecho interno, no sélo por cuanto
significa en la armonizacion del derecho privado a nivel
internacional, sino por el hecho de introducir novedades
conceptuales a los mencionados sistemas, ademas de contribuir
con soluciones a problemas reales surgidos de las diferencias entre
los distintos regimenés

El tema que hemos escogido como objeto del presente trabajo
se refiere al régimen de fuentes en el contrato de compraventa
internacional, conforme a las disposiciones de la Convencion de
Naciones Unidas. De todas maneras, y en lo pertinente, nos
permitiremos hacer las referencias expresas a otros regimenes de
los que conforman el derecho mercantil internacional, por la
relacion que tienen sobre el aspecto objeto de nuestro estudio, que
es el contrato de compraventa internacional.

Ahora bien, es precisamente el régimen de fuentes uno de los
gue mas interesa al tratar de comprender la normativa sobre
compraventa internacional, pues como lo veremos, se presentan
varias diferencias con las disposiciones internas sobre tal aspecto.

|. LA CONVENCION SOBRECOMPRAVENTA
Y SU UBICACION DENTRO DE LOS REGIMENES
INTERNACIONALES EN MATERIA DE CONTRATOS

La Convencion de Naciones Unidas sobre Compraventa
Internacional, fue adoptada el 11 de abril de 1980 en la ciudad de

2 Precisamente, como se sefiala en la comunicacion de la Comision al Consejo y al
Parlamento Europeo sobre derecho contractual europeo, “Las soluciones
internacionales permiten resolver algunos problemas potenciales relacionados con
las diferencias existentes entre las distintas normativas nacionales en materia de
contratos”. Comision de las Comunidades Europeas. Bruselas, 11.0¢c2001
(2001) 398 final.
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Viena, y entré a regir el 1° de enero de 1988 después de haber sido
ratificada por once estados

La Convencién sobre compraventa es de aquellos tratados
denominados por la doctrina como “tratados ley”, o tratados
normativos que:

“...tienen por objeto formular una regla de derecho que sea objetivamente
vélida, y se caracterizan porque la voluntad de todos los signatarios tiene
idéntico contenidd”

Desde esta perspectiva, podemos notar la diferencia entre la
Convencion y los tratados de derecho internacional privado, que
persiguen la determinacion de la normativa aplicable a los
contrato§ como es el caso del Convenio de Roma de 1980 sobre
ley aplicable a las obligaciones contractuales. Para ello bastenos
citar las palabras con que en la comunicacion de la Comision al
Consejo y al Parlamento Europeo que hemos citado anteriormente,
se mencionan tales diferencias. En efecto, al referirse a las
soluciones internacionales que permiten resolver los problemas a
partir de las diferencias entre los regimenes nacionales se indica
que:

“La primera consiste en la aplicacion de normas internacionales uniformes
de derecho privado para determinar cual es la normativa que rige el contrato”.
(...) La segunda solucion consiste en armonizar las normas de derecho
material a nivel internacional. En este caso, la norma mas importante es la
Convencion de lasn sobre los contratos de compraventa internacional de
mercaderiasc(sg) (...)°.

3 Argentina, China, Egipto, Estados Unidos, Francia, Hungria, Italia, Lesoto, Siria,
Yugoslavia y Zambia.

4 Rousseay CHARLES, Derecho internacional public®®? edicién, Ediciones Ariel,
Barcelona, 1966, pag. 26.

5  Vid., Avarez LonpoRo, S.J. luis FERNANDO, GALAN BARRERA, DIEGO RICARDO.
Derecho internacional privadoPontificia Universidad Javeriana, Facultad de
Ciencias Juridicas, Bogota, 2001, pag. 51y sigs.

6 Comunicaciongit., pag. 8.
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Tal como puede deducirse de la estructura de la Convencion, la
misma establece normas uniformes para el contrato de compraventa
internacional, aplicable de acuerdo con los parametros que se fijan
en los articulos 1 &6

Sin embargo, es preciso anotar que el Convenio de Viena sobre
compraventa no es omnicomprensivo de todos los temas y
circunstancia que se pueden derivar de un contrato de esta
naturalezd Es aqui entonces, donde adquiere importancia el

7  Aunque en este articulo no pretendemos detenernos en el campo de aplicacion de
la Convencidn, en los articulos citados puede consultarse las areas del contrato de
compraventa que se regulan por la Convencion, asi como las que se excluyen.

8 LaConvencion esta compuesta de 101 articulos, estructurada de la siguiente manera:
Parte . Ambito de aplicacion y disposiciones generales

Capitulo 1. Ambito de aplicacion

Capitulo 2. Disposiciones generales

Parte I1. Formacion del contrato

Parte 111 Compraventa de mercaderias

Capitulo 1. Disposiciones generales

Capitulo I1. Obligaciones del vendedor

Seccion . Entrega de las mercaderias y de los documentos

Seccion Il Conformidad de las mercaderias y pretensiones de terceros

Seccion Il Derechos y acciones en caso de incumplimiento del contrato
por el vendedor

Capitulo I11. Obligaciones del comprador

Seccion . Pago del precio

Seccion Il Recepcion

Seccion Il Derechos y acciones en caso de incumplimiento del contrato
por el comprador

Capitulo V. Transmision del riesgo

Capitulo V. Disposiciones comunes a las obligaciones del vendedor y del

comprador

Seccion Il Indemnizacién de dafios y perjuicios

Seccion Il Intereses

Seccion V. Exoneracion

Seccion V. Efectos de la resolucion

Seccion VI. Conservacion de las mercaderias

Parte V. Disposiciones finales
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régimen de fuentes, pues nos permitira afirmar que tal contrato se
rige por una serie de disposiciones y reglas que pueden no estar
ubicadas en la normativa vienesa, la cual ademas, como lo podemos
manifestar anticipadamente, tiene naturaleza supletiva.

I. UBICACION Y JERARQUIADE FUENTESDE LA COMPRAVENTA
INTERNACIONAL SEGUNLA CoNVENCION DE VIENA DE 1980

Hemos sefialado anteriormehtgue el derecho mercantil
internacional, el cual tiene por objeto regular el tréfico internacional
de bienes y servicios, se manifiesta en diversas fuentes, tales como
convenciones, leyes modelo, estipulaciones contractuales, usos y
costumbres, normas comunitarias y recopilaciones de principios y
reglas que persiguen un mismo fin.

Este derecho mercantil internacional se ha venido consolidando
en gran medida a expensas de la actividad legislativa de los estados
con un caracter consecuentemente despolitizado, de alli el por que
la fuente principal del mismo no sea la ley ni los tratados, sino
ademas, la costumbre, los usos contractuales, las reglas adoptadas
por instituciones gremiales, leyes modelo suegeridas por entidades
internacionales, etc.

En la Convencion sobre compraventa se puede reconocer un
sistema propio de fuentes, que regulan los aspectos que entran
bajo el campo de aplicacion de la misma. Recordemos que, como
lo anotamos anteriormente, la Convencidn sobre compraventa no
regula todas las vicisitudes del contrato y ademas de manera expresa

9  Vid., Oviebo ALBAN, Jorag, “uNibrOIT Y la unificacion del derecho privado: los
principios para los contratos comerciales internaciohakes Globalizacion y
derechoCawvo Caravaca, ALFonsoLuls; CARRASCOSAGONZALEZ, JaviER (directores),
Editorial Colex, Madrid Espafia, 2003.
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se indica en el articulo'%as materias que entran dentro de su
disciplina normativa y en el 5 los temas excluidos.

Dentro del capitulo Il sobre “Disposiciones generales”, los
articulos 7 a 13 regulan algunos de los criterios interpretativos y
las fuentes del contrato de compraventa, a los cuales nos referimos
a continuacioén tratando de establecer una linea jerarquica entre
las mismas.

2.1. LA VOLUNTAD AUTONOMA

La primera manifestacion sobre reconocimiento de la voluntad
autébnoma como la principal de las fuentes del contrato de
compraventa internacional la encontramos en el articulo 6 segun el
cual:

“Las partes podran excluir la aplicacion de la presente Convencion o, sin
perjuicio de lo dispuesto en el articulo 12, establecer excepciones a cualquiera
de sus disposiciones o modificar sus efectos”.

Como primera medida, puede afirmarse que las normas de la
Convencién, —salvo el caso expreso contemplado en el articulo

10 “Articulo 4
La presente Convencion regula exclusivamente la formacion del contrato de
compraventa y los derechos y obligaciones del vendedor y del comprador
dimanantes de ese contrato. Salvo disposicion expresa en contrario de la presente
Convencion, ésta no concierne, en particular:
a) Ala validez del contrato ni a la de ninguna de sus estipulaciones, ni tampoco a la
de cualquier uso;

b) Alos efectos que el contrato pueda producir sobre la propiedad de las mercaderias
vendidas”.

“Articulo 5

La presente Convencién no se aplicara a la responsabilidad del vendedor por la
muerte o las lesiones corporales causadas a una persona por las mercaderias”.
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12 al que se refiere la norta-, son de naturaleza dispositiva, es
decir, que las partes pueden acordar la modificacién y exclusion,
en su contrato en particular, de alguna de sus normas, o de la
totalidad de ellds*s

Quiere esto significar, que en primera instancia corresponde a
las partes, en ejercicio del principio de autonomia de la voluntad,
regular los contratos de compraventa internacional de mercaderias,
en aspectos como la formacion, efectos, extincidon, entre otros.

Notemos que lav indica en el articulo en mencion cual es el
alcance del principio de autonomia de la voluntad, el cual, para
mayor entendimiento nos permitimos desglosar de la siguiente
manera:

a. Se permite a los contratantes excluir la aplicacion de las normas
de la Convencion

11 Como lo sefialavbir, “El art. 6 menciona una excepcion relativa a la forma del
contrato: mientras que ésta es en principio libre (art. 11), los estados tienen la
posibilidad de formular una reserva destinada a preservar las exigencias que estimen
indispensables (art. 12 y 96); por lo tanto las partes no podran incumplir una
exigencia de forma cuando la misma resulte aplicable en virtud de las disposiciones
citadas”. AibiT, BERNARD, La compraventa internacional de mercaderias
Convencion de las Naciones Unidas del 11 de abril de 1980, traduccigari®R
ZavaLia , Zavalia Editor, Buenos Aires, 1994, pags. 47 y 48.

12 Vid., Cawvo Caravaca, ALFonsoluls, “Comentarios al articulo 6” enie2 Picazo v
Ponce DE LEON, Luis, La compraventa internacional de mercaderi@asmentario
de la Convencion de Viep&ivitas, Madrid 1998, pag. 92 y sigs.

13 El articulo 12 dispone: “No se aplicara ninguna disposicion del articulo 11, del
articulo 29 ni de la Parte Il de la presente Convencién que permita que la celebracion,
la modificacion o la extincién por mutuo acuerdo del contrato de compraventa o la
oferta, la aceptacion o cualquier otra manifestacion de intencion se hagan por un
procedimiento que no sea por escrito, en el caso de que cualquiera de las partes
tenga su establecimiento en un Estado Contratante que haya hecho una declaracion
con arreglo al articulo 96 de la presente Convencién. Las partes no podran establecer
excepciones a este articulo ni modificar sus efectos”.
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En este evento, debemos partir del supuesto de que la Convencién
es ley aplicable al contrato conforme a los parametros designados
en el articulo ¥.

Al permitirse excluir la aplicacion de algunas normas se esta
partiendo de la “autonomia de tipo negocial” de la que gozan las
partes, conforme a la cual

“pueden establecer excepciones a cualquiera de sus disposiciones o
modificar sus efecto¥’,

posibilidad que como afirmamos, de entrada nos muestra la
naturaleza eminentemente supletiva de la Convencion.

En este primer evento cabria sefialar igualmente que las partes
al excluir la aplicaciéon de lav pueden determinar mediante
clausulas expresas el contenido del contrato y ademas, no indicar
la ley aplicable. Aqui, son varias las posibilidades a analizar segun
el caso concreto y las otras fuentes aplicables: que el tema se regule
por medio de la costumbre, o en dltimas por las normas que resulten
aplicables conforme al derecho internacional pri¥ado

14 “Articulo 1

1. La presente Convencion se aplicara a los contratos de compraventa de mercaderias
entre partes que tengan sus establecimientos en estados diferentes:

a) Cuando esos estados sean estados contratantes; o

b) Cuando las normas de derecho internacional privado prevean la aplicacion de la
ley de un Estado contratante.

2. No se tendra en cuenta el hecho de que las partes tengan sus establecimientos en
estados diferentes cuando ello no resulte del contrato, ni de los tratos entre ellas, ni
de informacion revelada por las partes en cualquier momento antes de la celebracion
del contrato o en el momento de su celebracion.

3. Alos efectos de determinar la aplicacion de la presente Convencién, no se tendran
en cuenta ni la nacionalidad de las partes ni el caracter civil o comercial de las
partes o del contrato”.

15 RerALESViscasiLLAs, MARiA DEL PiLAR, El contrato de compraventa internacional
de mercancia<it.

16 Como sefialaftvo Caravaca, la Convencidn, no exige a las partes que designen
especificamente la ley del contrato, caso en el cual sera el derecho internacional
privado el que entrara a solucionar el puntav& CarAvAacA, ALFonso Luis, en
Diez Pcazo, cit., pag. 95.
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También recordemos, que como consecuencia de esta primera
posibilidad, las partes podrian establecer excepciones o modificar
efectos de las normas de la Convencion. En consecuencia, la
Convencién admite pacto expreso en contra de la totalidad de sus
normas conforme a lo que hemos anotado anteriormente o de parte
de ellas, o bien, variar los efectos de las mismas.

b. Escoger la ley del contrato

En un segundo plano, y tal vez como consecuencia de lo anterior,
las partes pueden ademas de excluir el campo de aplicaciéon de la
cv sefalar cudl es la normativa aplicable al acuerdo de voluntades.
Recordemos que la autonomia de la voluntad, consistente en que
las partes pueden determinar la ley aplicable al contrato y sefialar
su contenido, es una de las reglas basicas aceptadas por el derecho
internacional privadd. En este sentido, la autonomia de la voluntad
consiste en:

“...lafacultad reconocida a las partes para designar el ordenamiento juridico
aplicable a un contrato internaciortal”

17 Vid., FeErNANDEZ DE LA GANDARA, Luis; Calvo Caravaca, ALFonso Luis, El contrato
de compraventa internacional de mercanci@as Givo CaArRAvAcA, ALFONSO L.;
FerNANDEZ DE LA GANDARA, Luis (directores). Banco—MoRraALES LiMONES, PiLAR,
Contratos internacionaleslecnos, Madrid, 1999, pag. 189. De acuerdo con los
autores, “El derecho de las partes a excluir total o parcialmente el derecho uniforme
ha sido justificado como una aplicacién particular de un principio general de derecho
internacional privado —la autonomia de la voluntad o facultad reconocida a las
partes para designar el ordenamiento juridico aplicable a un contrato internacional—
(...) principio que permite a los contratantes optar por una reglamentacion adecuada
a sus necesidades: en este sentido, el articulo 6 de la Convencion de Naciones Unidas
respetaria tal derecho, no obstante la existencia del derecho uniforme sobre venta
internacional, otorgando a las partes el poder decidir cual sera el derecho rector de
su contrato, si la Convencion de Viena de 1980 o el derecho interno de un Estado”.
Ib., op. cit, pag. 189Puede profundizarse sobre este aspectovem FRoDRIGUEZ,
CarMEN, El nuevo derecho internacional de los contratdsjversidad Externado
de Colombia, J.M Bosch editor - Barcelona, Bogotd, 2002, pag. 225 vy sigs. y
CasTeLLANOS Ruiz, Esperanza Autonomia de la voluntad y derecho uniforme en la
compraventa internacionakditorial ComaresGranada, 1998.

18 RerALEs ViscasiLLas, El contrato de compraventa internacionalt.
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De esta manera, y en consonancia con lo dispuesto en el articulo

6 citado, las partes podrian, no obstante ser la Convencion la ley
aplicable, designar el derecho aplicable al mismo, que puede ser,
bien una normativa interna o un instrumento internacional

También es del caso sefalar la eventualidad consistente en que

las partes excluyan parcialmente cierta parte de ladecidan
aplicar en consecuencia, una normativa internacional (legislativa
0 consuetudinaria) o de derecho intétnNada obsta entonces,
para que tenga cabida la figura dépe Cagele acuerdo con el

cual las partes puedan escoger la aplicacién de normas de diferentes
ordenamientos, entre ellos decl&'. Sin embargo, esto no debe

19 Recordemos que en materia de derecho internacional privado, el Convenio sobre

20

21

ley aplicable a las obligaciones contractuales hecho en Roma el 19 de junio de
1980 permite expresamente esta posibilidad, de la siguiente manera: “Articulo 3.
Libertad de elecciorl. Los contratos se regiran por la ley elegida por las partes.
Esta eleccion debera ser expresa o resultar de manera cierta de los términos del
contrato o de las circunstancias del caso. Para esta eleccion, las partes podran
designar la ley aplicable a la totalidad o solamente a una parte del contrato.

()

Asimismo la Convencion Interamericana sobre derecho aplicable a los contratos
internacionales suscrita en México, D.F., México el 17 de marzo de 1994, en la
Quinta Conferencia Especializada Interamericana sobre Derecho Internacional
Privado €ioip-V), dispone en su articulo 7:

“Articulo 7

El contrato se rige por el derecho elegido por las partes. El acuerdo de las partes
sobre esta eleccion debe ser expreso 0, en caso de ausencia de acuerdo expreso,
debe desprenderse en forma evidente de la conducta de las partes y de las clausulas
contractuales, consideradas en su conjunto. Dicha eleccion podra referirse a la
totalidad del contrato o a una parte del mismo.

La seleccion de un determinado foro por las partes no entrafia necesariamente la
eleccion del derecho aplicable”.

Por ejemplo, podria ser el caso citado poprAde la referencia a un término
INCOTERM. “La referencia a umcoTterm no significa excepcion a la convencién méas

que para los puntos expresamente regidos por esta clausula, porque no existe un
sistema de conjunto que rija los otros aspectos del contratot, Ait., pag. 48.

V id. PARRA RoDRIGUEZ Cit., pag. 281 y 286. &R0 ALEJANDRO MIGUEL—ZUPPI
ALserTo Luis, Compraventa internacional de mercaderi&sliciones La Roca,
Buenos Aires 1990, pag. 96.
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dar lugar a confusiones con el hecho de que las partes hagan alusion
a normativas o directrices que regulen temas complementarios que
se integren entre?si

Ahora, en cuanto a la forma de hacer la exclusion, debemos
sefalar ademas que, las partes pueden excluir expresa o tacitamente
la aplicacién de la Convencidn en su contrato en particular. Sin
embargo la Convencién no indica nada sobre la posibilidad de
exclusioén tacita de la misma. Aunque en la Comision redactora se
presentd una propuestpara incluir la expresion “explicitamente”,
para evitar la posibilidad de que las partes implicitamente
excluyeran su campo de aplicacion, la propuesta no fue aceptada.
La doctrina reconoce que la exclusion pueda ser implicita,
pero es claro que de acuerdo con el artictflog8e contiene el
principio segun el cual las declaraciones y otros actos de las partes
deberan interpretarse conforme a su real intencion, significando
entonces que no todo silencio debe tomarse como exclusion
implicita de lacv.

La jurisprudencia arbitral ha reconocido la posibilidad de que
las partes implicitamente excluyan la aplicacién de la totalidad o

22 Por ejemplo, sefialadidnoLp, que “una referencia en el contrato a los términos
comerciales, como lascoTtermsde lacci, no deben ser tomados como una exclusion
de la Convencion, al igual que su inclusién no excluye la normativa de derecho
interno. Estos términos comerciales articulan las obligaciones de las partes, como
el embargo de las mercaderias, transmision de riesgos y cuestiones como esas, y
son similares a las disposiciones del contrato que establecen las obligaciones de
las partes. Pero normalmente tales términos comerciales no establecen las
consecuencias legales del incumplimiento. La Convencion (al igual que las normas
de derecho interno) y los términos comerciales son complementarios; cada cual
realiza una funcién que no puede ser cumplida por la otaindip, JoHN, cit.,
pags. 129y 130.

23 “The United Kingdom suggests that article 5 [becawss article 6 ] should be
amended so that it would state specifically that the parties could exclude the
application of the Convention or derogate from or vary any of its provisions by
implication as well as expressly”.

24 FerRNANDEZ DE LA GANDARA, Luis y Cawvo Caravaca, ALFonso Luis, Derecho
mercantil internacional22 edicién, Madrid, Tecnos, pag. 603,72 BuHARD.
Compraventa internacional. Convencion de Viena sobre compraventa internacional
de mercaderias de 198@strea, Buenos Aires, 1998, pag. 42.
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parte de la Convencién. Como ejemplo, puede verse el laudo 7660
de 1994, Corte Internacional de Arbitraje de la Camara de Comercio
Internacional, donde las partes habian acordado un término para
denunciar el vicio de conformidad que era menor que el contenido
en el articulo 39.2 de av. Por este hecho, el Tribunal considero
gue la fijacion de dicho plazo constituye una exclusion tacita del
articulo mencionada

25 Por considerar que sirve para entender el contexto del caso y la decision, ademas
porque se refiere a otros aspectos importantes, como la aplicacion de una norma de
derecho interno cuando las partes no hayan dispuesto nada en el contrato, y ante el
silencio de lacv, nos permitimos incluir el resumen del cas@(T):

“El demandante, un comprador checo, y el demandado, un vendedor italiano,
celebraron un contrato para la fabricacion, entrega e instalacién de una cadena
completa de montaje automatico de baterias, que se entregaria a la sociedad checa
X. El comprador interpuso una demanda contra el vendedor pidiendo la resolucion
parcial del contrato, el pago de los dafios y perjuicios resultantes de no haberse
entregado piezas de recambio y una indemnizacion por una reclamacion pendiente
de un tercero.

El tribunal arbitral entendié que no habia controversia entre las partes acerca del
derecho por el que habia optado, el austriaco, incluida la aplicaciorcde la
Invocando el articulo 3 1) de ¢av, el tribunal determind que el contrato entraba

en el ambito de esta Convencion.

El tribunal arbitral estimé la reclamacion del comprador relativa a las piezas de
recambio que no se habian entregado y otorgd al comprador los intereses de la
cuantia debida conforme a lo dispuesto en los articulos 78 y 84ide dapartir

del vencimiento de los primeros pagarés, de conformidad con el articulo 84 1) de
lacim.

El tribunal determiné que, puesto que nada se deciacendaerca del monto de

los intereses (articulos 78 y 84 deila), y, tomando como base el articulo 7 2) de

la Convencién, debia aplicarse el derecho austriaco para determinar esa cuestion.
Dado que el precio del contrato, aunque estaba valorado en liras, debia pagarse en
marcos alemanes al tipo de cambio acordado por las partes, el tribunal entendio
que todo rembolso, incluidos los intereses, debia realizarse también en marcos al
mismo tipo de cambio.

El tribunal arbitral desestimé la peticion de resolucion parcial del contrato presentada
por el comprador.

Sefialé que el articulo 51 1) decla preveia una resolucion parcial del contrato
por parte del comprador, y que a tenor del parrafo 2) del mismo articulo dicha
resolucion parcial constituia la regla y no la excepcion en caso de incumplimiento
parcial que no constituyera un incumplimiento esencial del contrato (articulo 49 1)
a) de laciv).
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También merece especial comentario la posibilidad de que las
partes expresamente pacten que el contrato se regira por la ley del
pais de uno de los contratantes. Segun la doctrinay la jurisprudencia,
este hecho no constituye una exclusion tacita de la Convéncion
La idea que los tribunales han tenido ha sido: si las partes designan

En vista de ello, el tribunal determiné que cabia la resolucién parcial de
conformidad con el articulo 51 1) en el caso de que la pieza defectuosa de la
magquinaria fuera una parte autonoma de la mercancia contratada, como ocurria
en el caso en cuestion. Pero el tribunal arbitral determiné también que el plazo
de 18 meses estipulado en el contrato impedia su resolucion parcial por el
comprador. Asimismo sefialé que, conforme al articulo 6 dai)das partes, al
acordar un plazo de garantia de 18 meses habian reducido también a un afio y
medio el plazo de dos afios previsto en el articulo 39 2) de.l&l tribunal
observo que laiv no hacia referencia a “plazos de prescripcion”, por lo que
dicha cuestion debia regirse por el derecho austriaco.

El tribunal arbitral desestimd la peticién del comprador de una indemnizacién de
dafios y perjuicios por la demanda pendiente que habia presentado contra él la
sociedad X ante los tribunales de Praga, ya que el comprador no habia sufrido atin
perjuicio alguno como requiere el articulo 74 dené. Puede verse la referencia

a este caso, sobre el punto que hemos indicado, en el texto de la prafesa= P
ViscasiLLas, “El contrato de compraventa internacional de mercancias”, cit.
Tomamos del texto de la profesorrREs ViscasiLLas, anteriormente citado, las
siguientes referencias a casos relacionados con el tema de la exclusion implicita o
tacita de lacv: LG Stuttgart(Alemania), 12 de agosto de 199l Karlsruhe
(Alemania), 20 de noviembre de 19923 GiesserfAlemania) 5 de julio de 1994.

26 Vid., Pwtz, BurnarD, Compraventa internacionatit., pag. 42. Ao, cit., pag.
49. HerDEGEN MATHIAS, HERDEGEN MaTHIAS, Derecho econdmico internacional
1994, Diké, pag. 197 eRrAR|, FRANCO, La compraventa internacional, aplicabilidad
y aplicaciones de la Convencién de Viena de 1B&fioteca Juridica Cuatrecasas,
Tirant Lo Blanch, Valencia, 1999, pag. 196 y sRRALESVISCASILLAS, MARIA DEL
PiLar, Contrato de compraventa internacional de mercancias, cit. U.S. Court of
internacional Trade24 de octubre de 1989 (Estados Unidas)6653 de 1993,
icc 7660 de 1994icc 7565 y 7844 de 1994nternatinales Schiedesgericht der
Bundeskammer der gewerblichen Wirtschaftiem (Austria) de 15 de junio de
1994; y dos decisiones en contra: Tribunale Civile di Monza, (Italia), 29 de marzo
de 1993, y laudo arbitral de 19 de abril de 1994 (Florencia lteiaeferencia a
los fallos ha sido tomada del tex@ontrato de compraventa internaciondke la
profesora BrALES ViscasiLLAS, Cit. por via de referencia e ilustracién a continuacion
dos de las posiciones citadas:

Camara de Comercio Internacional, Corte Internacional de Arbitraje, Laudo arbitral
emitido en 1993, caso n° 6658 ¢uT): “Las partes celebraron un contrato de
compraventa de mercaderias. El comprador estim6 que las mercaderias no eran
conformes a las especificaciones del contrato.
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una legislacién aplicable al contrato, bastara que el Estado al cual
pertenezca la ley que han escogido, haya incorporado la
Convencidn, para que consecuentemente sea ésta la ley aplicable
al contrato. Cosa diferente sera que las partes designen que sera
una ley especifica nacional la que regira el contrato, evento en el
cual no se aplica la ConvenctGnCabria anotar que ademas de
gue las partes excluyan al contrato del campo de aplicacion de la
Convencion, no hagan referencia a una ley doméstica o internacional
aplicable.

27

El tribunal arbitral aplicé lacim basandose en lo siguiente: las partes habian
elegido el derecho francés como derecho aplicable y en el momento de celebrar
el contrato la Convencion estaba vigente en Francia; el contrato regulaba intereses
comerciales internacionales ya que para su cumplimiento debia producirse un
movimiento transfronterizo de bienes y pagos; y las mercaderias previstas en el
contrato entraban en el ambito de aplicacion decla”. En el laudo 7660,
igualmente el tribunal arbitral asumié que al haber optado las partes en el contrato
por el derecho austriaco, le ley aplicable eraJapor lo tanto no habia
controversia entre las partes por el derecho por el que habian optado.

La anterior, parece ser la posicion mayoritaria tanto de doctrina como de
jurisprudencia, sin embargo la decision del Tribunale Civile di Monza de 19 de
marzo de 1993 y el laudo arbitral de 19 de abril de 1994 (Florencia, Italia), se
constituyen como voces disidentes, en el sentido de sefialar que si las partes pactaron
que la ley aplicable era la italiana, esto excluye la aplicacion de Ksfirma

FerrARI sobre dichas posiciones: “...tal solucién se debe rechazar, sobre que se
esta formando a favor de la tesis contrabapp. cit, pag. 201. El autor cita el
laudocci 7595 de 1995, y el 7585 del mismo afio.

AsiaupiT, cit., pag. 49. IgualmenteoEsom, GorpON, SPANOGLE, quienes ponen de
presente la ambigledad que puede derivarse de un pacto en el que las partes, por
ejemplo, designen que “el contrato se regira por las leyes de Nueva York”. La idea
sugerida por los autores también apunta a que si las partes deciden excluir el contrato
del campo de aplicacion de la Convencion deben utilizar una expresion que permita
inferir que asi lo han querido, pero sefialando ademas que “Este contrato no estara
regido por la Convencion de Naciones Unidas sobre contratos de compraventa
internacional de mercaderias de 1980, pero se regira por el Codigo de Comercio
Uniforme de Nueva York para contratos de compraventa domésticos y otras leyes
de Nueva York”. BLsom, RaLpPH; Gorbon, MicHAEL WALLACE ; SPANOGLE, JoHN A\,
Internacional Business Transactions. West Group, St. Paul Minn. United, States
2000, pag. 52.
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Por otra parte podemos sefalar que la Convencién reconoce
gue la libertad contractual encuentra sus limites en: el deber de
actuar con buena fe y lealtad negocial, la limitacion proveniente de
estar las partes obligadas por cualquier practica que hayan
establecido entre ellas, y estar obligados por los usos ampliamente
reconocidos y regularmente observados en el trafico meftantil
En este sentido, la profesorerRLEs ViscasiLLAs afirma que:

“la autonomia de la voluntad asi reconocida por la Convencién encuentra,
sin embargo, algunas importantes excepciones: la reserva del articulo 96 en
relacion con el articulo 12 y, principalmente, la imposibilidad de variar o
excluir (al menos tacitamente) los articulos 7 (interpretacion de la
Convencion), 8 (interpretacion de lo declarado y actuado por los contratantes)
y 9 (usos y practicasy.

2.2. oSy PRACTICAS

Como se recordara, el derecho mercantil desde sus origenes ha sido
un régimen consuetudinario. Sin embargo, la codificacion del
mismo trajo como consecuencia el que la costumbre quedara
supeditaen su aplicaciényjerarquiaalaley, enlos casos en que ésta
presentara vacios, o cuando de manera expresa la misma hiciera el
llamado para la regulacion de algunos aspectos, funciones éstas
conocidas como costumbpeaeter legeny costumbresecundum
legent®.

28 Capitulo Il de la Convencién.
29 ReraLEs ViscasiLLAs, El contrato de compraventa internacional. cit.

30 Estos temas los he tratado en mis escritos “Los usos y costumbres en el derecho
privado contemporaneo”, en revidfaiversitasl02, pag. 343 y sigs., Pontificia
Universidad Javeriana, Facultad de Ciencias Juridicas, diciembre de 2001,
diciembre de 2001 y “La costumbre”, Bevista Juridica del Perin® 41, Editora
Normas Legales, Trujillo Pert, diciembre de 2002.
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En el campo de la compraventa internacional, las practicas y los

usos estan reconocidos en varios articulos de la Convencion, pero
en sus funciones principales, en los articulos 9 y38 (3)

la

Las normas en comento disponen:

“Articulo 8.

(...) 3. Para determinar la intencion de una parte o el sentido que habria
dado una persona razonable deberan tenerse debidamente en cuenta todas
las circunstancias pertinentes del caso, en particular las negociaciones,
cualesquiera practicas que las partes hubieran establecido entre ellas, los
usos y el comportamiento ulterior de las partes”.

El articulo 9 por su parte:

“Articulo 9. 1. Las partes quedaran obligadas por cualquier uso en que hayan
convenido y por cualquier practica que hayan establecido entre ellas.

2. Salvo pacto en contrario se considerara que las partes han hecho
tacitamente aplicable al contrato o a su formacion un uso del que tenian o
debian haber tenido conocimiento y que, en el comercio internacional, sea
ampliamente conocido y regularmente observado por las partes en contratos
del mismo tipo en el trafico mercantil de que se trate”.

Siguiendo a ldnnoLp®?, notamos la importancia que se le da a
costumbre y a las practicas contractuales como fuente del

contrato de compraventa internacional.

31 Este aspecto puede verse emfd ALsAn, JORGE LOS usos y costumbres en el

32

derecho privado contemporanegit. pag. 343y sigs.

HonnoLb, JoHn, cit., pag. 168, quien afirma, “El mundo del comercio abarca una
variedad casi infinita de mercaderias y transacciones; una ley no puede incorporar
los modelos especiales que ahora son corrientes y abandonar aquellos que se
desarrollaran en el futuro.

Muchos de estos supuestos estaran reflejados en el contrato, pero hay limitaciones
practicas en la capacidad de las partes para prever y solucionar cualquier problema
posible. Muchas transacciones se deben llevar a cabo rapida e informalmente.

Incluso cuando hay tiempo para preparar documentos detallados, un intento de

anticiparse y resolver todos los problemas concebidos puede generar desacuerdos
e impedir celebrar el contrato; y la mayoria de los supuestos basicos pueden no

mencionarse ...".
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De las normas anteriormente mencionadas se puede establecer
la siguiente clasificacion de usos y costumbres y sus funciones:

a. Practicas negociales y usos convencioffales

Aun cuando pudiere pensarse que se trata del mismo fenbmeno
la convencion las distingue, al expresar en el articulo 8 (3) que a
ellas se acudira para determinar la intencién de las partes, y al
decir el articulo 9 (1) que las partggedaranobligadas por
cualquier uso en que hayan convenido y por cualquier practica
gue hayan establecido entre ellaSe trata en consecuencia, de
una serie o secuencia de conductas previas entre las partes,
relacionadas en particular a transacciones realizadas anteriormente,
gue por ese hecho de la habitualidad, se pueden considerar
obligatorias para ellas en futuras negociacitinesla vez que se
convierten en una regla coman de comportamiento

33 PeraLEs ViscasiLLas, Maria peL PiLar, La formacion del contrato de
compraventa internacional de mercaderid@ant lo blanch, Valencia, 1996,
pag. 79. kdnnoLp, JoHn, cit. pag. 170.

34 La jurisprudencia ha tenido oportunidad de referirse a este tipo de practicas
reconociéndolas como obligatorias, por ejemplo, el fallo del Tribunal Civil de Basel
Stadt(Suiza) de 21 de diciembre de 1992p(7): “El vendedor austriaco demando6
al comprador suizo por el precio de compra de cierta fibra. En apoyo a su demanda,
el vendedor adujo que se habia celebrado un contrato de compraventa entre las
partes sobre la base de un pedido cursado por el comprador suizo y de una
confirmacion escrita enviada por el vendedor.

El tribunal opin6 que la carta de confirmacion enviada por el vendedor y la posterior
falta de reaccion por el comprador reflejaba un uso aplicable a la formacion de
contratos en el sentido previsto en el articulo 9 1) deMaque las partes
implicitamente habian hecho ese uso aplicable a su contrato dado que tenian o
deberian haber tenido conocimiento de la naturaleza vinculante de tales
confirmaciones con arreglo tanto al derecho austriaco como al suizo; y que no
habia pruebas de que hubiese otras reglas o usos particulares aplicables al comercio
de fibras. Ademas, el tribunal consider6 que el intercambio de comunicaciones era
coherente con la practica que las partes habian establecido entre si y que tenia
caracter vinculante con arreglo al articulo 9 2) denta El tribunal ordend al
comprador pagar el precio de compra con intereses a un tipo del 9%, es decir, el
tipo estipulado en las condiciones generales de la carta de confirmacion, que, seguin
se determind, estaba en consonancia con el derecho austriaco aplicable, aunque
era un 3,5% superior al tipo de descuento austriaco”.
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Es necesario destacar igualmente que la Convencion, en los

articulos 8 y 9 les reconoce una doble funcion: interpretativa y
normativa. Se trata de usos de aplicaditerpartesque no
trascienden ni obligan a la comunidad negocial.

A ellas se refiere el articulo 8 (3), reconociéndoles una funcién

meramente interpretati¥fa

35

36

La profesora BraLEs ViscasiLLas hace un recuento detallado de los hechos de
este caso, en que el problema juridico radica en que “Ante estos hechos, el tribunal
se cuestiona si, bajo la normativa de la Convencién de Viena de 1980 sobre
compraventa, la confirmacion de lo pedido de 24 de febrero de 1989y los sucesivos
escritos, en la medida en que el destinatario no los objeta, han de entenderse para
él vinculantes. El tribunal, (...) indica que el valor de las cartas de confirmacion
s6lo puede enjuiciarse a la luz del articutsn@ccim. Para ello constata que tanto

en Austria como en Suiza no se discute el valor de las cartas de confirmacion
mercantiles que son usos. Por eso, el tribunal pare como premisa basica de que las
partes conocian ese usoy, por tanto, debian estar advertidas de sus efectos juridicos.
(...) Asimismo ha entendido que puede considerarse, sobre la base de otros envios,
que el intercambio de cartas de confirmacion entre los contratantes es una practica
del tipo descrito en el articulo &duccim™. “Tratamiento juridico de las cartas de
confirmacion en la Convencién de Viena de 1980 sobre compraventa internacional
de mercaderids enRevista juridica del Perin® 13, 241 a 262, reproducido por

Pace Law School Institute of Internacional Commercial Lawp://
www.cisg.lawpace.edu.

La profesora #RALEs ViscAsiLLAS, cita como ejemplos de este tipo de practicas:

“La aceptacion habitual del aplazamiento en el pago o un determinado descuento
por pronto pago; la calidad de las mercancias a entregar; la utilizacion de un medio
determinado de comunicacion para efectuar los pedidos; la tolerancia en deficiencias
de tipo cuantitativo o cualitativo de las mercancias; la aceptacion de una oferta sin
comunicacion al oferente (art. 1&@uccim), etc.”.La formacion del contrato...

cit., pag. 81.

Esta funcion también es reconocida a las practicas interpartes en las legislaciones
nacionales, por ejemplo, el articulo 1622 de nuestro Cddigo Civil, dispone en los
su incisos segundo y tercero que las clausulas de un contrato “... podran Interpretarse
por las de otro contrato entre las mismas partes y sobre la misma materia. O por la
aplicacion practica que hayan hecho de ellas ambas partes, o una de las partes con
aprobacion de la otra parte”. En el derecho norteamericano igualmente se reconoce
el valor interpretativo de los procesos de negociacion entre las partes, en relacion
con sus expresiones y actoil. seccion 1-205 (1) detc. “A course of dealing is

a sequence of previous conduct between the parties to a particular transaction
which is fairly to be regarded as establishing a common basis of understanding for
interpreting their expressions and other conduct
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b. Usos generales o normativos

A ellos se refiere tanto el articulo 8 (3) como el 9 (2). Debe
hacerse la siguiente precision en cuanto a la terminologia adoptada:
lo que la Convencién denomina como usos en el articulo 8 (3) y
en el articulo 9 (2), son lo que nuestra legislacion denomina
costumbre¥-8

Los requisitos que el articulo 9 (2) sefiala son:

» Debe tratarse de un uso del que las partes tenian o debian haber
tenido conocimiento.

No se requiere que efectivamente lo conozcan, pues su
obligatoriedad se deriva de la generalidad de los mismos y que los
diferencia precisamente de los usos particulares o convencionales.
En muchos campos del comercio internacional, como son las
compraventas maritimas, los seguros, las transacciones financieras,
entre otras, se aceptan practicas o usos que se aplican a tales
negocios a pesar del desconocimiento por parte de los comerciantes
o de su inclusion en los contratos.

* Que se trate de usos ampliamente conocidos y regularmente
observados en el comercio internacional, por las partes en
contratos del mismo tipo en el trafico mercantil de que se trate.

Se trata del requisito de publicidad, uniformidad y reiteracion
indicados en el articulo 3 de nuestro Cédigo de Comercio,

37 Honnolb, en la obra citada habla de “Usos de comerdiit’, pag. 171.

38 Elucc (EE.UU) se refiere en la seccién 1-205 (2) a los usos del comercio como una
practica o método de negociacién que tenga tal regularidad de observancia en un
lugar, o comercio que justifique una expectativa de que sera observado con respecto
a la transaccién en cuestion o de que se trAtasage of trade is any practice or
method of dealing having such regularity of observance in a place, vocation or
trade as to justify an expectation that it will be observed with respect to the
transaction in questidin
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generalidad requerida no sélo en el trafico interno, sino relativo a
las operaciones de comercio internacional. En cuanto al requisito
de ser ampliamente conocidos, no se requiere que lo sean en todas
las plazas comerciales, sino que pueden serlo en las operaciones
regionales o localés

Algunos autores se expresan en el sentido de que solamente los
usos del trafico internacional son los que deben ser tenidos como
fuente para efectos de este articulo, y no los Id€aBs embargo,
otro sector de la doctrina se orienta hacia el hecho de que en algunos
supuestos, el uso local también puede resultar aplicable. Por
ejemplo, en el comentario al articulo 1.8 de Rwacipios de
UNIDROIT, Se dispone:

“Sélo excepcionalmente puede un uso de origen meramente local o nacional
ser aplicado sin que las partes hayan hecho una referencia al mismo. Asi, los
usos existentes en el campo de algunas “permuta de géremushddity
exchanges exhibiciones comerciales o puertos podrian aplicarse siempre
gue también sean regularmente observados en negociaciones con extranjeros.
Otra excepcioén esta constituida en el supuesto de un comerciante que ha
celebrado un cierto nimero de contratos del mismo tipo en un pais extranjero
y por lo tanto deberia estar obligado por los usos establecidos en ese pais
para dichos contratos’

Por su parte ivo CARAVACA Y FERNANDEZ DE LA GANDARA,
anotan:

“De los trabajos preparatorios se infiere que los delegados de la Conferencia
de Viena quisieron excluir la obligatoriedad de los usos locales (...). Pese a

39 Véase mas ampliamente el comentario de la profeseraeR enLa formacion
del contrato.. y las citas y comentarios de doctrina sobre el partiogarcit,
pag. 84.

40 Asi por ejemplo, &isom, RaLpH; GorboN, MicHAEL WALLACE; SPANOGLE, JOHN A.,
Internacional business transactions, @iég. 62.

41  Principios uniDroIT sobre los contratos comerciales internacionalgsgunda
impresion corregida y editada por el Instituto Internacional para la Unificacion del
Derecho Privado -unibroimT—), http://www.unidroit.og, La traduccion espafiola
ha sido realizada por el profesare#anoro GARRO.
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ello, se ha apuntado los posibilidad de que un uso local tenga que ser

cumplido también por el contratante que carece de establecimiento en el

lugar en que esté vigente, si lo conocia o tenia que conocerlo y pertenece al
sector de actividad en el que dicho uso es regularmente observado, aun en
el comercio internacionaf.

Igualmente tdnNoLD:

“¢Un uso debe ser internacional? Esta pregunta puede llevar a confusion,
pero la Convencion clarifica el problema. Segun el articulo 9.2, el uso debe
ser aquel que <<en el comercio internacional sea ampliamente conocido y
regularmente observado por las partes>> en tales transacciones. Un uso que
sea de origen local (practicas locales para el embalaje de compra o yute o
las fechas de entrega impuestas por el clima artico) puede ser aplicable a las
transacciones internacionales implicadas en estas situaciones si <<es
ampliamente conocido y regularmente observado>> por las pgartes”

En el mismo sentido el fallo de 9 de noviembre de 1995 del
Tribunal de Apelacion de Graz - Austria,

“...El Tribunal de apelacion sostuvo que el articulo 9 2) deMasalvo
contadas excepciones, no podia interpretarse en el sentido de impedir la
aplicacion de usos nacionales o locales a la hora de interpretar un contrato.
Por tanto, un vendedor que hubiese realizado actividades comerciales en un
pais durante muchos afios y celebrado repetidamente el tipo de contrato que
era habitual en el ambito empresarial en cuestion tenia la obligacion de
tomar en cuenta los usos nacionéfes”

La conclusidon entonces, es que tanto la doctrina como la
jurisprudencia se orientan hacia la aceptacion de los usos locales,
para efectos de la aplicacion del articulo 9.2 de,lgero con los
matices conceptuales que se han indicado. Esto, por consiguiente,

42 Contrato de compraventa internacional de mercanadgs cit, pag. 186.

43  HonnoLb, JoHN, op. cit, pag. 172. En el mismo sentidaw#r, BerRNARD, La
compraventa internacional de mercaderiai., pags. 56 y 57.

44 Apellate Court Graz- AustriasLc Graz pLc: Oberlandesgericht, Provincial Court
of Appeal. ¢LouT).
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no significa que siempre los usos locales puedan ser tenidos como
tales para los efectos de ser aplicados a las situaciones gobernadas
por lacv, se requerira, insistimos, que en el comercio internacional
sean ampliamente reconocidos en los contratos del sector mercantil
relevante; que las partes tenian o debian tener conocimiento. Esta
Gltima caracteristica puede darse también para los usos locales si
las partes los conocian o eran ampliamente conocidos. Por lo
anterior, tal vez el falloLc Frankfurt de 5 de julio de 1995, segun

el cual:

“Aunque existe un uso comercial establecglg) por el que se reconoce la
falta de respuesta como celebracion de contrato en la jurisdiccién del
destinatario, debido al caracter internacional demnia se debe prestar
atencion Unicamente a los usos comerciales conocidos en la legislacion tanto
en la jurisdiccion del oferente como en la del destinatario (parrafo 2) del
articulo 9 de laiv), ademas, los efectos juridicos del uso comercial deben
ser conocidos por ambas partés”

Por otra parte, las funciones que cumple la costumbre como
fuente, dentro del contexto de la Convencion son:

a. Funcion interpretativa

De acuerdo con lo estatuido en el articulo 8 (3) al que nos
referimos anteriormente.

b. Funcién normativa

Reconocida en el articulo 9 (2). Valga sefialar, que ademas de
presumirse incorporados al contrato, se presumen incorporados a
su formacién, siendo mas amplia esta norma que las de los cédigos
nacionales citados anteriormente.

45 Oberlandesgericht Frankfurt am MaifaLouT). Sobre un andlisis de este fallo
véase BrALESViscAsILLAS, MARIA DEL PiLAR, Tratamiento juridico de las cartas de
confirmacion en la Convencion de Viena de 1980 sobre compraventa internacional
de mercaderias”, cit.
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Notese como hay un efecto coincidente entre los usos y
costumbres en la Convencion, que es el de servir como instrumentos
de interpretacidfi.

La importancia de las costumbres en la Convencion es tal, que
de acuerdo con la doctrina, éstas se aplican de preferencia a las
disposiciones de la mismay de una manera supletiva de la voluntad
de las partéé Recuérdese que el articulo 6 ratifica la naturaleza
supletiva de la convencion:

Quiere decir lo anterior, que dentro del contexto de la
Convencidn, si se reconoce el vatontra legende los usos y
costumbres, dado que si nos encontraramos con un enfrentamiento
de los usos y costumbres y el texto de la Convencion, deberan
prevalecer los primerds Sin embargo hay que anotar con

46 PeraLEsViscasiLLAs, MARiA DEL PLAR, El contrato de compraventa internacional
de mercancias (Convencion de Viena de 1980) pag. 21.

47 En igual sentido #RALES ViscAsiLLAS, Op. Cit, pag. 22. Los profesoresa&o y
Zuppi relatan la discusion que sobre el particular se gestd entre los delegados
encargados de redactar estas normas: “A pesar deiqueaL se caracteriza por
el alto nivel técnico — cientifico de sus miembros, la heterogeneidad politica y
juridica de los encargados de redactar las disposiciones de la Convencion motivo
una gran disparidad de opiniones acercaaflglue deben jugar los usos y practicas
comerciales en la regulacion del contrato de compraventa. En general, los delegados
de los paises industrializados se pronunciaron a favor de la aplicacién de los usos
comerciales como fuente normativa. Como eso0s usos y esas practicas son creados
y desarrollados en los grandes centros comerciales de los paises industrializados,
los delegados de los paises en vias de desarrollo y de los paises socialistas se
mostraron adversos a la aplicacion irrestricta de los usos y las practicas comerciales,
calificando dichos usos de instrumentos del neocolonialismo impuestos por el
mundo industrializado en cuya evolucion no participaron los paises del tercer
mundo. El resultado concreto de esta diferencia de opiniones se puede ver, como
en otros puntos neurdlgicos de la Convencion, en la formula de compromiso a la
cual se arrib6 finalmenteit. pags. 61 y 62.

48 “Entodo caso, al igual que los usos convenidos o practicas seguidas por las partes,
también aqui prevaleceran los usos mercantiles objetivamente aplicables sobre las
disposiciones de lkav eventualmente contrarias a ellos (usmstra legem Cawvo
Caravaca en Dez Pcazo (director).La compraventa internacional de mercaderias.
Comentario de la Convencién de Viena, op pidg. 141.
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FErRNANDEZ DE LA GANDARA Yy CaLvo CARAVACA, que la eficacia y
validez de dichos usos y costumbres, se ven limitados por las
normas de orden publico internacional,

“en este caso prevalecera la disposicion internacionalmente imperativa del
derecho nacional que hubiere sido aplicable de no estar vigente la Convencion
de Viena®.

Durante las conferencias en las cuales se debatio la redaccion
de la Convencion de Viena, se discutid sobre la posibilidad de
incluir el término razonabilidad, para los usos. Sin embargo, éste
no se incluyé.

Sobre la validez del uso y su prueba, la Convencion no contiene
ninguna disposicién. De acuerdo con el articulo 4 de la
Convencioft, la cuestion referida debera resolverse por las normas
del derecho internacional privado, y podra acudirse a fallos que
los hayan reconocido como tal, a las opiniones de las camaras de
comercio del lugar o a las recopilaciones de los mismos hechas
por instituciones especializadas

49 Ib. op. cit, pag. 599.

50 Bour, Patrick X. Trade usages: Article 9 of the Convention on Contracts for the
International Sale of Goods. Pace Law School Institute of International Commercial
Law, http://www.cisg.lawpace.edu.

51 Articulo 4: (...) Salvo disposicion expresa en contrario de la presente Convencion,
ésta no concierne, en particular:

A. Ala validez del contrato ni a la de ninguna de sus estipulaciones, ni tampoco a
la de cualquier uso.

G

52 “Tres son las hipétesis en las que podria plantearse la necesidad de probar la
existencia y contenido de tales usos o practicas. En primer lugar, al margen de todo
contencioso: en este caso, no resulta arriesgado aventurar, que la carga de la prueba
recaerda sobre la parte que invoque el uso (...). En segundo lugar, en el curso de un
proceso: en este supuesto, debera seguirse el priteifai regit procesuma(t.
8.2 CC)(...), conforme al cual se determinara la aplicacién de oficio o a instancia
depare (...) y podré eventualmente distinguirse entre el objeto y la carga de la
prueba, la admisibilidad de los medios de prueba (acuerdo de las partes, dictdmenes
o resoluciones de camaras de Comercio (...), la fuerza probatoria de los hechos
admitidos y el procedimiento probatorio (...). En tercer lugar, en el curso de un
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Otras disposiciones de la Convencién hacen referencia a los
usos y costumbres. Estas son:

El articulo 18 (3), que se refiere a la aceptacion de la oferta y
gue establece que:

“... si en virtud de la oferta, de practicas que las partes hayan establecido
entre ellas o de los usos, el destinatario puede indicar su asentimiento
ejecutando un acto relativo, por ejemplo, a la expedicién de las mercaderias
o al pago del precio, sin comunicacion al oferente, la aceptacion surtira
efecto en el momento en que se ejecute ese acto, siempre que esa ejecucion
tenga lugar dentro del plazo establecido en el parrafo precedente”

Otras referencias se hacen en el articulo 32 (2) de la Convencion,
relativo al transporte de las mercaderias, y en 35 (2) relativo a la
aptitud que deben tener los bienes para que sean conformes.

2.3. Las NOrRMAS DE LA CONVENCION

Al comentar la posibilidad de que las partes puedan disponer con
el alcance y bajo los limites ya sefialados sobre el contenido de su
contrato y por ende de las normas de la Convencion, y ademas al
tratar sobre los uso y costumbres, hemos demostrado ya cémo de
las normas antes comentadas se puede deducir claramente que las
normas de la Convencién, ceden en su orden de aplicaciéon a los
acuerdos contractuales y a las practicas negociales y costumbres
mercantiles internacionales.

procedimiento arbitral: en algunas legislaciones y reglamentos arbitrales se
establece que los arbitros deberan tener en cuenta los usos vigentes en los sectores
de actividad econémica de que estén conociendo (..ERNANDEZ DE LA

GANDARA, Luis; Cawvo Caravaca, ALronso Luis, “El contrato de compraventa
internacional de mercancias”, @ontratos internacionaleCawvo CaravacA,

AvLrFonso L.; FERNANDEZ DE LA GANDARA, Luis (directores) Banco—MoRALES

Livones, PLar (coordinadora)cit. pags. 187 y 188.

53 De manera similar el articulo 2i6iproiT.
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Insistimos una vez mas en mostrar el alcance dispositivo de la
Convenciof.

2.4. RUIENTESSUPLETIVAS. VACIOS Y LAGUNAS

Asi como lacv sefiala en varias normas de la parte general, cuales
son los temas que no se encuentran regidos por ella, es clara en
aceptar también que algunas cuestiones relativas a las materias que
serigen por la Convencion pueden no estar expresamente resueltas
en ella. De estaidea parte el articulo 7 (2) para estructurar una serie
de fuentes de caracter supletorio que tengan precisamente la
funcion de ayudar al intérprete a resolver dichas cuestiones.

Asi entonces, en relacion con las fuentes supletorias de la
compraventa internacional, podemos sefalar:

El articulo 7 numeral 2 de la Convencién, expresamente dispone
que:

“Las cuestiones relativas a las materias que se rigen por la presente
Convencién que no estén expresamente resueltas en ella se dirimirdn de
conformidad con los principios generales en los que se basa la presente
Convencion o, a falta de tales principios, de conformidad con la ley aplicable
en virtud de las normas de derecho internacional privado”.

Entonces, de acuerdo con las ideas que hemos expresado
anteriormente, y con lo sefialado en la norma antes citada, podemos
establecer que para determinar las reglas aplicables a la
compraventa internacional de mercaderias y su estructura
jerarquica, se debe acudir a: los acuerdos contractuales; los usos 'y
practicas contractuales y costumbres internacionales; las normas
de la Convencion; los principios generales en los cuales ella se
basa y, en defecto de ellos, por las normas de cada pais aplicables

54 Cawvo Caravaca, ALFonso Luis, “Comentario al articulo 6”, eni2 Pcazo Y Ponce
De Leon, Luis, La compraventa internacional de mercaderieis, pag. 92.
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segun las correspondientes normas de derecho internacional privado
aplicables al conflictd.

2.4.1. RRINCIPIOS GENERALES FUNCIONESY RELACION CON
EL SISTEMA DE FUENTES

Elarticulo 7 sefiala en sus dos numerales las que a nuestro juicio son
las funciones de los principios generales, esto es, los mismos
pueden ser tenidos en cuenta para integrar e interpretar el contrato
de compraventa internacional, ademas de las fuentes aplicables al
mismo.

Destacamos igualmente que dichos principios pueden ayudar a
establecer la jerarquia de fuentes del contrato de compraventa
internacional de mercaderias.

55 Entendemos que la Convencién no solamente se refigiecpios entendidos
éstos como reglas fundantes del ordenamiento juridico, sino tambiéregldas
generalesque pueden deducirse de la misma. Véase por ejemplo ebigaso
Dusseldor{Oberlandesgericht DusseldpAlemania, de 2 de julio de 1993 6u):
“El demandante, comprador aleman de una maquina cortadora, demandé dafios
por costos de reparacion y lesiones personales causadas por esa maquina comprada
al demandado, fabricante de Indiana (Estados Unidos de América), e instalada en
una fabrica de muebles rusa. El tribunal de primera instancia se declaré competente
por sentencia interlocutoria contra la que el demandado apel®.

El tribunal de apelacién desestimo la apelacién por ser competente el tribunal de
primera instancia con arreglo al Codigo Procesal aleméan como tribunal del lugar
donde habria eventualmente de cumplirse la obligacion controvertida es decir, los
dafios reclamados. Para determinar el lugar donde habrian de pagarse los dafios, el
tribunal de apelacion aplicodaim como parte del derecho de Indiana, aplicable al
contrato conforme al derecho internacional privado aleman. El tribunal de apelacién
entendié que el articulo 57 1) a) dectaw que dispone que el precio de compra
debera pagarse en el lugar del establecimiento del vendedor, sentaba un principio
general de que toda reclamacion de pago en metalico, como era el caso de la presente
reclamacién por dafios con arreglo a los articulos 45 y 74de|&ra pagadadera

en el lugar del establecimiento del demandante, que en el presente caso era el
comprador aleman”. Sobre una anotacion a este fallo véase®ViscasiLLAS,

MaRiA DEL PiLAR, El contrato de compraventa internacional de mercancias
(Convencion de Viena de 1980), Pace Pace Law School Institute of International
Commercial Lawhttp://www.cisg.lawpace.edu.
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Notese que el articulo 7(1) deddase esté refiriendo a algunos
criterios o principios que deben tenerse en cuenta en la interpretacion
de las normas de la Convencion. En este punto los principios son
llamados en una funciébn meramente interpretativa. Por su parte el
mismo articulo 7 (2) hace alusion a principios en los que se basa la
Convencidn, pero esta vez en una funcién de integracion de fuentes;
esto es: para tratar de encontrar en ellos soluciones a cuestiones
gue no se encuentren en las reglas de la misma. La funcién que
tienen los principios de acuerdo con esto, es de integracién de
normas®.

En esto coincide algun sector de la doctrina, como por ejemplo
CaLvo CARAVACA quien expresa:

“La interpretacion es una operacion de Idgica juridica que tiene por objeto
determinar el alcance y sentido de los términos utilizados por las normas
juridicas; mientras que la integracion de lagunas es una operacion légico
juridica que tiene por objeto resolver los problemas de regulacion planteados
por cuestiones que, debiendo encontrar respuesta legal, no son, sin embargo,
resueltas expresamente por una determinada normativa (laguna legal) o por
el ordenamiento juridico (laguna de derecho). Comudn denominador de una
y otra es que ambas son actividades que se enmarcan, junto con otras, en el
proceso de aplicacion del derectio”

Por otro lado es necesario establecer que no vemos inconveniente
alguno en que dichos principios no sean tenidos en cuenta
solamente para interpretar el texto del Convenio de Viena, como
pareciera en principio derivarse de lo expresado en el articulo 7,
sino también como criterios para interpretar el contrato que se rija
por la Convencidf. Por esto entonces, no debemos limitarnos a

56 Cawvo Caraaca anota: “El articulo 7 de lav de 1980 regula dos cuestiones
distintas, aunque relacionadas entre si, la interpretacion de su propio texto y la
integracion de sus lagunas”, efeDPcazo, cit., pag. 102.

57 Ib., op. cit, pag. 103.

58 Sobre esto véase la opinidn en el mismo sentidawwe Caravaca en Dez Picazo
cit., pag. 103, pie de pagina n° 3.
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pensar que los criterios de interpretacion del contrato estan
solamente en el articulo 8, como una lectura desprevenida de las
normas en cuestion podrian sugerirlo.

2.4.2. RRFERENCIAA ALGUNOS PRINCIPIOSGENERALESDE LA CONVENCION

No pretendemos hace un andlisis exhaustivo de tales criterios o
métodos de interpretacion, asi como de los principios que pudieren
ayudarnos endichatarea, sino tan sélo ubicar algunos que adquieren
relevancia directa con el sistema de fuentes, por estar indicados
expresa o tacitamente en los articulos que conforman las
disposiciones generales (parte Il) de la Conveftion

a. El caractemercantildel derecho mercantil internacional y de
la Convencion sobre compraventa

A pesar de que la dicotomia del derecho privado es para muchos
un rezago de caracter historico que en nada se acompasa con el
devenir actual de esta rama del derecho, manifestada en la
imposibilidad para delimitar las fronteras entre el derecho civil y
mercantil en elementos de caracter cientifico, lo cierto es que al
menos en cuanto al derecho mercantil internacional concierne, éste
se configura en la actualidad como un derecho de caracter especial,
gue rige a unos protagonistas especiales de las transacciones
econdmicas, como es en este caso el de los empresarios y su
actividades. De alli que consideremos adecuada y pertinente la
definicion de derecho mercantil internacional de los profesores
FErRNANDEZ DE LA GANDARA Y Cavo CaRAVACA, Segun quienes:

59 Tal vez la enumeracion que hacemos no sea exhaustiva. De todas formas
consideramos pertinente el comentario dev€ Caravaca en el sentido de que
“La doctrina ha procedido, a titulo ejemplificativo, a marcar, como tales, la libertad
contractual, la libertad de forma, la buena fe, el comportamiento de una persona
razonable, la prohibicion del abuso del derecho, la proporcionalidad y la seguridad
juridica”. cit., pag. 111 y 112.
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“...cabria caracterizar el derecho mercantil internacional como el conjunto
de normas del ordenamiento juridico que regulan los problemas especificos
del trafico econdmico internacional de las empresas o, si se prefiere una
definicion mas explicita, como un derecho —fundamentalmente privado—
especial por razon de las exigencias del trafico econémico internacional
organizado bajo forma de empre$a”

Aungue no es del caso citar en este apartado los diferentes
métodos que durante la evolucion del derecho mercantil han surgido
para tratar de delimitar su campo de accién, recordemos por via de
ejemplo el clasico concepto deto de comercioaracterizado por
algunos por las notas de intermediacion y especulacion; ademas
del deempresaque atiende a considerar que la organizacion de
factores de produccion es la que merece una atencion especial por
el derecho y por tanto sea a tal organizacion o criterio formal y a
su titular a quienes se acuda para definir sobre ellos el derecho
comercial. Aunque nosotros personalmente consideramos que al
menos en el ambito interno, el derecho mercantil tiende a regular
una serie de actividades econdmicas en general y a ser aplicable a
todos los participantes en el mercado, consideramos que si de
establecer un criterio uniforme sobre el cual se deba edificar el
derecho mercantil internacional, preferimos que se haga sobre el
de empresa, dado que consideramos pobre a la doctrina que trata
de hacerlo sobre el acto de intermediacion especulativo, el cual
vemos tan so6lo como un rezago del significado que la palabra
comercio pudo tener en alguna época. Como ensefia la doctrina
del derecho mercantil, la economia actual no solo se basa en el
papel que pueda cumplir el sujeto intermediador, sino en su labor
frente a la produccion, distribucién y comercializacion, concepto
de caracter mas extenso que, creemos, va mas acorde con el de
empresé.

60 FerNANDEZ DE LA GANDARA, Luis; Cavo Caravaca, ALrFonso Luis, Derecho
mercantil internacional22 edicién, Tecnos, 1995, pag. 65.

61 EIl profesor iLescas OrTiz “ha defendido recientemente el uso del término
<comercio> en relacion con el derecho uniforme del trafico internacional, con
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Esta tendencia, que a nosotros no nos parece la mas adecuada,
la podemos observar en la Convencion de Viena sobre compraventa,
cuando se sefiala en el articulo 2 al referirse a las materias excluidas
de su campo de aplicacién, que la misma no se aplicara a los
contratos de compraventa de mercaderias compradas para uso
personal, familiar o domeéstico, salvo que el vendedor, en cualquier
momento antes de la celebracion del contrato o en el momento de
su celebracion, no hubiera tenido ni debiera haber tenido
conocimiento de que las mercaderias se compraban parégtal uso

Esto nos lleva entonces a sostener desde ya, que siempre que
vayamos a acudir a algufueentepara regular e integrar el contrato
de compraventa internacional, debamos tener en mente la
naturaleza mercantil de sus normas, pues éste debe ser uno de los
criterios orientadores de las mismas. En nuestro medio el profesor
Awvaro Menpoza Ramirez ha sefialado como uno de los principios
generales del derecho mercantil el tratar de encontrar soluciones
mercantiles a temas mercantifes

el argumento de que bajo esta locucion tiene cabida no sélo el tradicional
intercambio de mercancias, sino un nimero creciente y variado de servicios —
financieros y de transporte principalmente—, asi como muchos aspectos de la
actividad industrial o transformadora”. La referencia a las palabrasmteAs

OrTtiz, son de ERNANDEz DE LA GANDARA, Luis y Cawvo CaravacA en la obra
citada, pag. 61Llescas OrTiz, “El derecho uniforme del comercio internacional

y su sistematica’Revista de Derecho Mercantll993, pag. 37 y sigs., de acuerdo
con la cita indicada deeRNANDEZ DE LA GANDARA, Luis y Calvo CARAVACA,
AcFonso L., cit. pag. 61.

62 Como coinciden en sefialarlo diferentes autores, el motivo que ha llevado a los
redactores de la Convencion a excluir las compras de “consumo” del campo de
aplicacion es “...evitar que las reglas de la Convencion entren en conflicto con las
normas imperativas de proteccion a los consumidores existentes en numerosos
paises”. GrrareNA LAPORTA, JorGE, Comentario al articulo 2 en “La compraventa
internacional de mercaderias. Comentario de la Convencién de VienRdazo
v Ponce De LEoN, Luis, (director y coordinador), Civitas, Madrid, 1998, pag. 60.

63 Menpoza Ramirez, Anvaro, “Principios generales del derecho comercial”. Ponencia
presentada en el seminario internacio@#éldigo de Comercio: 30 afos
Universidad de La Sabana, Forum, Legis, octubre 1° de 200dp &owm.
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Ahora, las expresiones utilizadas en el articulo 2 literal “a” de la
Convencion que hemos sefalado, nos llevan a afirmar que la
Convencién es un estatuto especial que se aplica a cierto tipo de
contratos de compraventa que por las expresiones usadas, no
dudamos en calificar como “mercantiles”. Creemos también que
no debe limitarse tal exclusion a la consideracion de que se trata
simplemente de contratos de compraventa que impliquen tan sélo
intermediacion y especulacion, sino ademas los que busquen que
las mercaderias objeto del contrato se dediquen a procesos de
fabricacion, comercializacion o tengan un destino profesional
Con esta disposicion consideramos gque se esta contribuyendo a
mantener la dicotomia del derecho privado en civil y mercantil,
tal como hemos anotado.

Por otra parte, necesario es sefialar que deben ser parametros de
caracter objetivo los que permitan al vendedor tener conocimiento
de que las mercaderias se compran para usos profesionales —
empresariales o domésticos, como pueden ser:

“la naturaleza de las mercaderias, la cantidad comprada, la direccion a la
que hay que enviarlas, la condicion del comprador, por ejemplo su profesion,
etc.”s,

b. El caracter internacional y uniforme de la Convencion y sus
fuentes&®.

El articulo 7 (1) indica que en la interpretacion de la Convencion
se tendra en cuenta su caracter internacional y la necesidad de
promover la uniformidad en su aplicacion.

64 Ademés, como lo sefialafBArRENA “...se ha considerado que econémicamente
estas ventas tienen escasa importancia para el comercio internacionglag.
61.

65 CarFFARENA LAPORTA, Cit., pag. 62.

66 Sobre el particular es conveniente tener en cuenta la propuesta del prafesor C
Caravaca en el sentido de que al ser el Convenio de Viena sobre compraventa
un tratado internacional, para la interpretacion del mismo debe acudirse a las
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La doctrina es coincidente en llamar la atencion para que la
Convencién no se interprete de acuerdo con el significado que
alguno o algunos de sus términos puedan tener en los sistemas de
derecho nacional&sEn materia de derecho mercantil existen varios
casos, en los cuales no pretendemos extendernos, que muestran el
aserto de esta consideracion.

Este mismo precepto parece estar haciendo carrera en los textos
elaborados paunciTrRAL, como por ejemplo, la ley modelo sobre
comercio electrénico, y la Convencion de las Naciones Unidas
sobre cesion de créditos en el comercio internac¢fonal

Solo de esta manera, es decir, partiendo de la naturaleza de
tratado internacional y de la necesidad de su uniformidad que
aconsejan alejarse del significado de los términos en los sistemas
de derecho nacional se podra llegar a una interpretacién autbnoma
del Convenio de Viena.

c. La Convencion y el contrato se deben interpretar conforme al
principio debuena feen el comercio internacional

El articulo 7 (1) establece que en la interpretacion de la
Convencioén se debe tener en cuenta la necesidad de asegurar la
observancia de la buena fe en el comercio internacional. De acuerdo
con el mismo, las partes no so6lo deben observar un cierto grado de

reglas de interpretacion de los tratados conforme a la seccién 32 (articulos 31, 31
y 33) de la Convencion de Viena de 1969 sobre derecho de los tratades. C
Caravaca, en Dez Picazo, cit., pag. 105. Sin embargo, también téngase en cuenta

la aclaracién de bhnoLp quien indica: “... las normas de interpretacion del
Tratado de Viena de 1969 son pertinentes respecto a las obligaciones que los
estados contratantes, segin la Convencion de Compraventa de 1980, asumen
los unos hacia los otros, pero no son pertinentes respecto a las normas relacionadas
con las obligaciones mutuas de las partes en el contrato de compraventa”.
HonnoLb, Derecho uniforme sobre compraventas internacionalespag. 159.

67 Vid., Cawvo Caravaca, cit. pag. 103.

68 Naciones Unidas, Asamblea General, quincuagésimo sexto periodo de sesiones,
A/Res/56/81. Articulo 7.
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diligenciay lealtad en la celebracién y ejecucion del contrato, sino,
como lo ensefia la aplicacion de este principio en la teoria general
de los contratos ademas de su manifestacion en diversas
codificaciones nacionales, de él se derivan derechos y obligaciones
gue las partes deben observar, asi en principio no digan nada sobre
ellos.

Nos permitimos citar a via de ilustracion las disposiciones sobre
el principio de buena fe en varios codigos nacioffales

Por ejemplo, edce aleman, dispone:

“8§242 “El deudor esta obligado a efectuar la prestacion de acuerdo a los
requisitos de la fidelidad y buena fe, teniendo en consideracion los usos del
tréfico”.

Los articulos 1366 y 1375 del Codigo civil italiano:

“1366. El contrato debe ser interpretado segun la buena fe”.

“1375. El contrato debe ser ejecutado segln la buena fe”.

En el derecho colombiano, tanto el Cédigo Civil como el de
Comercio lo reconocen de la siguiente forma:
Cadigo Civil:

“Articulo 1603. Los contratos deben ejecutarse de buena fe, y por
consiguiente obligan no solo a lo que en ellos se expresa, sino a todas las
cosas que emanan precisamente de la naturaleza de la obligacion, o que por
ley pertenecen a ella”.

Caodigo de Comercio:

“Articulo 863. Las partes deberan proceder de buena fe exenta de culpa en
el periodo precontractual, so pena de indemnizar los perjuicios que se
causen”.

69 Precisamente indicaaG®o CaravacA que este principio juridico fue tomado
por los redactores de tx de los diversos ordenamientos nacionales, y “... que
traduce las ideas de lealtad y diligencigt,, pag. 110.
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“Articulo 871. Los contratos deberan celebrarse y ejecutarse de buena fe y,
en consecuencia, obligaran no sélo a lo pactado expresamente en ellos,
sino a todo lo que corresponda a la naturaleza de los mismo, segun la ley, la
costumbre o la equidad natural”.

En el derecho norteamericano, la buena fe esta reconocida en la
seccion 1-203cc,

“Every contract or duty within this act imposes an obligation of good faith
in its performance or enforcemént

significando que es un deber para las partes observar la buena fe en
la ejecucion y cumplimiento del contrato, estando excluido del
periodo de formacion.

Es definida la buena fe en la seccion 1-201 (t8)como la
rectitud en los hechos en la conducta o en la transaccion
interesad&.

Sin embargo, y a pesar de que en principio no se aplica a la
etapa de formacién, puede imponerse a los comerciantes un deber
de buena fe que incluye la observancia de estandares razonables
de trato justo dair dealingen el comerci®.

En principio pareceria que el articulo 7 de la Convencion solo
requiere la observancia de la buena fe como un criterio de
interpretacion de la Convencién, y no como un deber exigido a las
partes en todo eiter contractus y aun desde los tratos
preliminare®.

70 “Good Faith"means honesty in fact in the conduct or trasnsaction conterned

71 “En concreto, el deber dar dealingha recibido por los tribunales un contenido
especifico que se identifica con varias situaciones relacionadas con la fase formativa:
el rechazo a continuar las negociaciones cuando se negocié llegar a un acuerdo; el
empleo de tacticas impropias; la realizacion de propuestas claramente no razonables
y la ocultacion de informacion”.eRaLes ViscasiLLAs, MARIA DEL PiLARr, Ibidem.
op. cit FarnsworTH ALLan hace una relacion de casos donde se aplico este criterio.
The concept of “Good Faith” in American Lawttp://www.cisg.lawpace.edu

72 Sobre esto debe recordarse que al redactar la norma correspondiente se presentaron

dos posiciones, una que consideraba que debia mantenerse una norma general,
otros la rechazaron por no tener un significado fijo. En las discusiones de la
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Desde ya podemos afirmar que en nuestro entender, y no solo
acudiendo a la forma como el deber de buena fe se impone en los
sistemas de derecho nacional, como lo hemos anotado
anteriormente, sino también en otros instrumentos del derecho
mercantil internacional, la buena fe no so6lo es un principio
interpretativo, sino una obligacién que se impone a las partes en
todo eliter negociaf’.

En principio, pareceria que en la Convencion, la buena fe es
simplemente un criterio de interpretacion de la misma, tal como lo
dispone el articulo 7.

Un destacado sector de la doctrina afirma, que a pesar de que
no se haya incluido expresamente, es un principio que rige durante
toda la vida del contrath y no solamente a la interpretacion de la

conferencia diplomética, la delegacion italiana propuso introducir el siguiente texto:

“In the formation (interpretation) and performance of a contract of sale the parties
shall observe the principles of good faith and international co-operation

De esta manera, deberia observarse la buena fe, en la formacion, interpretacion y
ejecucion del contrato. La propuesta sin embargo fue rechazada.

“La comision decidio en 1978, en la Ultima revision del proyecto de Convencion,
que la disposicién sobre la “buena fe” no debia estar limitada solamente a la
formacion del contrato; al mismo tiempo, la Comision decidié que una obligacion
de “buena fe” no debia ser impuesta aisladamente y de forma general, sino que
debia ser restringida a un principio para interpretar las disposiciones de la
Convencion. Este compromiso fue aceptado en general, y fue incorporado en las
ultimas palabras del articulo 7.1.”.okNoLbp, JoHN, Derecho uniforme sobre
compraventas internacionales, cit.

73 Téngase en cuenta que enPomcipios deuniprorT, articulo 1.7 se dispone:

(1) “Las partes deben actuar con buena fe y lealtad negocial en el comercio
internacional.

(2) “Las partes no pueden excluir ni restringir la aplicacion de este deber”.

74 “Resulta claro que el objetivo de asegurar la observancia de la buena fe es un
principio de interpretacion y aplicacion de las disposiciones de la Convencion vy,
por ende, del contrato. Sin embargo, consideramos que no debe quedar relegado
a esta mera funcion interpretativa, sobre todo si se tiene en cuenta que la buena fe
es un principio general informante de la Convencién en su conjunto que influye
en el comportamiento que puede exigirse a los contratantga! EPViscasiLLAS,

MaRria DEL PLAR, Una aproximacion al articulo 7 de la Convencion de las Naciones
Unidas sobre los Contratos de Compraventa Mercantil Internacional.
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Convencior®. Se derivan de éste, una serie de deberes, como
podrian ser entre otros el deber de confidencialidad y el de orientar
el negocio a su realizacion.

d. En lainterpretacion del contrato debe prevalecer la real intencion
de los contratantes

La concepcion voluntarista de contrato lo sefiala al mismo como
un acuerdo de voluntades. Teniendo en cuenta entonces, que es
del entrecruzamiento de dichas voluntades de donde surgen en
principio las obligaciones para las partes, a ese querer deben estarse
las mismas y el intérprete o juzgador eventual. Esto nos indica
entonces, que en los casos en que las palabras no hubieren sido
exactas, o no pudieren derivarse facilmente las mencionadas
obligaciones o existiere duda sobre cémo interpretarse las

http://www.cisg.lawpace.edu. En relacion con la Convencion, y a pesar de que
no diga nada explicitamente en relacién al deber de actuar de buena iteren el
contractual, algunos comcmALEs anteriormente citada yLKin, la entienden
como una obligacion implicita en los contratos internacionales de venta. Asi,
KLen afirma que muchas de las provisiones de la Convencion y normas de la
ley doméstica imponen deberes de buena fe “implicitos”.

KLein, Joun. Good Faith in International Transactions, Pace Law School Institute
of Internacional Commercial Lawhttp://www.cisg.lawpace.edu, Sobre el
particular Magnus, ULricH, editor. Editorial remarks on the manner in which
the uniproiT Principles may be used to interpret or supplemest Article 7.
KRriTzer, ALBERT, General observations on use of theoroit Principles to help
interpret thecisa. Pace Law School Institute of Internacional Commercial Law
http://www.cisg.lawpace.edu. Igualmentee®iLEs ViscasiLLas, El contrato de
compraventa internacional de mercangiai., MarzoraTi, OsvALDO, Cit., pag.

68.

75 Debe tenerse también como referencia, las decisiones que han tenido al principio
de buena fe como estandar de comportamiento de las padesentencia de
Cour d"Appel de Grenoble, Chambre de Commerc2@lede febrero de 1995
(uniLEx), laudo arbitral de la Camara de Comercio e Industria de Hungria de 17 de
noviembre de 1995/(iLex), donde expresamente se reconocio que la buena fe es
un deber de comportamiento de las partes en la etapa de ejecucion del contrato.
La cita a estas decisiones ha sido tomada del escrito de la profesarnes P
ViscasiLLas, El contrato de compraventa internacionals.
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expresiones de los contratantes, la Convencion aconseja acudir a
la que haya sido la real intencion de las partes.
Asi el articulo 8 (1):

“A los efectos de la presente Convencion, las declaraciones y otros actos de
una parte deberan interpretarse conforme a su intencién cuando la otra parte
haya conocido o no haya podido ignorar cual era esa intencion”.

Tal como lo indica AceL Lorez los actos contractuales a los
gue se refiere este articulo no se limitan a los actos del contrato de

compraventa en particular, sino que se relacionan con todos
aquellos actos

“de las partes contractuales durante todo el periodo en que mantienen
relaciones con ocasion o por consecuencia del contrato proyectado o
celebrado. Son todos los actos relativos a la preparacion, celebracion o
ejecucion del contrato. ..

Precisamente, estos actos previos, pueden constituirse en
elementos objetivos a partir de los cuales el intérprete pueda deducir
cudl es la real voluntad de las partes.

e. El contrato debe interpretarse conformerazanabilidad

El articulo 8 (2) indica:

“Si el parrafo precedente no fuera aplicable, las declaraciones y otros actos
de una parte deberan interpretarse conforme al sentido que les habria dado

en igual situacion una persona razonable de la misma condicion que la otra
parte”.

Y en el numeral 3 se indica:

“Para determinar la intencion de una parte o el sentido que habria dado una
persona razonable deberan tenerse debidamente en cuenta todas las

76 Lopez Lorez AnGEL, “Comentario al articulo 8°”, eni Picazo, cit., pag. 114.
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circunstancias pertinentes del caso, en particular las negociaciones,
cualesquiera practicas que las partes hubieran establecido entre ellas, los
usos y el comportamiento ulterior de las partes”.

En ocasiones, los codigos tratan de acudir a la figura objetiva
como es el “buen padre de familia” o “el buen hombre de negocios”.

La Convencion sobre compraventa por su parte, no califica a
ese estandar de conducta, con otro calificativo deetaona
razonable a la cual a su vez liga a algunos parametros de orden
objetivo, que pueden servir ademas para determinar cual ha sido
la real intencion de los contratantes.

f. Consensualidad del contrato y su prueba

El contrato de venta internacional, conforme a lo dispuesto en
el articulo 11 no tendra que celebrarse ni probarse por escrito. La
norma dispone:

“El contrato de compraventa no tendra que celebrarse ni probarse por escrito
ni estara sujeto a ningun otro requisito de forma. Podra probarse por cualquier
medio, incluso por testigos”.

La regla general en la Convencion es la consensualidad en
la formacién de los contratos. De igual manera se ha consagrado
la libertad en la prueba de los contratos, admitiéndose incluso la
prueba testimonial, las partes como consecuencia de la libertad de
forma y prueba, pueden incluso adoptar como medio probatorio
del contrato el que a bien tengan (formalidddgrobationem

2.4.3. |AS NORMAS DE DERECHOINTERNACIONAL PRIVADO

A pesar de que el articulo 7° disponga en su numeral 2 que cuando
las cuestiones no se puedan resolver acudiendo a los principios
generales en los que ella se basa, después de haber agotado, claro
estd, las disposiciones de la voluntad autonoma expresadas en el
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acuerdo negocial, las practicas contractuales, la costumbre mercantil
internacional, las disposiciones de la Convencion, y los principios
generale§, se pueda acudir a las normas de derecho internacional
privado que lleven a determinar laley aplicable, la doctrina aconseja
gue se trate de no acudir a esta solucion. La razon que lleva a los
doctrinantes a sostener lo anterior, es basicamente el hecho de que
por esta via se estaria atentando contra una de las directrices
maximas de lacv, cual es tratar de encontrar soluciones que
contribuyan a promover la uniformidad en su aplicaéion

A pesar de lo anterior debemos tener en cuenta algunas
decisiones, donde no se ha tenido en cuenta el criterio anotado, y
se ha acudido a la ley nacional conforme al derecho internacional
privado. Una de ellas fue proferida por el Tribunal Comercial del
Canton de Zurich (Suiza) de 9 de septiembre de 19881(caso
97). El asunto concernia a la determinacion de la tasa de interés a
la que alude el articulo 78 decha El Tribunal consider6 que para
esto se acudiria al derecho italiano que resultaba aplitable

77 En este sentido AGro — Zupp, Cit., pag. 58, igualmenteoPrzenic, quien
expresamente indica que comltima ratio puede acudirse a las soluciones del
derecho internacional privado, después de haber agotado la aplicacion analégica
de las disposiciones de la Convencion, o los principios general@zeRc Nives,
Interpretation and gap-filling under the United Nations Convention on contracts
for the international sale of goods, Pace Law School Institute of Internacional
Commercial Lawhttp://www.cisg.lawpace.edu

78 Asi por ejemplo @vo Caravaca cit., pag. 111. Afirma el autor: “Exigencias de
seguridad juridica aconsejan no acudir a ellos mas que cuando los métodos de
interpretacion ordinarios —incluida, por ejemplo, la analogia y argunznto
contrario— no permitan encontrar una solucién con base en una disposicion expresa
del mismo texto convencional”.

79 Elresumen del caso es el siguiente: “el vendedor italiano de muebles demando al
comprador suizo por el pago del precio de compra. El comprador se habia quejado
de que los muebles estaban defectuosos pero no habia aceptado la oferta del
vendedor de subsanar dichos defectos ni pagado por la compra. Se declaré que la
cim era aplicable pues las partes tenian sus establecimientos en estados contratantes
diferentes (articulo 1 1) a) de tav) y existia un contrato de suministro de
mercaderias que habian de ser manufacturadas o producidas, lo que equivalia a
un contrato de compraventa (articulo 3 1) deiNg.
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A pesar de que la referencia la haremos en el acapite siguiente,
es necesario anotar como en algunos casos en fallos arbitrales se
han tratado de encontrar soluciones en otros instrumentos del
derecho mercantil internacional, como es el caso d#rinsipios

El tribunal declaré que quedaba implicito en la Convenciéon que el comprador
debia probar la existencia de los vicios y comunicar la falta de conformidad dentro
de un plazo razonable (articulos 7 2), 38 y 39 daMa Habida cuenta de la
opinion del tribunal de que el comprador no habia respondido a la carga de la
prueba, se considerd que, incluso si en algin momento el comprador habia tenido
derecho a invocar la falta de conformidad de las mercaderias, habia perdido ese
derecho. El tribunal orden6 al comprador pagar el precio de compra con intereses
al tipo de interés vigente con arreglo al derecho italiano aplicable (articulo 78 de la
civ)”.

En un sentido similar la sentencia del tribunal ale@iderlandesgericht Dusseldorf

de 10 de febrero de 199 out caso 82) “El demandado, un comprador aleman,

se nego a pagar el precio de compra afirmando que parte de los tejidos entregados
por el demandante, un vendedor italiano de textiles, eran de color diferente del
especificado en el contrato. El tribunal de primera instancia fallé6 en favor del
demandante. El tribunal de apelacion estimé que el hecho de que algunos de los
textiles entregados fueran de color diferente no equivalia a falta de conformidad
con las especificaciones del contrato, ya que los textiles no eran inadecuados para
la finalidad con destino a la cual fueron comprados (articulo 35 2) byde)aEl

tribunal estim6 que esta entrega constituia un incumplimiento parcial, como
resultado del cual el demandado quedaba autorizado a ejercer los derechos previstos
en los articulos 46 a 50 dedawm (articulo 51 de laciv). No obstante, se fallé que

el demandado no habia fijado un plazo adicional razonable para que el demandante
cumpliera su compromiso, y en consecuencia se estimé que el demandado no podia
ejercer los indicados derechos (articulos 39, 47 2) y 40 1) byedes)aEl Gnico
derecho que no habia perdido el demandado como consecuencia de no haber fijado
un plazo adicional para el cumplimiento del demandante era el derecho a exigir el
pago de indemnizacion de los dafios y perjuicios por incumplimiento de contrato
por parte del demandante (articulo 45 dedia). Sin embargo, el tribunal fallo

que el demandado no habia exigido dicha indemnizacién. Ademas, se estimé que
el demandado habia perdido por otro motivo el derecho a declarar la resolucion del
contrato, a saber, porque habia vendido las mercancias compradas, lo que hizo
imposible su restitucion (articulo 82 1) dedav). El tribunal de apelacion confirmé

la decision del tribunal de primera instancia y ordené al demandado que pagara el
precio de compra mas los intereses (articulo 78 deng. Habida cuenta de que
laccim no especifica el tipo de interés, el tribunal aplicé el tipo de interés legal del
5% previsto en la legislacién alemana aplicable, escogida por las partes. El tribunal
sefialé que si las partes no hubieran escogido el derecho aleméan como legislacion
aplicable y por tanto se aplicase el derecho italiano, el tipo de interés seguiria
siendo el mismo”.
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deunibroiT para los contratos comerciales internacionales, antes
de acudir al derecho internacional privado que determine una ley
nacional aplicable. En un caso similar al del Tribunal suizo, pero
esta vez a nivel de jurisprudencia arbitral, en el laudo 87
diciembre de 1996, en relacion con el interés reclamado, el Tribunal
encontré que la Convencidén en el articulo 78 no regula tal aspecto
y por ello decidié aplicar una tasa de interés razonable
comercialmente, y se refirio al articulo 7.4.9 (2) deéPloscipios
deuniproI™,

Ante la posible discusion de la determinacion de la ley aplicable,
aconsejamos que las partes designen el derecho aplicable a los
vacios de la Convencién

2.5. RELACION CON OTROSINSTRUMENTOSDEL DERECHO
MERCANTIL INTERNACIONAL

Otras convenciones producto de lalabor de la Comision de Naciones
Unidas para el Derecho Mercantil Internacionalc(trAL) y de
instituciones comanibroiT y cci contribuyen a la conformacion
delius communenoderno al que nos hemos venido refiriendo.

En otra decision arbitral (Camara de Comercio Internacional, Corte Internacional
de Arbitraje laudo arbitral emitido en 1993, caso n°® 7197), también se acudi6 al
derecho nacional para decidir sobre la determinacion de la tasa de interés del articulo
78 de lacv. Extractos publicados en franckmirnal de Droit International1993,

1028. Resumen preparado por SaRb, Corte Internacional de Arbitraje decla.

(cLouT) caso 104.

80 A este caso asi como al papel que cumpleRlioeipios deunibroiT para los
contratos internacionales, en especial en cuanto a lo que tiene que ver con lagunas
0 vacios de instrumentos internacionales como al Convencion de Viena sobre
compraventa, hemos hecho alusion en nuestro estii® principioSunibroIT
para los contratos internacionales”, Ravista de Derecho Internaciongaldel
MERCOSUR afio 6 n° 5 octubre de 2002, La Ley, Buenos Aires, pag. 27 y sigs.
Igualmente una versién de este articulo éddeistabikaion n° 11 de diciembre de
2002, Universidad de La Sabana, Facultad de Derecho, pag. 117 y sigs.

81 Vid., Cawvo CaravAcA, en Dez Picazo, op. cit, pag. 113. También en este sentido
Aupit, “... las partes podrian insertar una cldusula de derecho aplicable a titulo
subsidiario”,op. cit, pag. 64.
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Entre estos instrumentos hemos destacado ya en varias
oportunidades a loBrincipios para los contratos comerciales
internacionales publicados en el afio 1994concebidos como
una nueva aproximacion al derecho de los negocios internacionales,
y un intento por remediar muchas de las deficiencias surgidas del
derecho aplicable a tales negocios. Recuérdese que su valor juridico
solamente proviene de un pacto expreso en el cofitr&io
embargo, varios tribunales internacionales los han encontrado
aplicables a los contratos por el simple hecho de constituir
“principios generales” de los contratos del comercio internacional
reconocidos en diversos sistemas juridicos del nitindo

Simplemente, y dado que el tema lo he tratado en otros foros y
escritos, quiero insistir en la relacién que en la doctrina y practica
internacional se ha establecido entre los menciorRdiosipios
y la Convencion de 1980, partiendo de un grupo de decisiones
arbitrales que se han referido a la funcion dé€tascipioscomo
forma de interpretar o llenar vacios contenidos en convenciones
internacionales, entre ellas, la Convencion sobre compraventa
internacionaP. Téngase en cuenta que un grupo de decisiones

82 Oviebo ALBAN, JoRGE, “Los principios desnipbroiT para los contratos comerciales
internacionales (Su importancia en la armonizacion y unificacion del derecho
privado)”, en Revist&niversitam® 100, Pontificia Universidad Javeriana, Facultad
de Ciencias Juridicas, diciembre de 2000, pags. 121 a 173. En la ponencia presentada
en el seminario internacional “Compraventa internacional de mercaderias” el dia
16 de mayo de 2003 en el Colegio Mayo de Nuestra Sefiora del Rosario hacemos
un estudio mas detallado sobre las funciones derlosipios deunibroiTy entre
ellas su relacion con el Convenio de Viena sobre compraventa.

83 Vid., LaArRrouMET, CHRISTIAN, La valeur des principes DhibroiT applicables aux
contrats du commerce internationdla Semaine Juridique, Juris — Classeurs
Périodiques, éditio GéneraParis (1997-1) 147-152.

84 Dado que el tema lo he tratado en otro lugar, me remito a mi eseritediT y la
unificacion del derecho privado: los principios para los contratos comerciales
internacionales”, publicado pdPace University School of Lavattp://
www.cisg.lawpace.edu.

85 En el trabajo anteriormente referido se sefialan algunos casos concretos donde se
ha fallado en este sentido, ademéas de explicar otras funciones asignadas tanto
por doctrina como por jurisprudencidos Principios.Véase también el trabajo
de GirrO, ALEJANDRO, “The Gap-Fillign role of thesnibroiT Principles in
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arbitrales se han referido a la funcién déHoacipioscomo forma

de interpretar o llenar vacios contenidos en convenciones
internacionales, entre ellos, como forma de interpretar o llenar
lagunas de la Convencién de Viena sobre compraventa
internaciona.

Igualmente es necesario mencionar las relaciones que pueden
establecerse entre la Convencion sobre compraventay los términos
INcOTERMS de laccl, asi como otros conjuntos de reglas y
costumbres recopiladas por la Camara de Comercio Internacional.

Frente a la Compraventa Internacional, han sido numerosos los
laudos proferidos por tribunales de arbitramento que han
funcionado conforme al Reglamento dedapor ello la necesidad
de comentar la necesaria relacion entre la labor deilan el
campo de la difusion del arbitraje y el desarrollo la Convencion de
Viena de 1980, toda vez que son los jueces los que se encargan de
crear el derecho mediante la aplicacion practica e interpretacion
de las normas.

Igualmente debe anotarse que han sido tribunales arbitrales los
gue han permitido el creciente éxito deRomcipios deunibroIT
y su relacion con la interpretacion y la solucion de vacios de la
Convencién sobre compraventa. En la relacion de jurisprudencia
de los tribunales sobre textos deukxiTrAL®, ¥y de los casos
relacionados con IdBrincipios deunibroi™ puede darse cuenta
de varias decenas de laudos que han aplicado en distintos paises la

internacional sales law: some comments on the interplay between the Principles
and thecis@’, enTulane Law Reviewol. 69, pag. 1149 y sigs

86 International Schiedsgericht der Bundeskammer der gewerblichen Wirtschatft,
Wien, SchiedsspruchecH 4318 andscH 4366 of 15 June 1994: see them
published in the original German version in Recht der internationalen Wirtschaft
1995, p. 590 et seq., with note by &iscHTrRIEM(p. 592 et seq.); for an Englis
translation see M.J. &eLL (ed.)uniLEx. International Case Law & Bibliography
on the UN Convention on contracts for the International Sale of Goods,
Transnational Publishers, Inc, Ardsley, NY, December 1998 release, E. 1994 -
14. Se pueden citar igualmente los laudos 8769 y 8128 de la Corte Internacional
de Arbitraje, Camara de Comercio Internacional.

87 http://www.uncitral.og
88 http://www.unidroit.og
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Convencion y lo®rincipios Sin embargo debe reconocerse que
otros tribunales de Arbitramento conformados de acuerdo con
reglamentos de otras camaras de Comercio diferentes de la de Paris
también han aplicado la Convencion.

Como nota final a este comentario debe decirse que en principio
es mas recomendable que las partes pacten una clausula arbitral
en el contrato de compraventa y sometan las posibles diferencias a
conocimiento de un tribunal de arbitramento internacional. Esto
permitira superar uno de los que puede convertirse en obstaculo
para la adopcion de soluciones e interpretaciones uniformes, que
es precisamente la tendencia de los jueces y cortes nacionales de
aplicar e interpretar las normas de los instrumentos internacionales
con criterios domeésticos, lo que se constituye en el principal
impedimento para la consolidacion del derecho mercantil
internacional como categoria sistematica.

La Camara de Comercio Internacional, ademas de desarrollar
por medio de la Corte de Arbitraje la funcidon que hemos sefialado,
recopila reglas y usos comunes del trafico internacional. Los
INcOTERMS Y las reglas sobre crédito documentario reflejan ese
esfuerzo, y estan intimamente relacionadas con las operaciones
del trafico, de ahi la importancia de su conocimiento, difusion y
aplicacion.

La finalidad de losvcoTErRMS consiste en:

“...establecer un conjunto de reglas internacionales para la interpretacion de
los términos comerciales mas utilizados en las transacciones internacionales.
De ese modo, podran evitarse las incertidumbres derivadas de las
interpretaciones de dichos términos en paises diferentes o, por o menos,
podran reducirse en gran meditda”

89 incoTerms 2000. Reglas oficiales de t&i para la interpretacion de términos
comerciales, pag. 7. Los puntos esenciales que encuentran respuesta en los términos
INCOTERMS SON precisamente los relativos a quien asumira el transporte de los
bienes objeto del contrato de venta y quien soportara los riesgos de transporte.
Sobre este punto véase Mason, DiDER, LesINncoTErRM, enlLa Convention de
Vienne sur la vente internationale et lesoterms Actes du colloque des ler et 2
décembre 1989. Sous la direction de Yves Derains et de Jacques Ghestin, Centre
de Droit Des Obligations de L Université de Parid990, pag. 37 y sigs
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Los términosncoTerRMs Se relacionan con las operaciones de
compraventa en cuando al establecimiento de derechos y
obligaciones de las partes relacionadas con: el lugar de entrega de
las mercancias, gastos de transporte y seguro de las mismas y lugar
donde se transmite el riesgo de las mencionadas mercéderias
la aceptacion de la oferta, en la determinacion del lugar de
celebracion y ejecucion del contrato y su relacion con el campo de
aplicacion de la Convencion de 1980, con la determinacion de las
obligaciones de las partes en la compraventa internacional, y con
la asuncion de riesgos en la compraventa internaidred partes
deben indicar en el contrato su inclusion.

Por otra parte es necesario referir que en las transacciones de
compraventa internacional se acude frecuentemente a operaciones
de crédito documentario como una forma de facilitar el pago de
las mercancias objeto del contrato que de otra manera seria dificil
de ejecutar por la distancia entre las partes $intetiza la forma
en que opera diciendo que:

“...el comprador abre un crédito en su banco, dandole orden de pagar al
vendedor contra presentacion de documentos del cofitrato”

Las reglas sobre crédito documentario se adoptaron en 1933 y
han sido objeto de varias reformas, siendo la uGltima de”1 84

90 En general puede afirmarse quedd'...siempre ha destacado que ISoTERMS
se ocupan so6lo de la relacién entre vendedores y compradores en un contrato de
compraventa y, mas aun, sélo de algunos aspectos bien determinadosivs
2000, cit., pag. 7.

91 En la conferencia que hemos sefialado se ha hecho un analisis de los puntos
indicados.

92 URria, Robrico, Derecho mercantjlvigésima octava ediciéon, Marcial Pons, 2001,
pag. 865.

93 “En Bogota es costumbre mercantil sujetar los derechos y obligaciones que emanan
de la apertura y utilizacion de cartas de crédito documentarios en todo aquello que
no viole las disposiciones legales al respecto, a las normas cominmente conocidas
como “Reglas y usos uniformes para el manejo de créditos documentarios
adoptados por la Camara de Comercio Internacional”’, CamaGomercio de
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contrato de crédito documentario es distinto del de compraventa,
pero como puede apreciarse, se complementan al facilitar el primero
la cabal ejecucion del segundo.
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