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RESUMEN

En el presente trabajo el autor aborda una de las instituciones juridicas sobre
las que el proceso de globalizacion econdmica ha influido de manera directa:
el contrato de compraventa internacional de mercaderias, conforme a su
regulacion en la Convencion de Naciones Unidas de 1980, adoptada en
Colombia por medio de la Ley 518 de 1999, la cual entr6 en vigor el 1° de
agosto de 2002. En el primer capitulo, el autor se refiere a las relaciones
entre la compraventa internacional de mercaderias y el proceso de
globalizacion, en particular los aspectos de la ubicacién de este instrumento
normativo internacional dentro de los procesos de armonizacion y unificacion
juridica; asi como otros aspectos generales. Siguiendo el proceso de formacion
del contrato y su regulacion en la Convencidon sobre compraventa
internacional en la parte Il, articulos 14 a 24, el autor analiza en el capitulo
segundo las etapas de tratos preliminares, oferta y aceptacion, haciendo
referencia en varios apartes no solamente a los aspectos doctrinales, sino
también a la jurisprudencia de tribunales internacionales. Para comprender
de la mejor manera el proceso de formacién del contrato, el autor hace
referencia al tratamiento que algunas de las figuras analizadas tienen en el
derecho comparado.
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ABSTRACT

The author refers to one of legal institutions in which the process of
economic globalization had influenced in a direct way: the contract of
international sale of goods, according to its regulation in the United
Nations Convention of 1980, adopted in Colombia by means of Law 518 of
1999, which went into effect August 1st of 2002. In first chapter, the author
presents the relations between the international sale of goods and the
globalization, particularly the aspects of the location of this international
regulation inside the harmonization processes and legal unification; as well
as other general aspects. Following the process of formation of contracts
and its regulation in the Convention of International Sale of Goods, the author
analyzes in second chapter the steps of preliminary treatments, its offer and
acceptance, referring not only to doctrinal aspects, but also to
jurisprudence of international courts. To acquire a better knowledge of the
process of formation of contracts, the author refers to the treatment that
some of the analyzed figures have in comparative law.

Key words:The United Nations Convention on contracts for international
sales of goodsUNIDROIT principles of international commercial
contracts, formation of contracts, preliminary treatments, offer,
acceptance
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INTRODUCCION

La intensificacion de las relaciones econdémicas producto de la reduccién de barreras
para el tréfico internacional de bienes y servicios, ademas de otros factores, entre
otros, la facilidad de comunicacién entre los operarios del mundo de los negocios
producto del desarrollo de las nuevas tecnologias, la evolucion de los modernos
medios de transporte, etc., ha producido como efecto en el mundo juridico, la
necesidad de reducir las diferencias que separan a los diferentes sistemas, en aras
de brindar seguridad juridica a las transacciones de bienes y servicios.

Dicho de otra manera: el comercio internacional ha generado grandes cambios
en el derecho mercantil en las Ultimas décadas, trayendo consigo la conformacion
de un nuevo sistema que ha sido denominado “derecho mercantil internacional”.

En varias ocasiones nos hemos manifestado sobre la influencia que este derecho
mercantil internacional esta en capacidad de generar en los sistemas de derecho
nacionales, llevandolo hacia un proceso de armonizacion y unificacion, en su mayor
parte, como producto de instituciones especializadas, como es el caso de la Comision
de Naciones Unidas para el Derecho Mercantil Internacierabiii/uNcITRAL);
el Instituto para la Unificacion del Derecho PrivadeifroiT); y la Camara de
Comercio Internacionat¢i). Por esto, hemos insistido en la necesidad de estudiar
a fondo los diversos instrumentos juridicos que tienen por objeto la unificacion
legislativa a nivel mundial, no solo para darlos a conocer a los operarios del tréfico,
sino también por la necesidad de que sean adoptados en nuestros paises. Igualmente
nos hemos manifestado a favor de que Colombia adhiera a dichos instrumentos
internacionales, toda vez que en la medida en que hablemos el lenguaje juridico
del mundo de los negocios, estamos contribuyendo al crecimiento de los procesos
de importacion y exportacion, ademas permitiendo la entrada de la inversion
extranjera con todos los beneficios que ello comporta.

Ademaés de lo anterior, somos partidarios de la necesidad de estudiar sistemas
fordneos bajo la metodologia del derecho comparado, toda vez que los instrumentos
juridicos internacionales a los que nos referimos, son el punto de encuentro, como
es el caso de la Convencion de Naciones Unidas para los Contratos de Compraventa
Internacional de Mercaderias, entre varios de los sistemas imperantes actualmente,
fruto de la evolucion juridica de siglos.

Con este trabajo queremos contribuir al estudio y difusién de aquellas
instituciones juridicas fruto de los procesos de integracion y globalizacion, como
es el caso de la Convencién sobre compraventa internacional, instrumento que
rige la mayor parte de las operaciones de compraventa en el comercio internacional,
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formando parte en la actualidad, del ordenamiento juridico de 62 éstahos
embargo, hemos considerado que no cumpliriamos nuestro propdsito presentando
un panorama introductorio a todo el régimen de la Convencion; hemos escogido
uno de los capitulos més importantes para el derecho privado, y sin duda para las
operaciones internacionales de compraventa, como es el proceso de formacion del
contrato. Nuestro objetivo es analizar el régimen de formacion del consentimiento
contractual en la normativa vienesa, que permita comprenderlo globalmente para
entrar en posteriores comparaciones con normativas internas.

I. LA COMPRAVENTA INTERNACIONAL DE MERCADERIAS
Y EL PROCESO DE GLOBALIZACION

1.1. Los sistemas de unificacion y armonizacion?

En laintroduccion al presente trabajo destacamos la presencia del derecho mercantil
internacional, que es donde se ubica el tema que nos atafie. Antes de entrar en las
precisiones del caso, consideramos pertinente manifestar que estas reglas (normas
de derecho sustancial), que rigen las transacciones econémicas entre las empresas,
se diferencian de las del “comercio exterior”, en el sentido de que estas Ultimas
son:

“... el conjunto de normas comerciales de un pais para facilitar o limitar el ingreso de
bienes y servicios de otros paises o grupo de p3ises”

las politicas y normas sobre aranceles, etc. Por el contrario, el derecho mercantil
internacional tiene por objeto regular las operaciones en si mismas, valga decir: el
contrato de compraventa, de seguro, de financiamiento de las operaciones
internacionales, etc.

La unificacion internacional del derecho contractual, no tiene un método Unico,
y no es ajeno tal proceso a dificultades de diverso orden. El primer método es de

1  http://www.uncitral.og

2 El tema objeto del presente capitulo lo tratamos con mayor profundidad en el trabajo “Un nuevo orden
internacional de los contratos: antecedentes, instrumentos y perspectivas” publicado ebahiireventa
internacional de mercaderiakArRROUMET, CHRISTIAN Y Otros, Pontificia Universidad Javeriana, Facultad de
Ciencias Juridicas, 2003.

3 FernANDEZ Rozas, Jose CarLos, Sistema del comercio internaciondadrid, Citivas, 2001, pag. 32.
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caracter conflictual, con el surgimiento del derecho internacional privado consistente
en:

“... aquel sector del ordenamiento juridico de cada Estado que se ocupa de la regulacién
juridica de las situaciones privadas internaciongles”

que como anotanuarez y GaLAN, tiene como elementos comunes en las diferentes
definiciones que del mismo se han dado, la coexistencia y diversidad de varias
leyes, y dentro de cuyas fuentes encontramos los tratados multilaterales que buscan
la unificacion de las reglas de conflittp los tratados multilaterales que tiene por
objeto la unificacion de las reglas de fohdo

Asi se indica en la Comunicacion de la Comision al Consejo y al Parlamento

Europeo “Sobre derecho contractual europeo”:

“Las soluciones internacionales permiten resolver algunos problemas potenciales
relacionados con las diferencias existentes entre las distintas normativas nacionales en
materia de contratos. La primera consiste en la aplicacién de normas internacionales
uniformes de derecho privado para determinar cual es la normativa que rige el ¢ontrato”

En segundo lugar, nos encontramos con el derecho fruto de la labor emprendida

por instituciones como la Comision de Naciones Unidas para el Derecho Mercantil
Internacional ¢nubmi O UNCITRAL, cOMO corresponde a la sigla en inglés), el Instituto
para la Unificacién del Derecho Privadanibroir) y la Camara de Comercio
Internacional de Parisdi), entre otros, consistente en:

Cavo Caravaca, ALrFonso-Luis; Carrascosa GonzALEz, JaviEr, Derecho internacional privadovol. 1,
Editorial Comares, 22 edicién, 2000, pag. 8.

Puede ser el caso del Convenio de Roma de 1980 sobe ley aplicable a las obligaciones contractuales y la
Convencion interamericana sobre derecho aplicable a los contratos internaciédalBs:ra RoDRIGUEZ,

CarMEN, El nuevo orden internacional de los contratbiiversidad Externado de Colombia, J.M. Bosch,

editor, Barcelona, 2002, yddpt TaQueLa, Maria BLanca, “Convencién Interamericana sobre derecho
aplicable a los contratos internacionales'Renista del derecho comercial y las obligaciomé®9, Depalma,

Buenos Aires, 1996, pag. 397 y sigs.

Awvarez Lonporio, S.J., luis FERnANDO, GALAN BARRERA, DiEco Ricarpo, Derecho internacional privado

Pontificia Universidad Javeriana, Facultad de Ciencias Juridicas, Estudios de derecho internacional 3, Bogota

D.C., 2001, pags. 52 y 84. Es preciso citar las palabras de los autores quienes afirman: “Es curioso sentar la
constancia que, no obstante la unificacion de las reglas de fondo sea una materia aparentemente mas dificil
que la unificacion de las reglas de conflicto, ella parece haber sido realizada mas facilmente por la accién de

convenciones multilaterales, tales como las relacionadas con transportes (por carretera, férreo, aéreo, maritimo);
con propiedades incorporales, con titulos de crédito, con compraventas internacionales de mercancias, etc.”.
Ibidem, op. cit pag. 85.

Comunicacion de la Comisién al Consejo y al Parlamento europeos sobre el derecho contractual europeo,

Bruselas 11.07.200&om (2001) 398 finalhttp://www.euopa.eu.int.
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“...armonizar las normas de derecho material a nivel internacional. En este caso, la
norma mas importante es la Convencion delasobre los contratos de compraventa
internacional de mercaderiassg)...”®.

Aqui debemos destacar igualmente las recopilaciones de usos y costumbres,
hechas por instituciones especializadas conmmilaon las reglas sobre crédito
documentario; recopilaciones de reglas que en principio sélo adquieren valor si
son incorporadas a los contratos como es el casoidedosrms, y recopilaciones
dePrincipios uniformescarentes de valor vinculante al no estar dotadas de fuerza
coercitiva y que no se imponen a los contratantes si no es por medio de los acuerdos
de voluntades. Todo lo anterior debe complementarse con las leyes modelo sugeridas
por instituciones como lanciTraL, que de ser adoptadas por los estados llevan al
establecimiento de un derecho mercantil de caracter uniforme.

Entercer lugar, la unificacion del derecho contractual puede provenir del derecho
comunitario, fruto del surgimiento de organizaciones econémicas, dictado por los
organismos facultados para tal eféttin el caso europeo, dicha armonizacién se
da a través de los reglamentos, directivas, y decisfones

8 Comunicacion de la Comision al Consejo y al Parlamento europeos sobre el derecho contractual europeo, cit.

9 Sin embargo en otro lugar hemos anotado sobre la discrepancia doctrinal y jurisprudencial acerca de la
naturaleza misma de lascoterMs pues algunos tribunales de arbitramento y doctrinantes no dudan en
calificarlos como costumbres.v@o ALBAN, JoRGE “Relaciones entre la compraventa internacional de
mercaderias y los términascoterms’. Conferencia presentada en el seminario sobre compraventa
internacional realizado en el Colegio Mayor de Nuestra Sefiora del Rosario, mayo 18 de 2002, inédita a la
fecha.

10 “Los procesos integracionistas estructuran un sistema de relaciones entre los sujetos de los mismos que
escapan a las regulaciones tradicionales del derecho internacional clasico, situacion que ha obligado a los
doctrinantes a intentar la elaboracion de una rama nueva que algunos llaman “derecho de la Integracion” y
otros “derecho comunitario”, poniendo ambos nombres el acento en que se trata de la regulacion de procesos
de unificacion supraestatal de paises en el orden econémico, frente al predominio que tuvieron las relaciones
politicas entre estados, objeto del derecho internacional tipiaiics, Luis CarLos, Derecho comunitario
anding 22 edicién, Temis, Bogota Colombia, 1990, pag., 7. En el derecho comunitario se distingue entre el
derecho primario, constituido por los tratados que dan origen a la unién econémica entre estados, y el derecho
secundario, que se conforma por las disposiciones dictadas por los érganos o instituciones comunitarias.

11 “En principio, sélo los <reglamentos>, son directamente aplicables y, precisamente por ello, sus normas se
integran en el derecho interno espafiol, sin que sea necesario adoptar ninguna medida de ejecucion interna,
bastando su publicacion en Biario oficial de las Comunidades Europedsas directivas —de singular
importancia en el campo del derecho mercantil- no son, en principio, directamente aplicables, ya que van
dirigidas a los estados miembros, los cuales pueden elegir la forma y los medios para incorporar su contenido
al derecho internor(gr., mediante una ley o una disposicion administrativa, si la norma a modificar tiene este
caracter). La modificacion del derecho interno debe hacerse dentro del plazo que se fija en la propia directiva,
las cuales normalmente establecen que los estados han de notificar a las autoridades comunitarias las normas
derivadas de ellas, ya que éstas podran acudir al tribunal de justicia si estiman que el Estado ha incumplido
las obligaciones que derivaban de la directiva al modificar su ordenamiento o no la ha transpuesto en el plazo
previsto”.

“Al margen de esto, ha de hacerse notar que la jurisprudencia del Tribunal de Justicia de las Comunidades
declara que las directivas, en ciertos supuestos, pueden tener un efecto directo. Para que esto se produzca se
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Tal como se indica en la comunicacion de la Comisién al Consejo y al Parlamento
Europeo sobre derecho contractual:

“Varios actos comunitarios contienen disposiciones de armonizacion del derecho privado.
En efecto, determinadas directivas contienen normas sobre la celebracién de contratos,
sobre la forma, el contenido y la aceptacién de una oferta asi como la ejecucion de los
contratos, es decir, las obligaciones de las partes contratantes. Varias directivas
especifican también de manera detallada el contenido de la informacion que deben
proporcional las partes en las diferentes fases, en especial antes de la celebracién de un
contrato.

Algunas directivas abarcan derechos y obligaciones de las partes contratantes por lo
gue respecta al cumplimiento del contrato, incluido el cumplimiento deficiente y el
incumplimiento”.

Adicionalmente debe mencionarse, al lado de los modelos de armonizacion del
derecho privado que estan surgiendo en el mundo, la consolidacién de una
jurisprudenciamercantil gestada al seno de los tribunales de arbitramento, que
cumplen una importante labor en la gestacion de lo que deben ser precedentes
dictados bajo criterios propios y neutrales a los que se emitan por las cortes locales.

Esto no es suficiente, es necesario que la legislacion trascienda las fronteras y
se incorpore a instrumentos como la Convencion sobre compraventa internacional.

Como puede deducirse de la anterior descripcién, la Convencion es apenas una
luz en el horizonte, y a pesar de haber dado un paso muy grande, es todavia muy
largo el camino que nos queda por recorrer hacia la anhelada unificacion y
armonizacion del derecho privado. De la forma como evolucione la jurisprudencia
sobre la Convencién y de la adhesion a otros instrumentos dependerd, por lo menos
para nosotros, la evolucién del derecho mercantil internacional, que significa, un
reencuentro con el derecho comun.

Podemos anotar finalmente, que como puede apreciarse, los instrumentos que
conforman ldex mercatoria(que no son solamente los que hemos mencionado),
se caracterizan por su origen diverso, ya que mientras unos son de naturaleza
consuetudinaria, otros devienen su coercibilidad por constituirse como tratados
del derecho internacional, y otros por ser reglas adoptadas por instituciones

exige, en primer lugar, que haya expirado el plazo de ejecucion conferido a los estados miesmbres”. S
CaLero, FERNANDO, Instituciones de derecho mercantibl. |, vigésima tercera edicion, McGraw-Hill, Madrid,
2000, pag. 43.
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gremiales internacionales o por los particulares en sus contratos. La tarea de la
jurisprudencia y en general los operarios del trafico juridico, seré interpretarlos e
integrarlos para regular de la mejor manera las operaciones internacionales y dotarlos
de unidad y sistematicidad, mediante la adopcién de criterios uniformes,
caracterizados siempre por la internacionalidad propia de tales instrumentos.

Adicionalmente se pueden identificar una serie de dificultades de diverso orden
que impiden la estructuracion y consolidaciéon del derecho mercantil internacional
como categoria sistematica. La doctrina encuentra dificultades de tipo historico,
econdmico, juridico y tedriéd

Podemos concretarlas de la siguiente manera:

Los estados no son partidarios en muchas ocasiones de “ceder soberania” a
legislaciones foraneas. Esto retrasa en muchas ocasiones la entrada en vigencia de
normas convencionales internacionales que dependan para su entrada en vigor,
como suele suceder, de la adopcién de un nimero minimo de paises suscriptores o
adherentes.

En otras ocasiones suele pasar mucho tiempo entre la adopcion de los
instrumentos internacionales y su incorporacion a los sistemas juridicos iiternos
signados en ocasiones por tramites engorrosos.

También puede considerarse que el localismo excesivo y las diferencias entre
familias juridicas entorpece la armonizacién e interpretacién con criterios propios
de los instrumentos internacionales, toda vez que los juristas y jueces tienden a
aplicar y entender los conceptos contenidos en los mencionados instrumentos con
criterios de derecho interno que no atienden a las particularidades de las
transacciones internacionales.

Finalmente, debe tenerse tal vez como modelo el proceso que actualmente se
vive en Europa:

12 Vid., FErRNANDEZ DE LA GANDARA, Luis. Cavo Caravaca, ALFonso Luis, Derecho mercantil internaciong2?
edicion, Tecnos, 1995, pag. 27 Bousa SanTos, BoaveNTURA, La globalizacion del derecho. Los nuevos
caminos de la regulacion y la emancipagidmiversidad Nacional de Colombia, Facultad de Derecho,
Ciencias Politicas y Sociales, Instituto Latinoamericano de Servicios Legales Altermativd&anta Fe de
Bogota D.C., 1999. pag. 104 y sigs.

13 Por ejemplo: los textos d&ftatado de derecho civil internacional el Tratado de derecho comercial
internacionalfirmados en Montevideo el 12 de febrero de 1889 fueron aprobados en Colombia por medio de
la Ley 33 de diciembre 30 1992, casi 104 afios después.
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“Alo largo de los ultimos afios se ha intensificado el debate sobre la posible armonizacion
del derecho material privado, en particular del derecho contractual. El Parlamento
europeo ha adoptado varias resoluciones sobre la posible armonizacion del derecho
material privado. En 1989 y 1994, solicité que se comenzara a estudiar la posibilidad
de redactar un Cadigo europeo comun de derecho privado. El Parlamento europeo afirmé
que la armonizacién de determinados sectores del derecho privado era esencial para la
complecidn del mercado interior. Sefialoé también que la unificacion de las principales
ramas del derecho privado en forma de un Cadigo Civil europeo constituiria la manera
mas eficaz de realizar la armonizacion con vistas a cumplir las obligaciones juridicas
de la Comunidad y conseguir un mercado Unico sin frontéras”

1.2. Antecedentes de la Convencion sobre compraventa

internacional

Los antecedentes de la Convencion de Viena de 1980 para la compraventa
internacional de mercaderias, se remontan a los trabajos de la comision designada
por la Asociacion de Derecho Internacional reunida en Estocolmo en 1924, los
trabajos de la Comision del InstituteiproiT de 1930 que prepard un proyecto de

ley uniforme de la compraventa internacional, el proyecto de ley uniforme sobre
venta internacional de objetos mobiliarios corporales de 1939, la Conferencia
Internacional de La Haya de 1964, donde se aprobanawilao Ley uniforme

sobre la venta internacional de objetos mobiliarios corporalesiyrla Ley
uniforme sobre la formacién de los contratos de venta internacional de objetos
muebles corporales.

Sin embargo, los proyectos deda, y laLur, no tuvieron aceptacién ni siquiera
entre los veintiocho paises que participaron en la Conferencia de La Haya de 1964.
Entre las razones que se anotan por parte de diferentes autores, estan la escasa
representacion de paises distintos de los europeos en su discusion y adopcion, el
escaso numero de paises que las ratificaron, entre otras. De todas formas, pueden
tenerse como el antecedente inmediato de la Convencion de 1980.

Al seno de lanciTrAL, se trabajé desde sus origenes en la elaboracion de una
legislacion uniforme sobre compraventa internacional, pagos internacionales y
arbitraje internacional. Entre los afios 1966 y 19¥@TtraL trabajo en el tema,
estudiando en principio si debiera propiciarse la adopcion de las convenciones
aprobadas en la Conferencia de La Haya de 1964y LuF), o si por el contrario,
debiera trabajarse en una nueva convencion internacional que contemplara los

14 Comunicacion de la Comision al Consejo y al Parlamento Europeo. Cit.
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intereses de los paises @@mmon Lawlos paises en via de desarrollo, y los
paises socialistas.

En 1980 se celebrd una Conferencia Internacional en Viena que adopté la
Convencién el dia 11 de abril de dicho afio y que entrd a regir el 1° de enero de
1988 después de haber sido ratificada por once e¥tados

El Convenio de Naciones Unidas para los contratos de compraventa internacional
de mercaderias, hecho en Viena, es uno de los instrumentos juridicos mas
importantes para el comercio internacional. Razon de ello es el hecho de que a la
fecha 62 estados han incorporado dicho instrumento a su derecho interno.

En Colombia, la Convencion se aprobd mediante Ley 518 de 1999. La Corte
Constitucional se pronuncio sobre su exequibilidad mediante sentencia C-529 de
2000. El 10 de julio de 2001 se deposité el instrumento de adhesion. El decreto
2826 de 2001 promulgé la Convencidn, y conforme a su articulo 99 entra a regir el
1° de agosto de 2002.

Uno de los aspectos relevantes del Convenio de Viena, segin nos lo cuenta la
historia de su gestacion, es el hecho de ser un punto de encuentro entre las diferentes
familias juridicas existentes, decantadas con el paso de los siglos, principalmente
el sistema datommon lawy el civil law.

Este encuentro que marca un hito en la evolucion del derecho privado en muchos
siglos de decantamiento, tiene especial relevancia para los sistemas de derecho
interno, no solo por cuanto significa en la armonizacion del derecho privado a
nivel internacional, sino por el hecho de introducir novedades conceptuales a los
mencionados sistemas, ademas de contribuir con soluciones a problemas reales
surgidos de las diferencias entre los distintos reginfenes

Entre tales aspectos, es de destacar el régimen de fuentes que se establece en
los primeros articulos, donde se privilegia a la voluntad auténoma (art. 6) por sobre
las directrices de la Convencion. Igualmente, la Convencion privilegia a la
costumbre como fuente del contrato de compraventa, incluso dandole una mayor
jerarquia por sobre las normas de la normativa vienesa y otras fuentes supletivas,

15 Argentina, China, Egipto, Estados Unidos, Francia, Hungria, Italia, Lesoto, Siria, Yugoslavia y Zambia.

16 Precisamente, como se sefiala en la Comunicacion de la Comisiéon al Consejo y al Parlamento europeo sobre
derecho contractual europeo, “Las soluciones internacionales permiten resolver algunos problemas potenciales
relacionados con las diferencias existentes entre las distintas normativas nacionales en materia de contratos”.
Comision de las Comunidades Europeas, Bruselas, 11.0%20Q¢2001) 398 final.
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como son: los principios en que ella se inspira y las normas de derecho internacional
privado (art. 7.2).

Este hecho es muy significativo para el derecho mercantil, toda vez que
representa el resurgimiento de su fuente por excelencia, la que paso6 a un segundo
plano con la codificacion durante los siglos XIX y XXComo ejemplo de ello
pueden verse disposiciones de cédigos como el colombiano (art. 3 del Cddigo de
Comercio), o el espafiol (art. 2 del Cédigo de Comercio) donde la costumbre es
fuente en defecto de la ley, 0 a lo sumo, cuando la misma ley la itoque

Es necesario sefialar ademas, que de acuerdo con los comentarios de varios
doctrinantes y de jurisprudencia internacional, la Convencidn sobre compraventa
se relaciona con otros instrumentos juridicos del comercio internacional, los cuales
estan llamados a ser aplicados para complementar o llenar los vacios que presente
la Convencion. Entre estos instrumentos destacamoBrinsipios para los
contratos comerciales internacionalgsjblicados en el afio 1994concebidos
como una nueva aproximacion al derecho de los negocios internacionales, y un
intento por remediar muchas de las deficiencias surgidas del derecho aplicable a
tales negocios. Recuérdese que su valor juridico solamente proviene de un pacto
expreso en el contr&fo Sin embargo, varios tribunales internacionales los han
encontrado aplicables a los contratos por el simple hecho de constituir “principios
generales” de los contratos del comercio internacional reconocidos en diversos

17 De ello da cuentaddsetaPonT: “...los comerciantes se separaron del derecho romano, canénico y comin y
crearon sus propias normas, que de consuetudinarias devinieron estatutarias, y, finalmente, por obra de los
monarcas absolutos, se convirtieron en manifestaciones del derecho legiskagata Bont, MANUEL,

Manual de derecho mercantil0? edicién, Tecnos, 1994, pag. B&l., Bonnecasg JuLien. Introduccion al
estudio del derechdraduccion deakce GuERRERg Temis, Bogotd, 22 edicién, pag. 74.

18 Como ensefia el profesorbkifiAn, “Las primeras manifestaciones legislativa (Ordenanzas de Bilbao y de
Luis XIV), que no fueron otra cosa que la presentacion sistematica, ordenada, y, si se quiere mas clara, y de
mas facil acceso a buena parte del derecho mercantil consuetudinario vigente en los siglos XVI 'y XVII, no
agotaron su capacidad disciplinante, pues los avances del comercio habian de seguir encontrando en las
costumbres la respuesta a sus nuevas exigencias, costumbres que luego se integrarian en los codigos nacionales
que, en el mundo contemporaneo, no obstante su apego a la fuente escrita, se siguen completando al recoger
el legislador en ellos nuevas reglas surgidas de las practicas, previamente consideradas por los doctrinantes y
aplicadas por los tribunales, en una permanente y ciclica renovacion del contenido del ordenamiento”.
MabrifAN De LA Torrg, Ramon E., “La costumbre mercantil en los principios sobre contratos comerciales
compilados poonipbroiT”, Vniversitasn® 100, Pontificia Universidad Javeriana, Facultad de Ciencias Juridicas,
Bogota, diciembre de 2000, pag. 177.

19 Owviepo ALBAN, JoRGE “UNiDROIT Y la unificacion del derecho privado: referencia élnscipios deunibroiT
sobre los contratos comerciales internacionales'Glebalizacion y derechaCawvo CaRAVACA, ALFONSO
Luis; BLanco MoraLEs- LimonEes, PLar, Editorial Colex, Madrid, Espafia, 2003.

20 Vid., LarroumET, CHRISTIAN, La valeur des principes DiniproiT applicables aux contrats du commerce
international La Semaine Juridique, Juris — Classeurs Périodiques, édition GéReana (1997-1) 147—52.



476 VNIVERSITAS

sistemas juridicos del muridoLa jurisprudencia arbitral se ha referido a los
Principios unibroIT cOmo un instrumento para interpretar o complementar
instrumentos internacionales vigentes, asi como la ley nacional, y por consiguiente
ser tenidos como reflejo de aquellos principios en los que se basa la Corféencién

Por otra parte, es de sefialar que la ConvencionBrilosipiosunibroiT tienen
principios y reglas similares, como por ejemplo: varias normas sobre criterios
interpretativos, la importancia sefialada a los usos y costufhktespitulo sobre
formacion del contratd, la posibilidad de celebrar contratos con precio ab3ferto
y el incumplimiento esencfé) para indicar solamente algunas. Igualmente debe

21 En el comentario oficial al preambulo se andtas‘Principiosconstituyen un conjunto de normas de derecho
contractual comunes a diversos ordenamientos juridicos, mejor adaptadas a las exigencias del comercio
internacional”. Por espacio y dado que el tema lo he tratado en otro lugar, me remito a muesstio §
la unificacion del derecho privado: referencia a los principios para los contratos comerciales internacionales”,
cit.

22 International Schiedsgericht der Bundeskammer der gewerblichen Wirtschaft, Wien, Schiedsspruche
4318 andscH 4366 of 15 June 1994n inglés: M.JBoneLL (ed.) uniLex. International Case Law &
Bibliography on then Convention on contracts for the International Sale of Goods, Transnational Publishers,
Inc, Ardsley, NY, December 1998 release, E. 1994Sd pueden citar igualmente los laudos 8769y 8128 de
la Corte Internacional de Arbitraje, CaAmara de Comercio Internacional.

23 Cfr. articulos 8°y 9° de la Convencién, y 1.8 dePlascipios

24 “LosPrincipioscomerciales internacionales elaborados muy recientemente por el Instituto delR@ma0
han sido comparados con Restatementamericanos por su caracter de recomendaciones. Se trata de una
serie de principios que se dirigen a elaborar un Cédigo uniforme en materia de contratos internacionales,
recibiendo una inspiracién clara de la Convencion de Viena de 1980. De hecho, la parte dedicada a la formacién
de los contratos internacionales (articulo 2), excepto por algunos matices y por la extensién de su contenido,
es una copia exacta de su paralela en el texto vienés. Esto significa, en nuestra opiniéRrigailos de
unibroIT han de ser interpretados teniendo muy presente la historia legislativa de cada uno de los preceptos de
la Convencidn de Viena, sin que esto sea obstaculo para que quizd pueda producirse una influencia reciproca
entre ambos, esto es, que Rrincipios deunibroiT puedan servir como un instrumento para interpretar e
integrar el derecho uniforme”eRaLEs ViscasiLLAs, MARIA DEL PLAR, La <batalla de los formularios> en la
Convencién de Viena de 1980 sobre compraventa internacional de mercaderias: una comparacioén con la
seccién 2-207cc y los Principios denioroit, Pace Law School Institute of international commercial law,
http://www.cisglaw.paceedu. Igualmente la autora ha sefialado: “Es importante resaltar qRrnkipios
deunibroiTy la Convencién contienen principios similares y que los primeros pueden ser muy Utiles para
regular cuestiones que no estan suficientemente cubiertas por la Convencién o que no se regulan por ella'y
gue, en consecuencia, pasarian a ser gobernadas por el derecho nacional no uniforme”. Asimismo la autora
recomienda el uso de una clausula que permita el adecuado usoRdmdgsos en conjuncién con la
Convencién de Viena, que es del siguiente tenor:

“Este contrato se gobernara por la Convencién de Viena de 1980 sobre los contratos de compraventa
internacional de mercaderias y, en relacién con aquellas materias no expresamente resueltas en la Convencion
o en conformidad con sus principios generales, pdtiogipios deuniproiT sobre los contratos comerciales
internacionales, siendo considerada como ley aplicable en su defecto, la Ley del Estad®aLes P
ViscasiLLas, Maria peL PLAR, El contrato de compraventa internacional de mercancias (Convencién de
Viena de 1980)Pace Law School Institute of international commercial kdtp.://www.cisglaw.paceedu.

25 Cfr. art. 55 de la Convencién, y 5.7 de Rsgcipios
26 Cfr. art. 25 de la Convencién y 7.3.1 (1) deRoscipios
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anotarse como, frente a temas que no se encuentran regulados de manera expresa
por la Convencién, pero para los cualesPomcipios si prevén una solucion,

algun sector de la doctrina se pronuncia en el sentido de que la solucion aplicable
para el caso de la Convencion, es precisamente la contenida Rrinkipios

UNIDROIT.

Igualmente es necesario mencionar las relaciones que pueden establecerse entre
la Convencion sobre compraventa y los términosterms de lacci, asi como
otros conjuntos de reglas y costumbres recopiladas por la Camara de Comercio
Internacional.

Indudablemente una de las labores mas importantes llevada a cabo por la Camara
de Comercio Internacional con sede en Paris, en la evolucién del derecho mercantil
ha sido la desarrollada por la Corte de Arbitraje, creada en 1923, que:

“...es sin duda el centro mas respetado e importante del mundo en materia de arbitraje
mercantil internacionat”.

La Corte ha expedido un reglamento de arbitraje al cual se someten los
comerciantes.

“Su funcién consiste en organizar, administrar y supervisar los arbitrajes sometidos al
reglamento de lac” %,

27 BernAL GUTIERREZ, RaFAEL, “Principales sistemas de arbitraje internacional institucionaE| erbitraje en
los conflictos econémicos internaciongl€amara de Comercio de Bogota, 1995, pagVRb, MaNTILLA
SeErRrANO, FERNANDO, “La Corte Internacional de Arbitraje deda”, en la obra citada, pag. 45y sigs.

La importancia anotada puede constatarse con los siguientes datos: “Desde la creacion de la Corte Internacional
de Arbitraje en 1923, el arbitraje de la Camara de Comercio Internacional se ha visto constantemente
enriquecido por la experiencia adquirida a través del examen de cerca de diez mil casos que, hoy en dia,
involucran anualmente a partes y arbitros originarios de mas de 100 paises en un contexto juridico, econémico,
cultural y linguistico de gran diversidad”. Prologo al Reglamento de Arbitraje de la Corte Internacional de
Arbitraje. cci. Vigente a partir del 1° de enero de 1998.

28 ManTiLLA SERRANO, ibidem op. cit, pag. 50. “Todo arbitrajeci es confiado a un tribunal arbitral responsable
del examen de fondo del asunto y de dictar un laudo definitivo. Cada afio se llevan a cabo acberajes
cerca de 40 paises, en distintos idiomas y ante arbitros de mas de 60 nacionalidades diferentes. El trabajo de
esos tribunales arbitrales es supervisado por la Corte Internacional de Arbitraje que se retine por lo menos
tres (y a veces hasta cuatro) veces al mes a lo largo de todo el afio. Compuesta en la actualidad por cerca de
65 miembros de mas de 60 paises, la funcion de la Corte es organizar y supervisar los arbitrajes que se lleven
a cabo bajo el Reglamento de arbitraje declala Corte esta siempre atenta a los cambios en el derecho y
practica del arbitraje en el mundo y en permanente labor de adaptacion de sus métodos de trabajo para asi
responder de mejor manera a las necesidades de las partes y de los arbitros. Para la gestion cotidiana de los
casos en diversos idiomas, la Corte Internacional de Arbitraje dispone de una Secretaria cuya sede se encuentra
en la Camara de Comercio Internacional de Paris”. Del prélogo al Reglamento de Arbitrajei.de la
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Frente a la compraventa internacional, han sido numerosos los laudos proferidos
por tribunales de Arbitramento que han funcionado conforme al Reglamento de la
cc, por ello la necesidad de comentar la necesaria relacion entre la labocide la
en el campo de la difusion del arbitraje y el desarrollo la Convencién de Viena de
1980, toda vez que son los jueces los que se encargan de crear el derecho mediante
la aplicacion préactica e interpretacion de las normas.

Igualmente debe anotarse que han sido tribunales arbitrales los que han permitido
el creciente éxito de Id¥rincipios deunibroiTy su relacion con la interpretacion y
la solucion de vacios de la Convencion sobre compraventa. En la relacion de
jurisprudencia de los tribunales sobre textos dentatraL?®, y de los casos
relacionados con Id®rincipios deunibroi™® puede darse cuenta de varias decenas
de laudos que han aplicado en distintos paises la ConvenciéRnyrcipios Sin
embargo debe reconocerse que otros tribunales de arbitramento conformados de
acuerdo con reglamentos de otras camaras de Comercio diferentes de la de Paris
también han aplicado la Convencion.

Como nota final a este comentario debe decirse que en principio es mas
recomendable que las partes pacten una clausula arbitral en el contrato de
compraventa y sometan las posibles diferencias a conocimiento de un tribunal de
arbitramento internacional. Esto permitird superar uno de los que puede convertirse
en obstaculo para la adopcion de soluciones e interpretaciones uniformes, que es
precisamente la tendencia de los jueces y cortes nacionales de aplicar e interpretar
las normas de los instrumentos internacionales con criterios domésticos, lo que se
constituye en el principal impedimento para la consolidacion del derecho mercantil
internacional como categoria sistematica.

La Camara de Comercio Internacional, ademas de desarrollar por medio de la
Corte de Arbitraje la funcién que hemos sefialado, recopila reglas y usos comunes
del trafico internacional. LosicoteErms Yy las reglas sobre crédito documentario
reflejan ese esfuerzo, y estan intimamente relacionadas con las operaciones del
tréfico, de ahi la importancia de su conocimiento, difusion y aplicacion.

La finalidad de losncoTeErMSs consiste en:

“...establecer un conjunto de reglas internacionales para la interpretacion de los términos
comerciales mas utilizados en las transacciones internacionales. De ese modo, podran

29 http://www.uncitral.org
30 http://www.unidrit.org
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evitarse las incertidumbres derivadas de las interpretaciones de dichos términos en paises
diferentes o, por lo menos, podran reducirse en gran mé&dida”

Los términosncoTERMs Se relacionan con las operaciones de compraventa en
cuanto al establecimiento de derechos y obligaciones de las partes relacionadas
con el lugar de entrega de las mercancias, gastos de transporte y seguro de las
mismas y lugar donde se transmite el riesgo de las mencionadas mer&aderias
la aceptacion de la oferta, en el sefialamiento del lugar de celebracion y ejecucion
del contrato y su relacion con el campo de aplicacion de la Convencion de 1980,
con la determinacion de las obligaciones de las partes en la compraventa
internacional, y con la asuncién de riesgos en la compraventa internacional.

Por otra parte es necesario referir que en las transacciones de compraventa
internacional se acude frecuentemente a operaciones de crédito documentario como
una forma de facilitar el pago de las mercancias objeto del contrato que de otra
manera seria dificil de ejecutar por la distancia entre las partessibtetiza la
forma en que opera diciendo que:

“...el comprador abre un crédito en su banco, dandole orden de pagar al vendedor
contra presentacion de documentos del conffato”

Las reglas sobre crédito documentario se adoptaron en 1933 y han sido objeto
de varias reformas, siendo la tltima de 9%l contrato de crédito documentario
es distinto del de compraventa, pero como puede apreciarse, se complementan al
facilitar el primero la cabal ejecucion del segundo.

31 incoTerms2000. Reglas oficiales dedal para la interpretacion de términos comerciales, pag. 7. Los puntos
esenciales que encuentran respuesta en los ténminosrms son precisamente los relativos a quién asumira
el transporte de los bienes objeto del contrato de venta y quién soportara los riesgos de transporte. Sobre este
punto véase & Mason, DiDIER, “ LesincoTErms”, enLa Convention de Vienne sur la vente internationale et
lesincoterms Actes du colloque des ler et 2 décembre 1989. Sous la direction de Yves Derains et de Jacques
Ghestin, Centre de Droit Des Obligations de L Université de Pati890, pag. 37 y sigs

32 En general puede afirmarse quesda“...siempre ha destacado que lesoTerms se ocupan sélo de la
relacion entre vendedores y compradores en un contrato de compraventa y, mas aun, sélo de algunos aspectos
bien determinadosincoterms 2000, cit., pag. #id., op. cit pag. 7.

33 URia, Roprico, Derecho mercantjlvigésima octava edicion, Marcial Pons, 2001, pag. 865.

34 “En Bogotéa es costumbre mercantil sujetar los derechos y obligaciones que emanan de la apertura y utilizacién
de cartas de crédito documentarios en todo aquello que no viole las disposiciones legales al respecto, a las
normas comunmente conocidas como “Reglas y usos uniformes para el manejo de créditos documentarios
adoptados por la Camara de Comercio Internacional”, CaAmara de Comercio de Bogoté, Cédigo de costumbres
mercantiles, Biblioteca de la Camara de Comercio de Bogota, 1984, pag. 39, CitadeongmaP:Rrez,

CarLos AnTonio, El crédito documentaricEdiciones Libreria del Profesional, Bogota, 1990, pag. 27.
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1.3. Naturaleza juridica del Convenio de Viena sobre

compraventa internacional

La Convencién sobre compraventa es de aquellos tratados denominados por la
doctrina como “tratados ley”, o tratados normativos que:

“...tienen por objeto formular una regla de derecho que sea objetivamente vélida, y se
caracterizan porque la voluntad de todos los signatarios tiene idéntico coritenido”

No persigue, como tal vez pudiera pensarse, la determinacion de leyes aplicables
al contrato, materia que queda en el terreno del derecho internacional¥rhado
Convencion sobre compraventa se ubica mas bien, en la tendencia a armonizar las
normas sustantivas a nivel internacional, tendencia dentro de la cual la Convencion
es el mas importante de los instrumefitos

1.4. La aplicacion de la Convencion

La Convencion, establece normas uniformes para el contrato de compraventa
internacional, aplicable de acuerdo con los parametros que se fijan en los articulos
1 a 68 Entre dichos parametros esté el mencionado en el articulo 1, segun el cual:

“1. La presente Convencién se aplicara a los contratos de compraventa internacional de
mercaderias entre partes que tengan sus establecimientos en estados diferentes:

a) Cuando esos estados sean estados contratantes; o
b) Cuando las normas de derecho internacional privado prevean la aplicacion de la ley
de un Estado contratante”.

35 Rousseay CHarLEs, Derecho internacional public®? edicion, Ediciones Ariel, Barcelona, 1966, pag. 26.

36 Como si puede ser el caso del Convenio de Roma de 1980 sobre ley aplicable a las obligaciones contractuales
y la Convencién interamericana sobre derecho aplicable a los contratos internacionales suscrita en México,
D.F., México el 17 de marzo de 1994, en la Quinta Conferencia Especializada Interamericana sobre derecho
internacional privadoc{oir-V).

37 Comunicaciongit., pag. 8.

38 Aunque en este articulo no pretendemos detenernos en el campo de aplicacion de la Convencién, en los
articulos citados puede consultarse las areas del contrato de compraventa que se regulan por la Convencion,
asi como las que se excluyen.
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Sin embargo, debe indicarse que el Convenio de Viena sobre compraventa no
comprende todos los temas, materias y circunstancias se pueden derivar de un
contrato de esta natural€%zdncluso debe tenerse en cuenta las exclusiones del
articulo 2, norma segun la cualdano se aplicara a las compraventas:

a. De mercaderias compradas para uso personal, familiar o doméstico, salvo que
el vendedor, en cualquier momento antes de la celebracién del contrato o en el
momento de su celebracion, no hubiera tenido ni debiera haber tenido
conocimiento de que las mercaderias se compraban para ese uso;

En subastas;
Judiciales;
De valores mobiliarios, titulos o efectos de comercio y dinero;

De buques, embarcaciones, aerodeslizadores y aeronaves;

-~ 0 o o0 T

De electricidad.

39 La Convencion esta compuesta de 101 articulos, estructurada de la siguiente manera:
Parte I. Ambito de aplicacion y disposiciones generales
Capitulo 1. Ambito de aplicacién
Capitulo 2. Disposiciones generales
Parte II. Formacion del contrato
Parte Ill.  Compraventa de mercaderias
Capitulo 1. Disposiciones generales
Capitulo 1l. Obligaciones del vendedor
Seccién | Entrega de las mercaderias y de los documentos
Seccién Il.  Conformidad de las mercaderias y pretensiones de terceros
Seccién Ill. Derechos y acciones en caso de incumplimiento del contrato por el vendedor.
Capitulo 1. Obligaciones del comprador
Seccién I Pago del precio
Seccién Il.  Recepcién
Seccién lll. Derechos y acciones en caso de incumplimiento del contrato por el comprador
Capitulo IV. Transmision del riesgo
Capitulo V. Disposiciones comunes a las obligaciones del vendedor y del comprador
Seccién Il.  Indemnizacion de dafios y perjuicios
Seccion lll. Intereses
Seccion IV. Exoneracion
Seccion V. Efectos de la resolucion
Seccion VI. Conservacion de las mercaderias
Parte IV. Disposiciones finales
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También debe sefalarse que de acuerdo con el articulo 4 la Convencion regula
exclusivamente la formacion del contrato de compraventa y los derechos y
obligaciones del vendedor y del comprador dimanantes del contrato. Tampoco rige
la validez del contrato ni de ninguna de sus disposiciones, ni los efectos que el
contrato pueda producir sobre la propiedad de las mercaderias vendidas. Segun el
articulo 5 tampoco se aplica a la responsabilidad del vendedor por la muerte o las
lesiones corporales causadas a una persona por las mercaderias.

Sobre este particular debe indicarse la importancia del régimen de fuentes, pues
nos permitira afirmar que tal contrato se rige por una serie de disposiciones y
reglas que no necesariamente se encuentran en la normativa vienesa, la cual tiene
naturaleza supletiva.

II. LA FORMACION DEL CONTRATO

La Convencion, dedica la parte Il entre los articulos 14 y 24 a la formacion del
consentimiento contractual

Sabido es que los convenios se perfeccionan mediante el entrecruzamiento de
las voluntades de quienes participan ¢éh &bs dos momentos basicos son la
oferta y la aceptaciéfh) que los podemos entender de manera general, como
manifestaciones unilaterales de voluntad encaminadas a producir el efecto de formar
un convenio, que puede estar dirigido a su vez a crear, regular, modificar o extinguir
relaciones juridicdd

40 Sus caracteristicas son resumidas perGy Zurpride la siguiente manera:

“Podréa observar, sin embargo, que el estilo de las disposiciones de la Convencion es mas casuista que el que
se encuentra en los codigos civiles de inspiracion napolednica, ajustando el cuadro normativo de una manera
mas especifica a las practicas y los usos mercantilegRoSALEIANDRO MIGUEL; Zuppl, ALBERTO Luls,
Compraventa internacional de mercaderigsliciones La Roca, Buenos Aires, 1990, pag. 102.

41 Precisamente como anotaL@no: “El acuerdo de las partes consiste en el encuentro de sus respectivas
manifestaciones o declaraciones de voluntad: el contrato se concluye o, como también se dice, se perfecciona,
s6lo si, y s6lo cuando, se alcance plenay total coincidencia entre las declaraciones de voluntad provenientes
de los contrayentes”.AscAano, FrRanceEscq El negocio juridicoTirant lo Blanch Valencia, 1992, pag. 83.

42 En este sentido el articulo 1262 del Cédigo Civil espafiol: “El consentimiento se manifiesta por el concurso
de la oferta y de la aceptacion sobre la cosa y la causa que han de constituir el contrato”. Valga anotar que la
ley espafiola de 11 de julio de 2002, sobre servicios de la sociedad de la informacién, ha modificado los
articulos 1262 del Cédigo Civil espafiol y 54 del Cédigo de Comercio de dicho pais. La redaccion del inciso
primero del articulo actual coincide con la anterior.

43 El 23 de lacv, parte del supuesto de que los contratos se perfeccionan cuando la aceptaciéon empieza a
producir sus efectos, conforme con la oferta.
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A continuacion analizamos las etapas que se presentan en el periodo de formacion
contractual.

2.1. Las tratativas

No implica lo anterior, que en todos los acuerdos de voluntades coincidan los actos
de oferta y aceptacion. Aun desde antes de la oferta suelen presentarse una serie de
tratativas preliminares, que cumplen la funcion de preparar el camino para que la
voluntad exprese su intencion real y efectiva de quedar obfig&stas buscan
permitir a las partes discutir sobre los términos juridicos y econémicos del negocio

a celebrar, sin que se entiendan vinculadas ni obligadas a manifestar su voluntad,
toda vez que gozan de la caracteristica de no ser obligatorias.

De acuerdo con1$LiTz - SticLiTz, afirmamos que la importancia de las
mencionadas tratativas se encuentra en la responsabilidad, que se predica del sujeto
gue comete un dafio por la frustracién del negocio sobre el que las partes se
intentaban acercar, y por servir para la interpretacion del que se perfecciona, en
caso de que surja entre ellos un conflicto posterior a la celelffacion

Este deber de actuar de buena fe en todas las etapas del contrato esta reconocido
en los principios y normas delkx mercatoriaAsi se expresan ld&incipios de
UNIDROIT para los contratos comerciales internacionales:

“Articulo 1. 7 de losPrincipios:
(1) Las partes deben actuar con buena fe y lealtad negocial en el comercio inteffiacional

(2) Las partes no pueden excluir ni restringir la aplicacion de este deber”.

44 SneLimz - Snieuitz las conciben como aquellos “... didlogos preliminares que, itgr @legocial, se ubican
en una etapa que precede al perfeccionamiento del contratelits — SricLiTz, Responsabilidad
precontractualAbeledo Perrrot, Buenos Aires, 1992, pag. 34. Igualmente anotan los autores que “Su contenido
varia segun la funcién econémico-social del contrato, que tal vez se celebre. Si presenta un relevante interés
economico para las partes, es méas probable que las negociaciones se extiendan en el tiempo y sean intensas.
Si no es asi, como por ejemplo, la prestacién de servicios profesionales, generalmente suelen ser brevesy, en
ocasiones, innecesarias”. Ibidesp, cit, pag. 15.

45 SncLitz — SrieLitz, ibidem,Op. cit, pag. 17.

46 Por su parte el articulo 7 decla “1. En la interpretacion de la presente Convencion se tendran en cuenta su
caracter internacional y la necesidad de promover la uniformidad en su aplicacién y de asegurar la observancia
de la buena fe en el comercio internacional”.
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Tal como lo sefiala la citada formulacion deRomcipios la idea inspiradora
que los rige esté constituida por la buena fe y lealtad negocial, de tal manera que:

“en ausencia de una disposicion especifica eRrosipioslas partes deben conducirse
de acuerdo a la buena fe y observando lealtad negocial a lo largo de la vida del contrato,
incluso durante el proceso de su formacion”

A nuestro modo de ver, con esta formula se le esta dando al principio de la
buena fe y lealtad negocial una doble naturaleza: constituyen una norma imperativa
dentro del contexto de I#&incipios y ademas una obligacion especifica impuesta
a la actuacion de los contratarites

Se encuentra igualmente el deber de orientar el negocio a su realiEstion
es, negociar con intencion real de celebrar el contrato, aunque en la practica no se
llegue a ello.

Los Principios regulan el tema de las negociaciones con mala fe de la siguiente
manera:

“Articulo 2. 15
(Negociaciones con mala fe)

(1) Cualquiera de las partes es libre de entablar negociaciones y no incurre en
responsabilidad en el supuesto de que éstas no culminen en acuerdo.

(2) Sin embargo, la parte que ha negociado, o ha interrumpido las negociaciones, con
mala fe sera responsable por los dafios causados a la otra parte.

(3) En especial, se considerara mala fe el entrar en negociaciones o continuarlas con la
intencion de no llegar a un acuerdo.

47 Principios deunipror, articulo 1.7.

48 En igual sentido la profesoradRLes: “El reconocimiento del principio de buena fe y lealtad negocial, no
expresamente como un principio de interpretacion del texto derilosipios sino como un estandar de
comportamiento obligatorio para las partes contratantes, es una de las mayores y mas acertadas innovaciones
que presentan loBrincipios respecto de otros textos de derecho uniforme, en particular respecto de la
convencion de Viena” #RALESViscasiLLAS, MaRia DEL PLAR, El derecho uniforme del comercio internacional:
los Principios deunibroiT, Pace Law School, Institute of International Commercial Lhttp:/
www.cisglaw.paceedu.
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La tasacion de perjuiciffsa los cuales tiene derecho a ser indemnizado el
negociante agraviado ha sido determinadolp®Principios segun los cuales
comprende el reconocimiento de los siguientes réfbros

» Todos los gastos en que haya incurrido por las negociaciones, por la pérdida de
oportunidad de la celebracién de otro contrato con un tercero (interés negativo),
es decir el dafio emergente.

» Excepcionalmente podra recuperar las ganancias que hubiera percibido de
haberse celebrado el contrato original, (interés positivo), es decir, el lucro cesante.

2.2. La oferta

2.2.1. Concepto

LosPrincipios deunibroiT para los contratos comerciales internacionales contienen
una definicién de oferta, de la siguiente manera:

“Articulo 2.2.

“Toda propuesta de celebrar un contrato constituye una oferta...”.

Igualmente el articulo 14.1 de la Convencion de Viena de 1980 sobre
compraventa internacional de mercaderias:

“La propuesta de celebrar un contrato,... constituira una oferta ...".

49 En cuanto a la naturaleza de la responsabilidad derivada de la mala fe en las negociaciones precontractuales
la doctrina se encuentra dividida, algunos comonsvicLio opinan que el deber de actuar de buena fe en
este periodo no se puede equiparar a obligaciones especificas. “En la duda, creemos que debe propenderse
por la responsabilidad aquiliana, considerando que en tales hipotesis se responde por la transgresion de los
mencionados deberes genéricos de conducta, que ciertamente no se pueden equiparar a obligaciones en
sentido propio”. BonamicLio, RenaTo, Teoria general del contratdJniversidad Externado de Colombia,
1991, pag. 119. Por el contrario otra doctrina considera que la responsabilidad en que se incurre en este
periodo es de naturaleza contractual, &C@»is afirma que en la etapa prenegocial “...el sujeto pasivo esta
perfectamente determinado en la persona de aquel que es parte por lo que se esta en presencia de una propia
y verdadera obligacién cuyo incumplimiento produce un dafio contractuaCuids, Aoriano, El dafio,
pags. 168 y 169. De acuerdo con esta teoria y considerando a la buena fe y lealtad negocial como una
obligacion especifica, creemos que bajo el contexto drinsipios la responsabilidad civil derivada de la
inobservancia de este precepto sera de naturaleza contractual.

50 Vid., articulo 7.4.2. de |d8rincipios
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La doctrina ha dado suficientes conceptos de oferta, por ejergl®Enzo
expresa que:

“La oferta es una declaracién de voluntad en la que el oferente manifiesta su intencion
de alcanzar la formacion de un contratg..”

El elemento caracteristico que destacan varios autores es la voluntad declarada
dirigida intencionalmente a formar un contfato

2.2.2. Requisitos

La legislacion de diferentes paises, asi como la doctrina y jurisprudencia han
establecido requisitos para que la oferta produzca efectos obligatorios. Sin embargo,
en principio podemos afirmar, que no todas las regulaciones coinciden en la precision
de los requisitos, como lo veremos.

2.2.2.1. Determinacion de la oferta

La Convencion de Viena sobre compraventa internacional de mercaderias, regula
el tema de la siguiente manera:

“Articulo 14.1. La propuesta de celebrar un contrato, dirigida a una o varias personas
determinadas, constituira oferta si es suficientemente precisa e indica la intencién del
oferente de quedar obligado en caso de aceptacion. Una propuesta es suficientemente
precisa si indica las mercaderias y expresa o, tacitamente, sefiala la cantidad y el precio
o prevé un medio para determinarlos”.

51 Diez Pcazo, Luis, Fundamentos del derecho civil patrimonilintroduccion. Teoria del contrato, Civitas,
péag. 283.

52 Vid., PeraLEs ViscasiLLas, MaRia DEL PiLAR, La formacion del contrato en la compraventa internacional de
mercaderiasTirant Lo Blanch, pag. 69. La autora define la oferta de la siguiente manera: “De un modo
amplio y coincidente con el sistema de la Convencion podemos dar una definicion de la ofeaquesiao
declaracion de voluntad recepticia, que siendo suficientemente precisa, se encamina a la perfeccion del
contrato mediante el concurso con la declaracion del destinatario de la propudsi@em,Op. cit, pag.

269. Otras definiciones que nos permitimos citar son las siguientes: “A grandes rasgos, la oferta es una
declaracion unilateral de voluntad emitida por una persona y dirigida a otra u otras, en la que se formula el
proyecto de contenido de un contrato. Es una declaracion de voluntad destinada a formar, con la correspondiente
declaracion de voluntad del destinatario, el contrato que se persigaringd GaLLEGO, Eva Maria, La

formacion del contrato a través de la oferta y la aceptaaidn pag. 28.
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El articulo 14 sefiala los tres requisitos indispensables para que se configure a
su vez, el de que la oferta sea suficientemente precisa, que son: la indicacién o
descripcion de las mercaderias objeto del contrato, la cantidad y el precio de las
mismas.

Sea lo primero anotar, que a nuestro modo de ver, el articulo 14 no esta
requiriendo expresamente que se precise cuales seran las mercaderias objeto del
contrato, bastara el sefialamiento del género y las caracteristicas que permitan
identificar la especie en que el comprador esté interesado, asi como la cantidad de
las mismas.

En la determinacion de las calidades y caracteristicas de la cosa, salvo
estipulacion expresa, deberan ser tenidos en cuenta los criterios de razonabilidad,
intencién de los contratantes y buena fe, contenidos en los articulos 7.1, 8.1y 8.2
de lacv.

Igualmente es de considerar que si el articulo 35adedizpone que el vendedor
debera entregar mercaderias cuya cantidad, calidad y tipo correspondan a los
estipulados en el contrato, significa que dichos elementos tendran que estar
plenamente expresados en el mismo, y a ellos se llegara por su sefialamiento en la
oferta.

En cuanto a la cantidad, segun lo permite inferir el articulo 35a@e thebe
estar fijada en el contrato, o por lo menos, nos parece, las partes deberan haber
acordado la forma de determinarla, cuestién que también podra ser sefialada en el
mismo sentido en la oferta. Sin embargo, y en vista de las exigencias del articulo
14 de lacv, es preferible incluir en la oferta una cantidad determinada, o fijar
maximos o minimos de cantidad para asegurar la observancia del requisito
mencionad®d.

Por otra parte, en el articulo 55 se prevé una posibilidad distinta a la del articulo
14 que establece el requisito de determinacion o determinabilidad del precio, y es
gue en el contrato no se haya fijado los elementos para determinar el precio, caso
en el cual se entiende que se ha adoptado un plazo medio o el generalmente cobrado
en una plazay tiempo

53 FoLsom, RaLpH H., Gorbon, MicHAEL WALLACE, SPANOGLEE, JoHN A., International Business Transactions,
Second edition, West group, St. Paul, Minn, United Sta@1, pag. 30.

54 Sobre el particular puede profundizarse &z Bcazo Luis (director),La compraventa internacional de
mercaderias. Comentario de la Convencion de Vi€iatas, 1998. BRALES ViscASILLAS, MARIA DEL PILAR,
El contrato de compraventa internacional de mercancias (Convencién de Viena de ei98Gce Law
School Institute of International Commercial Law,erR esViscasiLLas MARiA DEL PiLAR, La formacion del
contrato de compraventa internacional de mercadeffasnt lo Blanch, Valencia, 1996.
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La contradiccién entre los dos articulos se remonta a las discusiones sentadas
por el particular en las sesiones denNaiTrAL, las cuales estaban basadas en las
distintas soluciones dadas a tal aspecto en los ordenamientos juridicos n&tionales

La doctrina esta dividida sobre el punto, algunos estudian el articulo 14 de
manera aisladg mientras otros dan prevalencia a la aplicacion del articulo 55. Asi
por ejemplo kdnNoLb, comentando el texto del articulo 55, anota:

“La terminologia anterior fue desarrollada para fijar las diferentes cuestiones relativas
a la falta de precio. Surge una cuestion a raiz de una disposicion que estaba incluida en
el articulo correspondiente del Proyecto de la Convencion de 1978 (art. 51): si el
comprador no fija 0 no prevé una determinacion del precio, <<el comprador debe pagar
el precio generalmente cobrado por el vendedor en el momento de la celebracién del
contrato>>. Algunos delegados argumentaron que se podria abusar de la referencia al
precio fijado por el vendedor; para evitar esta objecion, se hizo referencia al <<precio
generalmente cobrado>> por tales mercaderias. Como parte de este compromiso, la
Convencién aprobo la terminologia del articulo 55, que deja claro que un contrato
puede ser <<validamente celebrado>>, a pesar de que <<ni expresa ni tacitamente se
haya sefialado el precio o estipulado un medio para determinarlo>>. Mas
especificamente, la disposiciéon afiadida de que en tal caso se considerara que <<las
parteshan hecho referencianplicitamente>> al precio generalmente cobrado, excluye

el argumento de que la falta de indicacion del precio produzca una fatpiren el

contrato que contravenga a las disposiciones sobre la precision en el artitulo 14"

55 Vid., RBeraLesViscasiLLas, La formacién del contrata. cit., pag. 318 y sigs.dtinoLp, Jorn, Derecho uniforme
sobre compraventas internacionales (Convencion de las Naciones Unidas deM8@), Editorial Revista
de Derecho Privado, Editoriales de Derecho Reunidas S.A., 1987, pag. 189y sigs.

56 ReraLESViscasiLLas, La formacion del contrateit., pag. 336.

57 HonnoLb, Derecho uniforme... cin® 137, pags. 187 y 188. El profesaeLPcazo sobre el particular anota:
“La natural conclusion es que puede existir una oferta sin previo sefialamiento del precio realizada expresa o
tacitamente, cosa que el articulo 14 no parece admitir.

La antinomia tiene que ser salvada, entendiendo que a falta de determinacion expresa o tacita del precio en la
oferta, existe siempre una referencia realizada implicitamente que se hace a los criterios establecidos en el
propio articulo 55”. @z Pcazo, “Comentario al articulo 14", dra compraventa internacional de mercaderias.
Comentario de La Convencion de VieD&z Picazo Y Poncepe LEON, Luis, Civitas, Madrid, 1998, pag. 168.

ChaBaNILLAS SANCHEZ, sobre dicho problema anota:

“El articulo 14 declara que la propuesta de celebrar un contrato es suficientemente precisa si indica las
mercaderias y, expresa o tacitamente, sefiala la cantidad y el precio o prevé un medio para determinarlos.
Parece bastante claro que este precepto por si solo sugiere que si la oferta no fija expresa o tacitamente el
precio o, al menos, el medio para su determinacion, la oferta no es suficientemente precisa para su aceptacion
por el comprador y, en definitiva, para la formacion del contrato. Faltaria el requisito basico en la oferta, cual
es el de la posible determinacién del precio. Sin embargo, esta conclusion, evidente a tenor del articulo 14, es
rectificada por el articulo 55, al postular que el contrato puede ser validamente celebrado aunque en él ni
expresa ni tacitamente se haya sefialado el precio o estipulado un medio para determinarlo. El articulo 55
prevé especificamente un medio para la posible determinacion del precio: salvo indicacion en contrario, se
considera que las partes han hecho referencia implicitamente al precio generalmente cobrado en el momento
de la celebracion del contrato por tales mercaderias, vendidas en circunstancias semejantes, en el trafico
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Es del caso anotar también, que la solucion que hemos indicado, no es
undnimemente aceptada por la doctrina y jurisprudencia internacionales.

Como ejemplo de la posicion divergente podemos citar el cafvatie&
WhitneycontraMalev Hungarian Airlinesfallado por el Tribunal Supremo de
Hungria de fecha 25 de septiembre de 1992. A continuacion reproducimos el
resumen del caso:

“El demandante, un fabricante estadounidense de motores de aviacion, luego de
prolongadas negociaciones con el demandado, un fabricante hiingaro de aviones Tupolev,
hizo dos ofertas alternativas de diferentes tipos de motores de aviacion sin dar un precio
exacto. El demandado eligié uno de los tipos de motor ofrecidos e hizo un pedido. Se
discutio si se habia celebrado un contrato valido. El tribunal de primera instancia sostuvo
que asi habia ocurrido, en razon de que la oferta indicaba las mercancias y preveria el
modo de determinar la cantidad y el precio.

El Tribunal Supremo fall6 que la oferta y la aceptacion eran vagas y, como tales,
ineficaces ya que no fijaban ni disponian explicita o implicitamente la manera de
determinar el precio de los motores encargados (articulo 14 Tde)akEl Tribunal
Supremo consideré que la aceptacion era una mera expresion de la intencién del
demandado de celebrar un contrato de adquisicion de los motores elegidos, y como tal,
la aceptacion no podia equivaler a una contraoferta. Por lo tanto, el Tribunal Supremo
revoco la decision del tribunal de primera instancia y sostuvo que no se habia celebrado
un contrato validd®.

Siguiendo la opinion expresada por la profeserai2s en critica a la referida
sentencia, es claro que dicho tribunal no tuvo en cuenta la relacion entre los articulos
14 y 55 de la Convencion. Pero ademas, en la critica hay un elemento importante
para destacar, que es la utilizacion de los criterios de interpretacién del articulo 8,
de que si no se hubiere podido determinar que en el mencionado caso habia por lo

mercantil de que se trate”agAniLLas SANCHEZ, ANTONIO, “Comentario al articulo 55", enix Picazo, Op.
cit., pag. 468.

Por otro lado ERNANDEZ DE LA GANDARA Y Calvo CARAVACA:

“Esta aparente contradiccion ha sido subsanada por la doctrina. A este propdsito se destaca que, si bien es
cierto que un contrato sin precio carece de existencia valida, no lo es menos que el articulo 55, lejos de
cuestionar dicho principio, presupone su determinacion al estimar que en la oferta el contratante introduce de
forma implicita criterios de fijacion de precio, que la propia norma establece, en particular, el precio
generalmente cobrado en el mercada@rNANDEz DE LA GAnDARA; Cavo Caravaca, “El contrato de
compraventa internacional de mercantian Contratos internacionalesCawvo CaArAvACA, ALFONSO L.;

FernAnDEZ DE LA GANDARA, Luis (directores), Tecnos, Madrid, 1997, pag. 220.

58 cLourt. Pratt & WhitneycontraMalev Hungarian Airlinesfallado por el Tribunal Supremo de Hungria de
fecha 25 de septiembre de 1992.
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menos un precio de mercado, el precio del contrato se habria podido deducir del
criterio de razonabilidad y en este sentido afirmar que el precio si &xistid

Nos parece conveniente citar otras aplicaciones jurisprudenciales, donde se ha
concluido de manera diferente a como lo hizo el Tribunal Supremo hingaro en el
fallo resefiado. Es importante sefialar los criterios de interpretacién a los cuales
han recurrido, toda vez que esto nos llevara a determinar la interpretacion uniforme
que se buséa

» Caso Adamfi vides ProductiomsH contra Alkotok Studidsa Kisszovertk&zet

“El demandante, empresa alemana, demando el pago del precio y de los intereses por
las mercancias vendidas y entregadas al demandado, empresa hingara. Para comenzar,
el demandado neg0 la existencia del contrato y la entrega de las mercancias. Sin embargo,
el tribunal dedujo que la entrega habia tenido lugar de la documentacion facilitada por

la aduana hdngara y por la agencia de transporte que hizo entrega de las mercancias
contra un recibo firmado por un empleado del demandado.

El tribunal se fundé en un contrato anterior previamente contratado entre las partes,
para determinar el precio de las mercancias y demas elementos del contrato y exigio al
demandado que pagara (articulo 9 1) y&#@)” %2

59 ReraLEsViscasiLLAs, La formacion del contrato en la compraventa internacional de mercadeitaag.
368. Afirma la autora: “Esta afirmacion adolece de una pobre visién de la relacion entre los articulos 14 y 55
cNuceiv, ademas de una incomprension manifiesta acerca del mecanismo de determinacion del precio resefiado
por el articulo 5&nucciv, es decir, el def<precio generalmente cobrado en el momento de la celebracién
del contrato por tales mercaderias, vendidas en circunstancias semejantes, en el trafico mercantil de que se
trate>>. Porque, si bien es innegable que en muchas ocasiones se identificara con el precio de mercado de
esos productos, no es menos cierto también que puede determinarse aplicando el estandar de razonabilidad”.
Mas adelante agrega: “...Por Ultimo, ya se ha indicado el desprecio absoluto de ambos tribunales para intentar
abordar la falta de precio en la oferta examinando la relacion entre los articuloslidgchb Concretamente
analiza muy superficialmente la intencion de contratar de la parte compradora, aplicando el parrafo 1° del
articulo 8ccnuccim pero olvidandose de la existencia de los parrafos 2°y 3° del misfa@, op.cit pag.
369.

60 Puede consultarse ademas los comentarios sobre la jurisprudencia que ha fallado sobre estedemaide: G
CarLosA., Open price terms in thesg theucc and Mexican Commercial La®ace Law School Institute of
International Commercial Lavattp://www.cisglaw.paceedu. Avato, Paut, U.N. Convention on Contracts
for the International Sale of Goods- The Open Price Term and Uniform application: An Early Interpretation
by the Hungarian CourtsPace Law School Institute of Internacional Comercial Latip://
www.cisglaw.paceedu.

61 crout. Caso 52. Tribunal Municipal de Budapest, 24 de marzo de 1992.
62 El resumen completo puede verse en la pagina referida.
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e Jurisprudencia austriaca

“El comprador austriaco encargé en Alemania una gran cantidad de pieles de chincilla
de calidad mediana o superior a un precio de 35 a 65 marcos alemanes por pieza. El
vendedor aleman entreg6 249 pieles. El comprador austriaco, sin abrir las mercancias
embaladas, las vendio al mismo precio a un comerciante italiano de pieles. El comerciante
italiano devolvié 13 pieles por considerar que eran de calidad inferior a la convenida.
El comprador austriaco envid al vendedor aleman una lista en que se detallaban las
pieles rechazadas y se neg6 a pagar el precio argumentando que habia vendido las
pieles a un tercero actuando como agente del vendedor aleman.

El tribunal de primera instancia ordené al comprador austriaco que pagara el precio de
las pieles rechazadas, dado que éstas figuraban en el contrato. Al comprobar que las
pieles de calidad mediana se vendian en el mercado a un precio maximo de 60 marcos
alemanes, el tribunal consideré razonable fijar un precio de 50 marcos alemanes por
piel.

El tribunal de apelacion confirmé esta decision. En opinién del tribunatjMaera

aplicable dado que las partes tenian sus respectivos establecimientos en estados parte
en la Convencion y que el litigio entraba en el ambito de aplicacion de la Convencion.

El tribunal de apelacion estimé ademas que se habia celebrado un contrato valido sobre

la base del pedido, que era suficientemente preciso en cuando a la cantidad y a la calidad
de las mercancias.

Por otra parte, el tribunal de apelacién considerd que el hecho de que se acordara un
margen de precios (de 35 a 65 marcos alemanes) no era 6bice para que el contrato fuera
valido, ya que en virtud del articulo 55 de la Convencion si el precio no figura explicita

o implicitamente en el contrato se considerara que las partes han convenido en aplicar
el precio habitual del mercado. El tribunal de apelacion observé que las partes no habian
impugnado el precio de 50 marcos alemanes, fijado por el tribunal de primera instancia
sobre la base del precio en el mercado. En cuanto a la moneda de pago, el tribunal
consideré que el pago debia efectuarse en marcos alemanes, ya que el importe del
pedido debia abobarse en el establecimiento del vendedor aleman (articulo 57 de la
CCIM).

El Tribunal Supremo confirmé la decision del tribunal de apelacion. Resolvio que la
Convencion era aplicable ya que habia un contrato internacional de compraventa en el
sentido del articulo 1 1) a) de dam. El Tribunal Supremo también decidié que el
pedido era suficientemente preciso para constituir una oferta en el sentido del articulo
14 de lacciv, ya que cualquier persona razonable lo percibiria como tal si se hallara en
igual situacion que el vendedor (articulo 8.2) y 3) decla). Al dictaminar que el
pedido era suficientemente preciso, el Tribunal Supremo tomé en consideracion la actitud

63 cLout. Austria, Tribunal Supremo, 10 de noviembre de 1994.
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del comprador austriaco, que acepto las mercancias entregadas y las vendié a un tercero
sin reparar en el precio, la calidad o la cantidad. En particular, se consider6é que el
precio estaba suficientemente definido y que, por consiguiente, no era necesario aplicar
el articulo 55 de laciv. En cuanto al lugar de pago, el Tribunal Supremo resolvié que

era el establecimiento del vendedor, ya que las mercancias se enviaron por correo y no
se habia designado a ningun tercero para recibir el pago en Austria en nombre del
vendedor aleman”.

o Tribunal de Arbitraje Comercial Internacional de la Camara de Comercio e
Industria de la Federacion de Ru%ia

“Una empresa austriaca (demandante) interpuso contra una empresa ucraniana
(demandado) una accion por los dafios y perjuicios resultantes de la negativa de esta
Ultima a entregar determinada cantidad de mercaderias. El demandado rechaz6 su
responsabilidad, basandose en que el demandante y él no habian llegado a tal acuerdo.

Al resolver la controversia, el tribunal observé que, en virtud del articulo 14de la

la propuesta de concertar un contrato debia ser suficientemente precisa. Se consideraba
gue lo era siindicaba las mercaderias y sefialaba, expresa o tacitamente, la cantidad y el
precio, o preveia el medio para determinarlos. Una comunicacién del demandado por
télex, relativa a la entrega de las mercaderias en un plazo determinado, indicaba la
naturaleza de esas mercaderias y su cantidad, pero no el precio ni la forma de
determinarlo. La indicacion en el télex de que el precio de las mercaderias se convendria
diez dias antes de comenzar el nuevo afio no podia interpretarse como una forma de
determinar su precio, sino que era simplemente expresion del consentimiento en
determinar ese precio en una fecha futura por acuerdo entre las partes. El demandante,
gue confirmé el contenido de la comunicacion por télex, habia expresado de ese modo
su consentimiento en que el precio de las mercaderias quedase sujeto a un nuevo acuerdo.

El tribunal observé también que, en aquel caso concreto, no era aplicable el articulo 55
de laciv que permitia determinar el precio de las mercaderias cuando no se hubiera
sefialado expresa ni tacitamente o el contrato no estipulara un medio para determinarlo,
porque las partes habian indicado tacitamente la necesidad de llegar a un acuerdo futuro
sobre el precio.

Las partes no habian llegado posteriormente a ese acuerdo, y el demandado habia
indicado al demandante que no era posible celebrar un contrato por la cantidad
especificada de mercaderias. Estimando que las partes no habian perfeccionado ningin
contrato, el tribunal rechazé la demanda”.

64 cLout. Federacion de Rusia, Laudo arbitral n® 309/1993, de 3 de marzo de 1995.
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e Caso 215. Jurisprudencia sufza

“El vendedor (demandante) de nacionalidad holandesa y el comprador (demandado),
de nacionalidad suiza, celebraron un acuerdo en virtud del cual el comprador fabricaria
mercaderias con la materia prima que le entregaria el vendedor. Después de que el
comprador hubiera utilizado el 10% de esa materia prima, se puso fin a la cooperacion
entre comprador y vendedor, y el resto de las mercaderias fue devuelto al vendedor.
Este ultimo demando al comprador exigiendo el pago del precio de la totalidad del
envio.

El tribunal sostuvo que el comprador debia pagar el precio de todo el material entregado
y no meramente del 10% que habia utilizado. El tribunal se remitid, en primer lugar, al
comportamiento ulterior del comprador (articulo 8.3) decla. EI comprador habia
pedido al vendedor que enviara la factura sin formular ninguna reserva, pese a que ya
sabia que no utilizaria la totalidad de la materia prima. Las partes no habian fijado el
precio, que fue determinado por el tribunal en aplicacion del articulo 55idé. la

Valga la pena anotar en este punto, el tratamiento dado &mithagpios de

UNIDROIT, que tienen una pretensién de aplicaciéon mas amplia qwe daie solo
rige para contratos de compraventa. E§toscipios por el contrario, han sido
concebidos para todo tipo de contratos internacionales.

Los Principiosdefinen la oferta de la siguiente manera en el articulo 2.2:

“Toda propuesta de celebrar un contrato constituye una oferta, si es suficientemente
precisa e indica la intencion del oferente de quedar vinculado en caso de ac€ptacion

Los Principiosdisponen como requisitos que debe contener la oferta, que ésta

debe ser suficientemente precisa e indicar la intencidon del oferente de quedar
vinculado en caso de aceptacion. Se entiendprpoision de la ofertaque en sus
clausulas debe indicarse con suficiente claridad los elementos que integran el
contrato, los cuales a pesar de no estar necesariamente determinados deben ser por

lo

menos determinables, mediante las practicas o usos internacionalmente

aceptadds; asi por ejemplo: IdBrincipiosdeterminan la forma de llenar los vacios

65

66

cLout. Caso 215 Suiz&ezirksgericht St. Galler8 de julio de 1997, original en aleméan. La totalidad del
resumen se encuentra @éitip://www.uncitral.org.

En el comentario 1 al articulo 2.2. de Ryicipios se expresa que; “Aun elementos esenciales, tales como

la descripcién de las mercaderias o servicios a ser entregadas o prestados, el precio que se pagara por ellos, el
tiempo y lugar de cumplimiento, podrian quedar indeterminados en la oferta, sin que esto implique
necesariamente que no ha sido lo suficientemente precisa. Todo depende de si el oferente al proponer la
oferta y el destinatario al aceptarla tienen la intencién de quedar vinculados por el contrato, como asi también
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en algunos de sus articufdsAun los elementos esenciales pueden ser
indeterminados, sin que implique imprecision de la oferta, porque lo importante es
la intencién de obligarse en la oferta y aceptacion. En este sentido el articulo 2.14
establece que:

“Si las partes han tenido el propdsito de celebrar un contrato, el hecho de que
intencionalmente hayan dejado algln punto sujeto a negociaciones ulteriores, 0 a su
determinacion por un tercero, no impedira la celebracién del contrato”.

Nos parece ilustrativo citar el ejemplo contenido enHdacipios, sobre el

punto:

“Ejemplo:

Desde hace afios, “A” renueva anualmente un contrato con “B” para la asistencia técnica
que este Ultimo presta regularmente para el uso de las computadoras de “A”. “A” abre
una segunda oficina con el mismo tipo de computadoras y solicita de “B” el mismo tipo

de asistencia para las nuevas computadoras. “B” acepta la propuesta a pesar de que la
misma no precisa todos los elementos del contrato. El contrato puede considerarse
celebrado, porque los términos que faltan pueden ser integrados con aquellos
incorporados a contratos anteriores, que constituyen practicas establecidas entre las
partes”.

Adicionalmente en loPrincipios unibroiT se regula el tema del contrato con

estipulaciones que las partes han dejado deliberadamente pendientes.

El articulo 2.14 dispone:

(1) “Si las partes han tenido el propdsito de celebrar un contrato, el hecho de que
intencionalmente hayan dejado algln punto sujeto a negociaciones ulteriores, 0 a su
determinacion por un tercero, no impedira la celebracién del contrato.

(2) La existencia del contrato no se vera afectada por el hecho de que con posterioridad:

(a) Las partes no se pongan de acuerdo acerca de dicho punto, o

67

de que los elementos indeterminados dejen de serlo mediante una interpretacion del sentido de las palabras
utilizadas en el contrato conforme a los articulos 4.1 y siguientes, o mediante su integracién conforme al art.
4.8. Laimprecision también puede cubrirse mediante las practicas comerciales establecidas entre las partes o
por los usos (v. art. 1.8), o en base a disposiciones especificas que se encuentfaineiplos..”.

Principios deunibroiT, articulo 5.6. Determinacion de la calidad de la prestacion; articulo 5.7. Determinacion
del precio; articulo 6.1.1. Momento del cumplimiento; 6.1.6. Lugar del cumplimiento y 6.1.10. Moneda que
no ha sido especificada.
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(b) El tercero no lo determinare, siempre y cuando haya algin modo razonable de
determinarlo, teniendo en cuenta las circunstancias y la comudn intencion de las partes”.

Pueden las partes en la etapa de negociacién dejar deliberadamente sin resolver
ciertos asuntos referidos a elementos esenciales del tipo contractualmente escogido,
siempre y cuando haya existido un convenio sobre la forma en que seréan
ulteriormente determinados, y esto podra ser cuando las partes mismas las
encargadas de resolver el asunto pendiente, o le sea asignada a un tercero dicha
funciény, en todo caso no se afecta la existencia del contrato cuando no se pongan
de acuerdo las partes sobre las clausulas que han quedado pendientes, o si el tercero
no las determina, pero que exista algun modo razonable de determinar, segun las
circunstancias e intencion de las partes.

A pesar de la ausencia de determinacion de cierto elemento esencial del contrato,
ello no obsta para que sea considerado como existente, ya que lo que precisa la
existencia o inexistencia sera la prueba de la intencion de las partes de convalidar
el contrato.

2.2.2.2. Intencién de obligarse

La doctrina ha diferenciado a la oferta, en sentido estricto, de las tratativas o tratos
preliminares, diciendo que en la primera el oferente tiene la intencién de obligarse,
en caso de que su propuesta sea aceptada por el destinatario.

En la practica negocial puede ser muy dificil la determinacion del momento
exacto a partir del cual el oferente se encuentra obligado, y ha pasado la frontera
entre las tratativas y la oferta.

Lacv expresamente estipula en el articulo 14.1 que:

“la propuesta de celebrar un contrato, dirigida a una o varias personas determinadas
constituira oferta si es suficientemente preeisadica la intencion del oferente de
qguedar obligado en caso de aceptacion. ...".

Como se puede ver, la Convencion es mas exigente, en principio, en cuanto a la
indicacion de la intencién de quedar obligado por parte del oferente en caso de
aceptacion.

Igualmente lo®rincipios deuniproiT en el articulo 2.2 incluyen este requisito
en norma de similar redaccién a la de la Convencion, en el articulo al que hicimos
mencién. El articulo de Id8rincipios deunibroiT menciona:
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“Toda propuesta de celebrar un contrato constituye una oferta, si es suficientemente
precisa e indica la intencion del oferente de quedar vinculado en caso de acéptacion”

De todas maneras, no creemos que en el contexto de la Convencién y de los
Principios unibroiT, la voluntad de quedar obligado deba estar expresamente
indicada en el acto o documento que la contenga. Bastara que de manera inequivoca
se deduzca tal intencion, de acuerdo con la clase de oferta que se trate (a las que
nos referiremos en el siguiente punto) o a las circunstancias que rodeen a tal
manifestacion de voluntéd

Igualmente, valga la pena anotarlo, deberd necesariamente acudirse a los criterios
de interpretacién de los actos o negocios juridicos, contenidos en algunas
disposiciones positivas de manera expresa como son la observancia de la buena
fe’®, asi como el de la intencionalidgadonforme al cual debe estarse a la verdadera
intencién de las personas en sus actos y declaraciones, y a los criterios de
razonabilidad para determinaflaAdemas se debera tener en cuenta los actos
previos contenidos en las negociaciones preliminares, la forma usual de comportarse
en los mercados, y en general toda serie de actos y practicas establecidos entre las
partes:.

68 “Sobre la intencion de quedar obligado, ésta se manifiesta en que: cuanto mas detallada y precisa sea la
propuesta mas probable resulta que constitsigedferta, segin se afirma en el comentario a este articulo.
Igualmente, si se dirige a una 0 mas personas concretas es mas probable que sea considerada como tal, que si
dicha propuesta sea dirigida al publico en generalied® ALBAN JoRGE, URBINA GaLiANO Liza; Posaba
NUREz LAura, “La formacion del contrato en Id3rincipios deuniproiT sobre contratos comerciales
internacionales. (Comparacion con las normas colombianas)”, en rémistsitasn® 96, Bogota 1999,
pag. 197. Igualmente en Pace Law School Institute of International Commerciahttpw
www.cisglaw.paceedu

69 En este sentido también se expreisaPcazo: “El articulo 14.1 requiere, ademas, que esta voluntad negocial
o intencién del oferente esté indicada en la propia oferta. Lo que quiere decir que en la declaracién de la
oferta se encuentre ésta o que, dados los términos en que la oferta se produzca, deba entenderse objetivamente
gue en ella se encuentra implicita esta voluntad. La determinacion de la existencia de esta voluntad o intencién
de quedar obligado y de su suficiente expresion en la propuesta, es una cuestion de interpretadan”. En D
Picazo Luis (director),La compraventa internacional de mercaderias. Comentario de la Convencién de
Viena cit., pag. 165y 166. IgualmenterRLEs ViscasiLLAs MARiA DEL PLAR, enEl contrato de compraventa
internacional de mercanciagConvencion de Viena de 1980), fetip://www.cisglaw.paceedu. De manera
mas amplia y detallada por la misma autoraaformacion del contrato en la compraventa internacional de
mercaderiascit., pag. 270 y sigs.

70 Articulo 7.1 de la Convencién.

71 “Articulo 8 cv. 1. A los efectos de la presente Convencion, las declaraciones y otros actos de una parte
deberan interpretarse conforme a su intencién cuando la otra parte haya conocido o no haya podido ignorar
cual era esa intencion”.

72 “Articulo 8cv. 3. Para determinar la intencién de una parte o el sentido que habria dado una persona razonable
deberan tenerse debidamente en cuenta todas las circunstancias pertinentes del caso, en particular las
negociaciones, cualesquiera practicas que las partes hubieran establecido entre ellas, los usos y el
comportamiento ulterior de las partes”.

73 Principios interpretativos de la voluntad negocial contenido en el articulo 8 de la Convencion, e incorporacién
de los usos del trafico internacional conforme lo dispone el articulo 9 de la Convencion. Por otra parte valga
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2.2.2.3. Comunicacion al destinatario

Para que los actos juridicos se encaminen hacia la produccién de los efectos
deseados, se requiere que la voluntad trascienda el fuero interno del sujeto, que se
manifieste. Tratandose de actos unipersonales, se denominara voluntad manifestada
y de convenciones, consentimiefito

Debe aclararse que en no todos los casos, los actos manifestados adquieren su
fuerza obligatoria cuando trascienden el fuero interno de la persona. En algunos
eventos, la ley o la voluntad de los particulares, exigen que esa manifestacion de
voluntad se encauce por unos medios establecidos, que en general consisten en
una formalidad. Sin ello, no habra acto, a menos que lo que las partes quieran es
gue el acto o el contrato que ya nacid, conste por escrito. En otros casos se requerira
gue la manifestacion de voluntad llegue al destinatario, o0 esté en capacidad de
llegar, o por el contrario, sea conocida efectivamente por aquél. Nos estamos
refiriendo naturalmente, a los diferentes medios empleados por las diferentes
legislaciones para establecer el momento especifico a partir del cual la oferta sera
obligatoria, y podra concluirse que el acto ha sido comunicado al destinatario.
Criterios que no son univocamente acogidos por las legislaciones ni gozan de
especial preferencia, ninguno de ellos, por la doctrina.

De acuerdo con el sistema empleado, lo que varia es el momento a partir del
cual la oferta adquiere el poder suficiente para obligar al sujeto que la emite. Sobre
este punto, se han concebido varios modos que dependen de diferentes factores
como pueden ser entre otros: medio de comunicacién empleado, lugar y momento
en el que el emisor de la oferta y el destinatario se encuentren, etc.

Existen ademas, diferentes medios por los cuales el oferente puede dar a conocer
su voluntad al destinatario. Esto puede hacerse de manera verbal, estando presentes
los participes (oferente y destinatario), por medios electrénicos, por medio de
exhibicion de mercancias, mediante anuncios, etc. Bastenos por el momento
mencionar los diferentes medios por medio de los cuales se puede manifestar una
voluntad, anunciando que los mismos serviran para clasificar la oferta, tema que se
analizara en el siguiente pufito

la pena anotar que la Convencion tiene normas suficientes para determinar elementos que las partes no hayan
regulado: articulos 31, 57 y 58 de la Convencion.

74  OspINA FERNANDEZ, GuILLERMO; OsPINA AcosTa, EbuarDo, Teoria general del contrato y de los demés actos o
negocios juridicos4@ edicion, Temis, Bogota, 1994, pag. 98 y siguientes.

75 Permitase la pertinencia, de enunciar aqui, que la legislacion sobre comercio electrénico en Colombia, establece
que la manifestacién de voluntad en orden a celebrar un negocio, pueda hacerse por medios electrénicos. Asi
reza el articulo 14 de la Ley 527 de 1999:
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A nivel de contratos de compraventa internacional realizados por medios
electronicos, creemos queda seria aplicable, a menos que algunas cuestiones
especificas sean del campo propio de otras leyes que regulen materias especificas
sobre esta mateffa

La perfeccién del contrato por medios electrénicos, en el caso de que la
Convencion sea aplicable se sujetard a las normas sobre oferta y aceptacion
contenidas en el articulo 18.2 15.18, cuando dicha contratacion sea internacional,
conforme lo estipulan las normas correspondientes al capitulo sobre d&mbito de
aplicacion de lav.

Asi entonces, podemos entender que en el articulo 13 de la Convencion,
perfectamente cabe su extension a los mensajes de datos en general, y no solamente
a una clase de ellos como es el telegrama y el télex. No creemos que dicha
enumeracion sea restrictiva, sino que por el contrario, por analogia podemos
entender comprendidos todos los medios electrénicos mencionados. Asimismo,
cuando el articulo 6 utiliza la expresiéscritq

“Cuando cualquier norma requiera que la informacién conste por escrito, ese requisito
guedara satisfecho con un mensaje de datos, si la informacién que éste contiene es
accesible para su posterior consulta”.

“Articulo 14. Formacion y validez de los contratos. En la formacién del contrato, salvo acuerdo expreso entre

las partes, la oferta y su aceptacion, podran ser expresadas por medio de un mensaje de datos. No se negara
validez o fuerza obligatoria a un contrato por la sola razén de haberse utilizado en su formacién uno o méas
mensajes de datos”.

Debe tenerse en cuenta, que la ley de comercio electronico enuncia lo que se considera como mensaje de
datos y los medios por los cuales pueden éstos expresarse. Entre dichos mensajes de datos obviamente caben
tanto la oferta como la aceptacion. Los mensajes de datos de acuerdo con el articulo 2 de dicha ley son: “La
informacion generada, enviada, recibida, almacenada o comunicada por medios electronicos, opticos o
similares, como pudieran ser, entre otros, el intercambio electronico de migtok (Internet, el correo
electrénico, el telegrama, el télex o el telefax”.

Ahora, el articulo 6 de la Ley 527, sefiala que “Cuando cualquier norma requiera que la informacion conste
por escrito, ese requisito quedara satisfecho con un mensaje de datos, si la informacion que éste contiene es
accesible para su posterior consulta”.

Al asimilarse los mensajes de datos a los escritos, tendremos que concluir que la oferta y aceptacion hecha
por medios electrénicos en el derecho colombiano se asimilara a la oferta y aceptacion por escrito, siendo

aplicables en lo general las reglas de la oferta y la aceptacion del Cédigo de Comercio, y en lo especial, las de
la Ley 527.

76 A la misma conclusion llegaaREL ILLEscAs OrTiz al afirmar:

“También, si la contratacién constituye una compraventa internacional, resultara aplicable el sistema de la
cnuceiv ya de sobra conocido por el lectorLescas Orriz, RaraeL, Derecho de la contratacion electrénica
Civitas, Madrid, 2001, pag. 257.

77 “La aceptacion de la oferta surtird efecto en el momento en que la indicacién de asentimiento llegue al
oferente ...".

78 “La oferta surtird efectos cuando llegue al destinatario”.
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Sobre la forma de exteriorizar la oferta y el momento a partir del cual ésta
obliga a quien la emite han surgido varios sistemas, cada uno de los cuales conlleva
aspectos positivos como negativos. Igualmente los diferentes codigos de los paises
los consagran, sin que pueda establecerse en forma definitiva cual de todos ellos es
el mejor.

Segun esistema de la expedicion o remisiémpropuesta se exterioriza cuando
el oferente utiliza un medio idoneo para hacerla conocer al destinatario, es decir,
cuando la expide, sin importar si ésta llega al destinatario.

El sistema de la recepcigrequiere que la oferta sea recibida por el destinatario,
es decir, que llegue a su destino. No importa bajo este sistema que la misma llegue
sino que exista la posibilidad de que sea recibida.

Bajo elsistema de la informaciémo basta que la oferta se expida ni que se
reciba, sino que el destinatario se informe sobre el contenido de la misma.

Tanto en el contexto de la Convencién de Viena sobre compraventa internacional
de mercaderias, como en Rx$ncipios deuniproiT, la oferta surte efectos desde el
momento que llega al destinatdtjaonsagrando de esta manera el “sistema de la
recepcion®.

Es necesario entender el articulo 2.3 (1) d€fogcipiosunibroiT en conjunto
con el 1.9 que establece lo siguiente:

“(1) Cuando sea necesaria una comunicacion, ésta se hara por cualquier medio apropiado
segun las circunstancias”. (2) La comunicacion surtira efectos cuando llegue a la persona
a quien vaya dirigida. (3) A los fines del inciso anterior, se considera que una
comunicacion “llega” a la persona cuando le es comunicada oralmente o entregada en
su establecimiento o en su direccién postal. (4) A los fines de este articulo, la palabra

79 Cfr. articulo 2.3. (1) de Ld®rincipiosunioroit. Igualmente el articulo 15.1 de la Convencién que dispone:
“La oferta surtira efecto cuando llegue al destinatario”.

80 Sobre el punto, Bz Pcazo anota: “Es el punto de vista hoy dominante en la doctrina que ha estudiado estas
materias y es probablemente el que lleva a cabo una mas adecuada ponderacion de todos los intereses que se
encuentran en juego. Efectivamente, el oferente ha actuado con diligencia y ha hecho todo aquello que estaba
en su mano. Si el destinatario, por su parte, pudo, y ademas actuando diligentemente debio, conocer la
aceptacion, las consecuencias juridicas deben ser las mismas que si la hubiera conocido, aunque no hubiera
existido un conocimiento real y efectivo. Por consiguiente, desde ese momento la oferta se hace efectiva; por
decirlo de otra manera, recibe plenamente su consideracion como of@taPicBzo v Ponce DE LEON,

Luis, enLa compraventa internacional e mercaderias. Comentario de la Convencion decdifignsgs.
171y 172.
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“comunicacion”incluye toda declaracion, demanda, requerimiento o cualquier otro
medio para comunicar una intencién”

Igualmente en lav, segun lo prevé el articulo 24:

“A los efectos de esta parte de la presente Convencion, la oferta, la declaracion de
aceptacion o cualquier otra manifestacion de intencion “llega” al destinatario cuando
se le comunica verbalmente o se entrega por cualquier otro medio al destinatario
personalmente, o en su establecimiento o direccién postal o, si no tiene establecimiento
ni direccion postal, en su residencia habitual”.

Asi entonces, en lav y enLos Principios se entiende que la oferta llega al

destinatario:

a.

81

82

83

Cuando le es comunicada oralmente (sistema de conocimiento o informacion);
si es que de ofertas verbales se trata.

Cuando le es entregada en su establecimiento o direccion postal, (sistema de la
recepcion), cuando la declaracion es esériteen defecto de establecimiefito
en su residencia habitual. Esto, si de ofertas por escrito se trata.

Comentario 2 al articulo 1.9. “En lo que respecta a todo tipo de comunidazsoRrincipiosadoptan el
llamado principio de la “recepcién”. Esto significa que la comunicacion no sera efectiva hasta que llegue a su
destinatario”.

Cfr.Principios de Unidroitarticulo 1.10, Para los fines de Rincipios, escrito incluyecualquier modo de
comunicacion que deje constancia de la informacion que contiene y sea susceptible de ser reproducida en
forma tangible.

Igualmente en el comentario a dicho articulo se expresd.gaéd>tincipiosdefinen esta palabra en términos
funcionales. Asi, un escrito incluye no sélo un telegramay un télex, sino también cualquier otra modalidad de
comunicacion idonea para preservar un documento y ser reproducida en forma tangible. Este requisito formal
debe ser comparado con el criterio mas flexible de forma que se requiere pa@mun@cacion”.

La doctrina ha discutido sobre que entender por “establecimiento”, para efectos de la Convencion, sobre todo
para efectos de poder determinar el ambito de aplicacion de la misma conforme lo dispuesto en el articulo 1.1
que dice: “La presente Convencion se aplicara a los contratos de compraventa de mercaderias entre partes
gue tengan sus establecimientos en estados diferentes”. A pesar de no ser este el escenario para plantear las
diferentes posturas, si cabe plantear que de entre las distintas posturas que se han esgrimido sobre este aspecto,
Preferimos la concepcion de&o, en el sentido de entender que para poder determinar en el contexto de la
Convencion donde se tiene el establecimientace of businesslebe acudirse a verificar el lugar donde se
desarrollan las actividades comerciales, afadiendo el requisito de la permanencia y estabilidad, es decir, la
sede fija donde se realicen los negocios o desde donde se dirija la actividad NédoGiairo, ALEIJANDRO.

“La Convencion de las Naciones Unidas sobre los contratos de compraventa internacional de mercaderias: su
incorporacion al orden juridico argentino”, La Ley, Pha® School Institute ointernational commercial

law. http://www.cisglaw.paceedu, pag. 6vid., FerraRl, FRANCO, La compraventa internacionaplicabilidad

y aplicaciones de la Convencion de Viena de 19@@uccion de 28ert LamarcA | MAaRrQuEs Tirant lo

Blanch, Valencia, 1999, pag. 66.
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Tal como se afirma en el Comentario 4 al articulo 1.9 deriosipios“no es
necesario que la comunicacion en cuestion llegue a manos del destinatario. Es
suficiente que sea puesta en manos de un empleado del destinatario que se encuentre
autorizado para aceptarla, o que sea depositada en el buzén del destinatario, o que
sea recibida por su telefax, teléfono u ordenador”.

Sin embargo este principio de la recepcion puede ser modificado mediante pacto
expreso de las partes que pueden adoptar cualquier otro sistema, por ejemplo el de
la expediciopr.

2.2.3. Efectos de la oferta

2.2.3.1. Momento en que surte efectos la oferta

Para los efectos pertinentes nos remitimos a lo explicado en el punto anterior, en
cuanto a los sistemas utilizados para que la oferta se entienda comunicada al
destinatario, y en consecuencia, empiece a obligar a quien la emite. Es importante
establecer a partir de qué momento la oferta comienza a producir efectos, ya que
de la respuesta a este interrogante dependera el momento a partir el cual el oferente
se obliga y el destinatario puede emitir a su vez su aceptacion. Igualmente, tiene
importancia, en cuanto los sistemas legales pertinentes lo permitan, en relacion
con la posibilidad de retirar o revocar la oferta, segun lo veremos.

2.2.3.2. Clases de oferta
La Convencion de Viena, regula el tema asi:

“Articulo 14. 2. Toda propuesta no dirigida a una o varias personas determinadas sera
considerada como una simple invitacion a hacer ofertas, a menos que la persona que
haga la propuesta indique claramente lo contrario”.

Este tipo de oferta en la Convencion se ubica dentro de lo que llamamos “oferta
determinada a persona indeterminada”. No se trata en si misma y en principio de
una oferta, sino de una simple invitacién a que hagan le hagan ofertas al que la
emite. Sin embargo, se permite que adquiera el mencionado valor de oferta que se

84 Cfr. comentario 3 de Id@rincipiosal articulo 1.9.
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lo puede dar quien emite la declaracién. Este factor puede entenderse, entre otras
cosas, como uno de los triunfos de la autonomia de la voluntad en la Convencién
de Viena.

Es importante en este punto, y maxime cuando las modernas técnicas de
comercializacion de bienes y servicios adoptan la técnicmaliéihg, es decir,
enviar una comunicacion a varias personas (por el medio de comunicacién que
fuere) donde ademas se indica el nombre del destinatario. ¢ Podria decirse en este
caso que nos encontramos frente a ofertas determinadas?, o que por el contrario,
¢ se trata de ofertas publicas, que bajo el contexto de la Convencién no son —en
principio— obligatorias?

Una lectura exegeta de la norma podria dar la razéon a la primera de las
conclusiones, es decir; que si son ofertas por estar determinado de manera clara el
destinatario de la misma. Sin embargo, posiciones doctrinales autorizadas se
pronuncian en contra. Asiif2 Pcazo:

“La conexion entre los dos apartados exige dilucidar qué se entiende por <<personas
determinadas>>.drsipuntualiza que incluye tanto las personas individuales como las
personas juridicas y que sean uniones mercantiles, sociedades irregulares o grupos de
negocios. Estos conjuntos de personas deben considerarse personas determinadas, tanto
si la oferta se dirigirse exclusivamente a nombre de uno de ellos como si se dirige al de
todos”.

“Mayores dificultades presenta la cuestion en los casos que las técnicas modernas
denominamailing. Se trata, como es sabido, de una masa de comunicaciones, de caracter
generalmente publicitario, en las que, aunque cada una de ellas singularmente tiene un
destinatario determinado, no resulta dificil suponer que el destinatario no es el Gnico,
sino que se encuentra formando parte de un conjunto”. La solucién a la quediega D
Picazo, es apoyada en reconocida doctrina y jurisprudencia sobre el particular, tomando
en cuenta consideraciones de tipo econdmico, toda vez que si el oferente recibiera la
aceptacion de todas las ofertas podria llegar a la ruina al no poder satisfacer la excesiva
demanda. Razdén que ademas la basa el autor en el hecho de que seria mala fe el
considerarlo como una ofefta

85 Cfr. Dez Pcazo, Luis, ibidemop. cit, pags. 169 y 170. La profesonzR esViscasiLLas se inclina en igual
sentido al afirmar: “En nuestra opinién, esos supuestos han de tratarse como si fuesen invitaciones a hacer
ofertas, ya que en el trafico comercial internacional, la utilizacién de esos instrumentos tiene un sentido
perfectamente claro: exponer una informacién, incitar al destinatario a que realice una oferta o inducir a la
lectura de la informacién que se envE contrato de compraventa internacional de mercancias (Convencién
de Viena de 1980)ace Law School Institute of International Commercial Law, cit. pag., 30.
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2.2.4. Eficacia plena y extincion de la oferta (efectividad,
retiro, revocacion y caducidad)

Con la utilizacién de la expresi@ficacia de la ofertagueremos referirnos a que

la misma una vez cumpla con los minimos legales, debe tender a la produccién de
su efecto natural y obvio, que es el de conducir al cruce de voluntades que se
traduce en la formacién del contrato. Sin embargo, la oferta est4 destinada a tener
una vida efimera, es decir, concluira en algin punto, ya sea porque se cruza con la
aceptacion y produce su efecto normal: el acto convencional, o por el contrario, se
extingue sin producirlo ya sea por rechazo, caducidad, retiro o revocacién. Los
momentos y efectos de cada una de las anteriores categorias son diferentes. Por
eso dividimos el estudio de este punto en las diferentes situaciones que pueden
conllevar a que la oferta pierda su posible eficacia, que son: el retiro, la revocacion
y la caducidad.

Debemos anunciar nuevamente, como lo hemos hecho con otras figuras, que
estas situaciones no son adoptadas de manera univoca por las diferentes legislaciones
ni por la doctrina.

Valga igualmente anotar, que la fuerza obligatoria de la oferta no ha sido aceptada
unanimemente en todos los sistemas juridicos. En efecto, el problema que se afronta
es sila misma compromete a quien la hace, es decir, que si una vez que ésta empieza
a producir efectos (ya sea adoptando el sistema de la expedicion o la recepcion, o
bien el de la comunicacion), el oferente se encuentra en manos del destinatario el
cual podra obligarlo a mantenerla y, una vez manifestada su aceptacion perfeccionar
el contrato, asi el primero ya no quiera, 0 no esté en condiciones de obligarse
conforme al mismo.

Unatercera posicion considera que a pesar de que la oferta sea una manifestacion
de voluntad intencionalmente dirigida a la formacion del contrato, y a pesar de que
en algun momento (ya sea a partir de la emision o bien de la recepcion), sea
obligatoria para quien la emitio, éste pueda de todos modos anular sus efectos, es
decir, revocarla.

Sobre el punto, han surgido dos posiciones conocidas cdeurifrancesy
la teoriaalemané®.

86 Dsserang Louis, Derecho civil t. II, vol. 1. Teoria general de las obligaciones, traducciénadesSo
CuncHiLLos Y ManTEROTA, Ediciones Juridicas Europa América, Bosch y Cia. Editores, Buenos Aires, 1950,
péag. 41. Por su parteuls CLaro SoLAr explica detalladamente cudl ha sido la evolucion legislativa en punto
a la revocabilidad de la oferta, afirma el autor que el primer codigo en consagrar la irrevocabilidad fue el
austriaco de 1811, segun el cual en el articulo 862, no habiéndose fijado plazo para la aceptacion por el
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Segun laeoria francesa

“La oferta no compromete al policitante, pues no se concibe que una voluntad pueda
ligarse por si misma; no se podria uno comprometer respecto al projimo por una
declaracion unilateral de volunt&d”

Como consecuencia de ello, el oferente puede retirarla mientras ésta no haya
sido aceptada, sin que por este hecho deba responder.

En segundo término, en caso de que aquél fallezca o devenga en incapaz la
oferta caduca, sin que se pueda exigir a los herederos del primero a perfeccionar el
contrato ofrecido. Los argumentos d&elaria francesgara negar la obligatoriedad
de la oferta son que nadie gana ni pierde un derecho sin que medie su voluntad.
Asi, la oferta caduca con la muerte e incapacidad y es revocable. No admite la
transmision a los herederos, pues no resultaria posible la concurrencia de voluntades,

“...por consiguiente, en todos los casos que hemos referido, tanto la oferta como la
aceptacion, se hallan implicitamente supeditadas a la condicién de vida, capacidad o no
suspension de pagos del contratante, y el fallecimiento, la quiebra o la incapacfad, ...”

Por el contrario, segun taoria alemanagomo puede apreciarse en el § 145
BGB:

“Quien ofrezca a otro hacer un contrato esta vinculado por la oferta, a menos que haya
excluido el estar vinculad®!

proponente, la promesa verbal debia aceptarse dentro de las veinticuatro horas, si el aceptante estaba en el
mismo lugar que el proponente, y en caso de estar ausente, en el doble del tiempo necesario para recibir la
contestacion. Bastaba que la respuesta llegara en el plazo, aunque fuera leida después; de otro modo la
promesa se tenia por no hecha. No podia ser retractada antes de la expiracion del plazo fijado. Aplicaba el
sistema de la informacion. El articulo 863 admitia la validez de la aceptacion tacita. En una revision posterior

a éste codigo se agregd que la oferta no caduca con la muerte o incapacidad de una de las partes, salvo que
aparezca de las circunstancias otra voluntad del oferente”. En el derecho inglés, la oferta se puede retirar
hasta la aceptacion. Asi la postura hecha en un remate puede ser retirada por el postor hasta el golpe de
martillo que la acepta. lgualmente si el oferente ha fijado un plazo determinado para la aceptacion, a menos
que no se halle ligado por un tiempo fijo.a Sorar Luis, Explicaciones de derecho civil chileno y
comparadot. undécimo, De las obligaciones Il, Editorial Juridica de Chile. Editorial Temis S.A., Bogota
1992, pag. 83.

87 Ibidemop. cit, pag. 41.

88 RanioL MarceL, RrerT JoraE, Tratado practico de derecho civil frangés6°,Las obligaciones (primera
parte), 1936, Cultural S.A., Habana, pag. 189.

89 HEranowva Encinas, EmiLio, Cadigo Civil alemar(scs), Marcial Pons, Madrid, 1998, pag. 87.
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Es decir, la declaracion de voluntad de una persona conlleva como efecto el
crear para ésta un vinculo que lo obliga. Como consecuencias derivadas de este
principio se destaca que el oferente debe mantener su propuesta —no la puede
revocar— durante el plazo, el cual puede ser expreso o tacito. Por otro lado, en
caso del fallecimiento o incapacidad posterior del proponente, la oferta continta
siendo obligatoria, lo que se ha conocido ceutmnomia de la ofertggues con
esto se reconoce que la oferta tiene vida independiente de quien & Paitetra
parte, el contrato se forma con la aceptacion del destinatario de la oferta, quien
llegado el caso, podria obligar coactivamente el cumplimiento de las obligaciones
derivadas del mismo, o en su defecto, la indemnizacion de perjuicios
correspondiente. Autores comoeScun, afirman que dicha obligatoriedad otorga
seguridad al comercio juridico, impidiendo los perjuicios que se puedan causar a
terceros derivados del “capricho” del oferéhte

Frente a estas posiciones extremas ha surgido la llafada intermedia,
segun la cual se pretende establecer sistemas que las concilien. Asi, se acepta la
revocabilidad de la oferta reconociendo excepciones; como la de fijar un plazo ya
sea expreso o tacftto

2.2.4.1. Retiro de la oferta

Si bien se ha asumido que la oferta debe cumplir con unos requisitos para que
conduzca a la formacion del contrato, es posible que en el interregno, quien la
emiti6 cambie de opinidn y decida retirarla.

El retiro de la oferta, es posible antes de que la misma surta efectos. Esta
posibilidad depende del sistema acogido para que la oferta empiece a producirlos.
El oferente es libre de cambiar de opinién, o de remplazarla, independientemente
de que sea una oferta irrevocable.

90 JsserANg Op. Cit, pag. 42. En el derecho aleman, “De igual modo, la muerte o la incapacidad del oferente
antes de la aceptacion no impide, por lo regular, la perfeccién del contrato en virtud de una aceptaciéon que
llega al heredero o el representante, a no ser que, dadas las circunstancias y en particular dado el contenido de
la oferta, haya que suponer “una distinta voluntad del oferente, por ejemplo, en el ofrecimiento de unas
lecciones o de la concesién de determinados objetos, que evidentemente sélo se hace para el uso personal, o
bien si el contrato que hubiera de concluirse se extinguiera con la muertene¢cErus op. cit, pag. 260.

91 SiescunMeLo, Jorcg Derecho privado. Estudios de derecho civil y comercial contempoyéimeeersidad
de los Andes - Camara de Comercio de Bogot4, pag. 318.

92 SuescunMELo, JoRGE, Op. Cit, pag. 332.
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Para que opere el retiro, generalmente se requiere que el destinatario conozca el
cambio de voluntad del oferente antes o al mismo tiempo que conoce la oferta
original.

No sucede lo mismo en otros sistemas y especialmente, para el caso que nos
ocupa, en la Convencidén de Viena sobre compraventa internacional de mercaderias.

En efecto, el articulo 15 deda, expresa que:

“1. La oferta surtira efecto cuando llegue al destinatario.

2. La oferta, aun cuando sea irrevocable, podra ser retirada si su retiro llega al destinatario
antes o al mismo tiempo que la ofefta”

Es de especial importancia la prevision del numeral primero del articulo 15 de
la Convencion, toda vez que ello significa que una vez la oferta llegue al destinatario,
ésta adquirira pleno valor, es decir: sera obligatoria para quien la hizo.

La condicién contenida en el numeral 2 del articulo 15, no significa que el
destinatario de la oferta deba conocer o enterarse del retiro de la oferta, antes o al
mismo tiempo de ella, toda vez que la Convencidn esta adoptando el sistema de la
recepcion y no el de la comunicacfior esto no nos parece correcto el comentario
hecho al articulo 2.8niDROIT que sobre idéntica disposicion dice:

“La Gnica condicién es que el destinatario tome conocimiento del cambio de voluntad
del oferente antes o al mismo tiempo de tomar conocimiento de la oferta original”.

Ante las posibles dificultades que se pudieren presentar, al tratar de establecer
si el retiro llegd antes o después de la oferta, la solucion sera de caracter probatorio.
El emisor destinatario sera el llamado a determinar si utiliz6 un medio objetivo
para que su oferta llegara al destinatario, probando que ésta fue recibida por el
mismo, a pesar de que no haya tenido conocimiento de ella. lgualmente, y ante la
duda de poder establecer si llegd primero la oferta que la retirada, se aplicara la

93 La misma posicion es asumida porRomcipios deunibroiT para los contratos comerciales internacionales.
Asi dispone el articulo 2.3:

(Retiro de la oferta)
(1) La oferta surte efectos desde el momento que llega al destinatario.
(2) Cualquier oferta, aun cuando sea irrevocable, puede ser retirada siempre que la comunicacién de su
retiro llegue al destinatario antes o al mismo tiempo que la oferta.

94 Recuérdese lo previsto en el articulo 24 que comentamos anteriormente, en relacién con el sentido de la
palabra “llega” utilizada por lav.
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disposicién del mencionado articulo 15 de la Convencion, segun el cual la oferta
se podré retirar si el retiro lega al destinatario antes o al mismo tiempo que la
oferta. Esto, pues como lo comentamos anteriormente, el sistema usado por la
Convencion es el de la recepcion, y no el de la emisién ni el de conocimiento, para
gue ésta empiece a producir plenos efectos. De interpretarse la norma como lo
hace el comentario de IBsincipios deunibroiTse llegaria a la posicidn contraria,

es decir, que frente al problema que acabamos de plantear se diria que sdlo valdria
el retiro si el destinatario lo conocié antes o al mismo tiempo de la oferta, y no
simplemente si éste llega al tiempo de la oferta o antes de ella, como es
efectivamente, la forma en que se establece su viabilidad, tanto en la Convencién
como en lofrincipios Es por esto que consideramos errado tal comefitario

2.2.4.2. Revocacion de la oferta
Diez Pcazo define a la revocacion como,

“... una declaracioén de voluntad del oferente, cuyo intento empirico consiste en privar
de eficacia a la oferta,.

Los términos utilizados, retiro y revocacion, pueden ser confusos dado que
pueden ser entendidos como sinénimos. De acuerdo Baccednario de la Real
Academia Espafiola, la voz revocar, que es la que se utiliza en el articulo 16 de la
Convencioén, significa “Dejar sin efecto una concesién, un mandato o una
resolucion®’, mientras que la palabra retirar, usada en el articulo 15 de la misma
significa “Apartar o separar una persona o cosa de otra o de un sitio”. En la version
en idioma inglés, el articulo 15 de la Convencion utiliza la palsithdrawn que
en la version en castellano se ha usado como retiro y eregbk&dcomo revocada
en castellanoWithdraw significa retirar, mientrasevocationcancelacién o
anulacién yrevokedrevocar, cancelar o anuiar

95 unibroiT. Principios sobre los contratos comerciales internacionadRepublica de Colombia, Ministerio de
Justicia y del Derecho, Direccion General de Asuntos Internacionales, Santa Fe de Bogota D.C., 1997, pag.
67. Sea la oportunidad para citar las palabrasigeM2azo comentando el articulo 15 de la Convencién
quien dice: “Efectivamente, el oferente ha actuado con diligencia y ha hecho todo aquello que estaba en su
mano. Si el destinatario, por su parte, pudo, y ademas actuando diligentemente debid, conocer la aceptacion,
las consecuencias juridicas deben ser las mismas que si la hubiera conocido, aunque no hubiera existido un
conocimiento real y efectivo”. Hra compraventa internacional de mercaderias. Comentario de la Convencion
de Vienacit., pag. 171.

96 Diez Picazo, Luis. Fundamentos del derecho civil patrimonial. | Introduccion teoria del conteitp pag.
295.

97 Diccionario de la lengua espafiglReal Academia Espafiola, Espasa Calpe, vigésima primera edicion, t. Il
Madrid, 1992, pag. 1795.

98 Spanish law dictionaryeter Collin Publishing
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La diferencia entre el retiro y la revocacion, atendiendo tal vez a las acepciones
idiomaticas de la expresigrvocacion radica en que la oferta (y es asi bajo el
contexto de la Convencion), siempre puede ser retirada antes de que surta efectos,
es decir, en el tiempo entre su emisién y su recepcion, bajo la condicién de que la
comunicacion que la contenga llegue antes o al tiempo de la oferta; mientras que la
revocacion se realiza después de que la oferta produzca sus efectos: en el tiempo
medio entre la recepcion de la oferta y el perfeccionamiento del céht&ito
embargo, en otros idiomas los términos son tomados como sinéfimos

Tanto el acto de retirar la oferta, como el de revocarla, son actos juridicos,
entendidos éstos como manifestaciones de voluntad encaminadas directa y
reflexivamente a producir efectos juridicos.

Debemos anotar que la distincion entre retiro y revocacion se justifica en aquellos
sistemas en los cuales la oferta empieza a producir sus efectos, una vez es recibida
por el destinatario (teoria de la recepcion). Por el contrario, en aquellos sistemas
en los cuales los efectos de la oferta empiezan a producirse una vez ésta es emitida
por el oferente, no tiene ningun sentido distinguirlas, toda vez que la consecuencia
sera la misma: privar de efectos a la oferta.

Bajo el sistema de la Convencién de Viena y dePlidiscipios unibroiT, el
precepto general es la revocabilidad de la oferta. Esta opera sélo si la comunicacion
de la revocacion lleg# al destinatario, antes de que éste haya enviado la aceptacion,
en dicho evento se toma el criterio de la expedicion para determinar el limite al
derecho de revocacién, segun la prevision del articulo 16, esto es: cuando se ha
emitido la voluntad que acepta la oferta, y por ende se perfecciona el éémtrato
Se matricula este precepto entonces, dentro de la teoria intermedia, pues tal como
se anota en el comentario al articulo 2.4 dePldscipiosuniproiT. “Como no es
posible conciliar las posturas de los diversos sistemas juridicos (...), la Unica
alternativa es elegir una de las dos posturas como regla general e introducir a la
otra por via de excepcidn”. En este orden de ideas, el articulo 16 de la Convencién
dispone:

99 Diez Rcazo, Luis, “En linea de principio, la oferta puede ser revocada porque no existe ningun tipo de
vinculacion del oferente’Fundamentos. cit., pag. 295. kknsworTh, indica igualmente que la revocacion
de la oferta, debe distinguirse del retiro de la misma. Una oferta puede ser retirada si la noticia del retiro llega
al destinatario antes de que lo haga la oferta. Este, indica el autor, es un corolario del principio de que la oferta
no produce efectos hasta que es comunicada al destinatario. Por otro lado, la revocacion de una oferta después
de que ésta ha comenzado a producir efectos, es asunto diferemecrtH, ALLan, Contracts Aspen Law
& Business, United State$998 pag 157.

100 Vid. Diez Pcazo, Luis, La compraventa internacional de mercaderigscit., pag. 172.
101 Se adopta el sistema de la recepcion.
102 Cfr. articulo 2.4 de IdBrincipios
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1. La oferta podra ser revocada hasta que se perfeccione el contrato, si la
comunicacion de su revocacion llega al destinatario antes de que éste haya
enviado la aceptacion.

2. Sin embargo, la oferta no podréa revocarse:

a) Siindica, al sefialar un plazo fijo para la aceptacion o de otro modo, que es
irrevocable; o

b) Si el destinatario podia razonablemente considerar que la oferta era
irrevocable y ha actuado basandose en esa8ferta

Es decir, se consagran ciertos eventos excepcionales en los cuales no le es
permitido al oferente revocar la oferta, estos casos de irrevocabilidad se presentan
—en principio—, de la siguiente manera:

a. Cuando la ofertaindica que es irrevocable, siempre que se cumplan las siguientes
condiciones:

* Que sea sefialado un plazo determinado para la aceptacion.

* Que asi haya sido dado a entender de alguna otra manera, 0 bien
expresamente.

b. Cuando el destinatario pueda razonablemente considerarla irrevocable y procede
conforme a ello aceptando y en consecuencia, acudiendo a la perfeccion del
contratd*, dada la confianza del destinatario en que se trata de una oferta
irrevocable, (esto es, en forma tacita).

Hay un aspecto que suscita dudas y que ha sido solucionado de la manera que
comentaremos por la doctrina.

103 Segun el articulo 2.4 de IBsincipios deunibroiT:

1. “Cualquier oferta puede ser revocada hasta que el contrato se celebre, sila comunicacién de su revocacién
llega al destinatario antes de que éste haya enviado la aceptacion.

2. Entodo caso, la oferta no podra revocarse:

(a) Sien ella se indica que es irrevocable, ya sea sefialando un plazo fijo para su aceptacién o por darlo a
entender de alguna otra manera.

(b) Sieldestinatario pudo considerar razonablemente que la oferta era irrevocable y ha procedido de acuerdo
con dicha oferta”.

1041dem,articulo 2.4uniDROIT.
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La cuestion radica en establecer si, al haber sefialado el oferente un plazo para
la aceptacion, esté renunciando a la facultad de revocar. El origen de la discusion
se encuentra en las diferencias existentes sobre el punto en algunos ordenamientos
legales y en la doctrina. Asi, en el derecho aleméan una vez se ha fijado un plazo
para la aceptacion por parte del oferente, se entiende que la oferta es irréjocable
mientras en esiommon lawa oferta es generalmente revocléor su parte, el
derecho norteamericano dispone que la oferta en firme sera irrevocable, bajo los
supuestos de la seccion 2-205deiform Commercial Cod®, cuando el oferente
lo haya indicado por escrito, por el periodo de tiempo sefialado o por un tiempo
razonable, cuando el término no se ha indicado, no pudiendo exceder en todo caso
los tres mesé¥, en todo caso al vencer estos plazos simplemente significa la
caducidad de la ofeftd

El punto admite una doble interpretacion:

La primera forma de verlo, es entender que el precepto significa que la oferta
sera irrevocable si se indica en ella un plazo fijo.

La segunda postura, por el contrario, no piensa que por el solo hecho de fijar un
plazo para la aceptacion se quiera renunciar a la facultad de revocar por parte del
oferente. Lo que significaria mas bien, es que la oferta no podra revocarse si se
indica que ésta es irrevocaldefialando un plazo fijo para la aceptacion o de otro

105 Aunque lo hemos citado anteriormente, es preciso traerlo a colacion nuevamentes:§Qiien ofrezca
a otro hacer un contrato estéa vinculado por la oferta, a menos que haya excluido el estar vinculado”.

106 FoLsom, GorboN, SPAaNOGLE, International Business Transactionmg. 31.FarnswortH ALLan, Contracts,
cit., pag. 158.

107 § 2 — 205¢Firm offers. An offer by a merchant to buy or shell gods in a signed writing which by its terms
gives assurance that it will be held open is not revocable, for lack of consideration, during the time stated or
if no time is stated for a reasonable time, but it no event may such period of irrevocability exceed three
months; but any such term of assurance an a form supplied by the offered must be separately signed by the
offered”.

108 RerALEs ViscasiLas, El contrato de compraventa internacional de mercancias, cit., pie de pagina 28 del cap.
4° sobre formacion del contratodse, Brabrorp, Uniform Commercial Codélest groupSt. Paul, Minp
2002 pag. 8 RoHwER, CLAuDE D.; Skrocki, AnTHONI M., Contracts 5th edition West group, St. Paulfinn.
2000, pags. 51y 52.

109 Dez Pcazo sefiala: “Entre los tratadistas de derecho continental europeo y, sobre todo, entre los autores
alemanes, se ha entendido que la oferta en que el oferente fija al destinatario un plazo para la aceptacion,
constituye un supuesto de oferta irrevocable, por considerar que en la fijacion del plazo de espera para la
aceptacion se encuentra implicita la idea de irrevocabilidad durante ese plazo. Probablemente con mejores
argumentos, la tesis del derecho anglosajon ha sido justamente la contraria. El hecho de fijar un plazo para la
aceptacion significa someter a caducidad la posicién del destinatario de la oferta, una vez transcurrido el
plazo, pero no significa, por lo menos por si solo, que el proponente limite su poder de revexcarao,
op. cit, pag. 176.
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modo.en otras palabras: no bastara que se indique solamente un plazo para aceptar,
sino que debera también sefialarse que es irrevééable

Para entender el tema en cuestion, es necesario acudir a la historia de la
Convenciéftl. Creemos que ante la duda, la solucion y ultima palabra la tendran
los tribunales, tal como lo manifiestarRLEs ViscasiLLAs, aunque la doctrina se
orienta hacia la segunda de las posttftas

Para el segundo de los aspectos, conocido coevmcabilidad nacida de la
confianza®, es decir, que la oferta no podra revocarse cuando el destinatario
razonablemente podia considerar que la oferta era irrevocable y ha actuado
basandose en esa oferta, tal como lo consagra el articulo 16.2. b) de la Convencién,

110 Diez Pcazo es partidario de esta posicion, al sefialar: “... el mero sefialamiento del plazo fijo para la aceptacion,
por si solo no hace la oferta irrevocable, a menos que en el sefialamiento del plazo fijo se pueda encontrar una
voluntad o una objetiva declaracion del caracter firme de la oferta durante el plazo o de la irrevocabilidad”.
La compraventa internacional de mercadeyieis, pag. 177.

111 Puede verse de manera detallada la discusién y posturas al seno de las sesiones preparataniasude la
en RRALEs ViscasiLLAS, MARIA DEL PLAR, La formacion del contrato en la Convencion de Viena sobre
compraventa internacional de mercaderieis,, pag. 427 y sig. El siguiente resumen dewvs GobbArD es
suficientemente ilustrativo, por lo que nos permitimos transcribirlo:

“El grupo de trabajo de lanubmi habia propuesto una redaccion del parrafo que definia, en tres incisos, los
casos en que la oferta seria irrevocable. Su propuesta decia que una oferta no puede revocarse: a) si la oferta
expresa o implicitamente indica que es firme o irrevocable; b) si la oferta fija un plazo para la aceptacion, o
c) si fuera razonable que el destinatario entendiera que la oferta era irrevocable. Pero en la sesién plenaria de
lacnupwmi que revisé el proyecto, las delegaciones de paises de tradicion juridicaoeln lawno aceptaron

esa version, por lo que se decidi6 modificarla, reuniendo los incisos a) y b) en uno solo, para quedar como
actualmente aparece el inciso a) del parrafo 2. En las sesiones de la Primera Comision que reviso este articulo,
se present6 una gran discusion en tono al citado inciso a) del parrafo 2. Hubo 27 intervenciones. Los
representantes del paises de tradicién de derecho civil lefan dicho inciso, de acuerdo con su tradicién, en el
sentido de que la fijacion de un plazo hacia la oferta irrevocable; mientras que los representantes de paises del
common lavdecian que el plazo sélo tenia el efecto de definir el tiempo que dura la oferta; argumentaban que
debe distinguirse entre revocacion de la oferta, por voluntad del oferente, y expiracién de la oferta, por
simple transcurso de tiempo. Hubo varios intentos para solucionar el problema: se propuso una nueva redaccion,
dejar la cuestién a los jueces y arbitros, o permitir a los paises hacer una reserva en este punto, pero ninguno
tuvo éxito. Finalmente, se decidié aprobar el texto, tal como estaba en el proyecto preparagdmp@un

cuando existia la conciencia de que el texto era ambiguo y podia dar lugar a interpretaciones divergentes”.
Abamve Gopparbp, JRGE, El contrato de compraventa internacion®lcGraw-Hill, México, 1994, pags. 100

y 101.

112 Por ejemplo: &Rsi, en Apbame GobbArp, JoraGE, ibidem,op. cit, pag 100. Igualmente bAvE GoDDARD:
“Como el sentido literal es ambiguo, la interpretacion del texto debe hacerse de acuerdo con su historia
legislativa, y con el objeto de promover la uniformidad en su aplicacion (art. 7). De la historia legislativa se
puede concluir, como hacer#si y HonnoLp, que el sentido del inciso a) en cuestion no es que la oferta
sujeta a plazo, es por eso mismo, irrevocable, sino s6lo cuando indica claramente que lo es. En consecuencia,
si una oferta dice que es irrevocable hasta el 30 de mayo, sin duda que esté indicando que es irrevocable; pero
si dijera que la oferta duraria hasta el 30 de mayo, entonces no indicaria que es irrevocable, sino que expiraria
al concluir el plazo, y el oferente podria revocarla en cualquier momento, antes de que el destinatario hubiera
enviado la aceptacion”. Ibidemp. cit, pags. 101y 102.

113 Dez Pcazo, ibidem,op. cit pag. 16. Mrrinez GaLLEGO, Cit., pag. 68.
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nos remitimos a lo anotado en la parte correspondiente a las tratativas, que es la
observancia de la buena fe como un imperativo en toderedontractual. Sin
embargo, creemos que en el caso en que esa oferta llegare a revocarse y el
destinatario haya considerado razonablemente que era irrevocable, y por
consiguiente haya manifestado su voluntad, bien de forma expresa o tacita, el
contrato se entendera perfeccionado, y como consecuencia de ello no podré alegarse
la posible revocacion. El articulo 16 es claro en su enunciado, al decir: “... la
oferta no podra revocarse”.

La doctrina norteamericana sostiene, como es el caserdeworTtH, que no
es necesario que el oferente expresamente manifieste que revoca $4d @erta
suficiente, segun el autor, que indique su intencién de no efectuar el contrato
propuesto. Podria caber, tal como anota, que una oferta subsiguiente, que sea
contraria con la original, sea suficiente para revocar la 8fettaialmente podria
tenerse como revocacion de la oferta, el que el oferente realice actos inconsistentes
con la posible aceptacion y el destinatario de la oferta reciba informacion confiable
de este hech#. Sin embargo, no seria suficiente un cambio de intencion en el
oferente, de todas maneras se requiere que se dé a conocer tal intencién al
destinatario, a pesar de que no se diga expresamente que se revoca, bastaria un
acto por el cual se dé a entender tal situdtion

En todo caso, creemos que tanto erPidscipios,como en la Convencion, adn
en los eventos en que la oferta es revocable, siempre que se ocasionen perjuicios
con tal revocacion, deberan éstos ser indemnizados.

La Convencion y loBrincipiosno regulan el aspecto conocido como autonomia
de la oferta, consistente en que la oferta conserve su fuerza obligatoria en el caso
en que el proponente muera o devenga en incapaz. En primer lugar, se podria
entender que se trata de un vacio de,len cuyo caso podra eventualmente acudirse
al derecho internacional privado para solucionar el punto, toda vez que la sucesién
de la posicién del oferente no es un aspecto regulado perkan cambio, otros
podran pensar que de todas maneras nos enfrentamos a un caso donde “... la muerte

114 En el mismo sentidodRwer y Skrocki, Contracts, cit. pag. 47. Indica el autor que al utilizar expresiones
como “Usted ha perdido una excelente oportunidad”, significa que el oferente ha revocado la oferta.

115 FArRNSWORTH, cit., pag 159. El autor cita el cadorca Corp. V. Tokheim Corp43 N.Y.S. 2d 139 (App. Div.
1996) (ater offer with different price term revoked original offer before it was to expire by its t&meshino,
Francescq El negocio juridico, citpag. 101, quien afirma: “Se admite que la oferta sea revocada tacitamente,
mediante la realizacion de un comportamiento concluyente, como el inicio de tratos con otras partes, pues no
existen razones para no aplicar, en este supuesto, los principios sobre las manifestaciones tacitas de voluntad
antes recordados”.

116 RoHwER — SKROCKI, Cit., pag. 47.
117 FARNSWORTH Cit., pag. 159.
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y laincapacidad no implican la paralizacién del proceso contractifalCreemos

que habria que acudir en primer lugar a los aspectos en que bajo la Convencién y
los Principios la oferta es irrevocable, es decir, cuando en ella se indique la
irrevocabilidad, o se sefale un plazo de aceptacion determinada o se de a entender
de alguna manera, y bajo estos lineamientos analizar el tema. La conclusion
propuesta, es que la oferta seria obligatoria para los herederos del proponente,
salvo que se trate de una oferta de contrdtitu personaeEn segundo lugar, y

en cuanto a las ofertas revocables, la oferta seria obligatoria para los herederos del
proponente, pero también heredarian el derecho a revétéfla

2.2.4.3. Extincién de la oferta por rechazo de la misma

Se trata de la negativa expresa del destinatario de la oferta a aceptar sus términos,
rechazo que puede ser expresado de manera expresa o tactica. El primero consistira
en la negativa expresada por cualquier medio al oferente. La negativa tcita por su
parte, consistira en actos que le indican al oferente que el destinatario no acepta la
oferta, como pueden ser entre otros el contratar con un tercero, no aceptar en los
plazos legales o lo contenidos en la oferta, etc.

El rechazo tacito entendido cuando el destinatario de la oferta no ha manifestado
su voluntad de aceptar los términos de la oferta, se confundiria en el tiempo con la
caducidad de la misma.

De acuerdo con el articulo 17 de la Convencion,

“La oferta, aun cuando sea irrevocable, quedara extinguida cuando su rechazo llegue al
oferente®?.,

Cabe anotar que, aun cuando la norma expresamente afirma que el rechazo
debe ser expreso, nada obsta para que quepa el rechazo tacito de la misma en el

118 ReraLES ViscasiLLaAs, La formacion del contrato, citpag. 468.
119 Vid., sobre esta misma posicionerREs ViscasiLLAs, La formacién del contrato, citpag. 471

120 En algunos sistemas la oferta una vez emitida adquiere vida propia e independiente de la del proponente, de
tal manera que no se extingue ni por la muerte ni por la incapacidad sobreviniente del mismo. Solucién
diferente es la admitida en el derecho norteamericano, donde es generalmente aceptado que la posibilidad de
aceptar que tiene el destinatario, termina si el oferente muere antes de que el destinatario hayd/iaceptado.
FARNSWORTH, cit., pag. 161.

121 Igualmente, el rechazo de la oferta esta contemplado en el articulods3dadipios asi:

(Rechazo de la oferta)

“La oferta se extingue cuando la comunicacion de su rechazo llega al oferente”.
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contexto de la Convencién, como seria el caso en que la oferta no es aceptada
dentro del plazo fijado por el oferente, o el legal, o se da una contr&éferte
presenta silencio por parte del destinatario no acompafnado de actos de ejecucion
contractudf.

Sobre este punto, finalmente, debe pensarse en que momento el rechazo empieza
a producir efectos. La Convencion regula el sistema de la recepcion, para que el
rechazo produzca el efecto de extinguir la oferta. El articulo 17 es claro en el
sentido de sefalar que: “La oferta, ..., quedara extinguida cuando su rechazo llegue
al oferente”.

Bajo el supuesto de que el destinatario de la oferta hubiere expedido el rechazo
y éste aun no hubiere llegado al oferente, en el contexto de la Convencién, puede
sostenerse que el mencionado destinatario puede arrepentirse y emitir una
declaracion de voluntad orientada a aceptar la propuesta. Esto tendria sentido, ya
que el rechazo, mientras no llegue al destinatario, no puede empezar a producir
efectos. Sin embargo, el requisito anotado por algun sector de la doctrina, como
Diez Picazo es el de exigir que

“...antes de la llegada del rechazo, el destinatario de la oferta puede cambiar de opinién
y emitir una aceptacion, siempre que ésta llegue al oferente por un medio mas rapido
que el primitivo rechazé®,

siempre y cuando, agregamos nosotros, el oferente no hubiere tenido noticia de
dicho rechazo.

2.2.4.4. No aceptacion dentro del plazo. Duracion de la oferta

Tanto en el sistema de la Convencion, como dBiimgipiosdeunibroir, la oferta

se extingue cuando no es aceptada dentro del plazo fijado por el proponente, o si
no ha fijado plazo, dentro de un plazo razonable, habida cuenta de las circunstancias,
y la rapidez o velocidad del medio de comunicacion empleado por el oferente.
Todo, con la excepcion contenida tanto emvgarticulo 21 (1)), como en los
PrincipiosunibroiT (articulo 2.9 (1), de la aceptacion tardia, que se analizara en el
siguiente capitulo.

122 La contraoferta seréa tratada mas adelante al hablar sobre la aceptacién. Cfr. articulo 2.Riindipios
uNiDroIT, Y articulo 19 de la Convencion.

123 Cfr. articulo 18 de la Convencion, y articulo 2.6 déPkirscipios UNIDROIT.
124 Diez Pcazo, La compraventa.. cit., pag. 179.
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Como se puede apreciar, en ellos se establece un criterio diferenciador para
determinar la duracion de la oferta, ya sea que ésta se haya formulado por escrito,
o bien oralmente, asi tratindose de una oferta verbal, ésta deberd ser aceptada
inmediatamente, a menos que las circunstancias indiquen otf& ddsando se
trate de una oferta escrita, debera ser aceptada dentro del plazo fijado por el oferente,
y si éste no hubiere fijado plazo, dentro plelzo razonableteniendo en cuenta
para determinar dicha razonabilidad las circunstancias, tales como la velocidad del
medio de comunicacién que aquél haya empleado, el objeto del contrato, la
complejidad de la transaccion, circunstancias geograficas.etc.

Ademas de los criterios fijados en la Convencién y eRtoxipios uNIDROIT
para determinar la razonabilidad de las mencionadas circunstancias, la doctrina
acude a la determinacion de las mismas por las partes o en su defecto por un juez o
arbitro*?’.

Es menester destacar lo sefialado en el comentisoRaincipios:las reglas
establecidas en este articulo se aplican a situaciones en las cuales el destinatario
puede indicar su asentimiento ejecutando un acto sin comunicarlo al oferente. En
estos casos el acto de ejecucion debe realizarse dentro del plazo respectivo. El
articulo 2.8unibroiTy el 20 de la Convencion, regulan la forma de computar el
término de vigencia, cbmo comienza a correr el plazo fijado por el oferente, al cual
haremos referencia en el capitulo respectivo.

2.3. La aceptacion

2.3.1. Concepto

Al igual que la oferta, la aceptacion es una manifestacién unipersonal de voluntad,
encaminada a producir efectos juridicos. En el caso que estamos tratando, de la
formacion del consentimiento, se tratard de una manifestacion de voluntad
encaminada a convenir con la manifestacién de voluntad que es la oferta,
conducentes ambas a la celebracion del acto convencional.

125 Cfr. articulo 2. niproiry 18 de la Convencién.

126 FErALES ViscasiLLAs, PLar, Comentario a los Principios deniproiT para los contratos del comercio
internacional op. cit pag. 124.

127 Cfr. Aoame Goparb, JbraE, El contrato de compraventa internacional de mercanafdspag. 104.
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La doctrina nacional y extranjera la definen de la siguiente forma:
El profesor Sescun MEeLo, define:

“La aceptacion es el acto de manifestar el acuerdo con la oferta por parte de los
destinatarios de ést&®.

Segun GrINA FERNANDEZ,

“La aceptacion es el acto de adhesién a la propuesta por parte de la persona o personas
a quienes ésta se ha dirigiéf8”

Diez Pcazo la define asi:

“La aceptacion es aquella declaracién o acto del destinatario de una oferta que manifiesta
el asentimiento o conformidad con ét&”

La idea esencial presente en las anteriores definiciones y en general en las

posiciones doctrinales, radica en el hecho de exigir que la aceptacion constituya un
acto donde la voluntad del aceptante, esté destinada a formar el contrato. No
constituiran aceptacion, por el contrario, todos aquellos actos donde el destinatario

no

manifieste la intencion de obligarse. La determinacion de cuales son ese tipo de

actos, dependera de los casos concretos y de las circunstancias que los rodeen.

La Convencién define a la aceptacion en los siguientes términos:

Articulo 18.

“1. Toda declaracion u otro acto del destinatario que indique asentimiento a una oferta
constituira aceptacion . 1*,

El articulo 23 de la Convencidn, sefiala el efecto propio de la aceptacion:

128 SiescunMELo, op. cit, pag. 352.

129 Ospina HERNANDEZ, Op. Cit pag.162.

130 Diez Pcazo, Luis, Fundamentos del derecho civil patrimoniakit., pag. 305.

131 Igualmente se encuentra definida erPioscipios deunibroiT, en los siguientes términos:

“Articulo 2.6

1. Constituira aceptacion toda declaracion o cualquier otro acto del destinatario que manifieste su asentimiento
a una oferta. ...".
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“El contrato se perfeccionara en el momento de surtir efecto la aceptacion de la oferta
conforme a lo dispuesto en la presente Convencion”.

2.3.2. Modos de aceptacion

2.3.2.1. Aceptacién expresa

La aceptacion de una oferta puede ser expresa o tacita. Lo primero se presenta con
la declaracion expresa del destinatario, realizada bien entre presentes, o entre
ausentes. La segunda, cuando el acto en que constituye la aceptacion se expresa
por medio de actos que denoten su asentimiento, es decir actos de ejecucién
contractual.

1.3.2.2. Aceptacion técita y aceptacion por el silencio

En ocasiones, y especialmente en las negociaciones empresariales, es comun
encontrarse frente a contratos celebrados sin que la aceptacion sea manifestada de
forma expresa, sino que por el contrario, no se puede determinar claramente el
momento y lugar donde ésta se produjo, sin embargo, con base en elementos de
otro orden puede deducirse y llegar al efecto deseado, que es la formacién del
consentimiento contractual.

Los ordenamientos juridicos no son claros en cuanto a la validez de la aceptacion
por el silencio, y la doctrina tampoco es unanime en el reconocimiento del valor
del silencio como modo de aceptacion. Por regla general, el solo silencio no sirve
para denotar el asentimiento con la oferta, toda vez que se requiere que la voluntad
se exteriorice para que produzca los efectos juridicos a que esté llamada. El silencio
para que valga como aceptacion, debe ir acompafiado de hechos inequivocos de
ejecucion contractual, adicionando como requisito que el destinatario de tal
aceptacion tenga conocimiento de él, en los términos indicados en la ley. Necesario
es mencionar que, la aquiescencia tacita manifestada en hechos inequivocos de
ejecucion contractual, no pueden consistir en simples manifestaciones del
destinatario de la oferta en el sentido de haberla recibido, o estar de acuerdo con
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ella. Al igual que la oferta, la aceptacion debe estar caracterizada por la presencia
de la intencién de obligarse al manifestar el asentint@nto

Lo anterior nos lleva a diferenciar al silencio, de la aceptacion o aquiescencia
tacita, en la cual, la simple inactividad de los sujetos no basta, sino va acompafiada
de lo que se denominan “hechos inequivocos” de ejecucion contféctual

Por su parte, lav, requiere en principio, que la aceptacion de la oferta sea
expresa, pero admite también la aceptacion por actos de ejecucién contractual. El
silencio, no acompafado por actos de ejecucién contractual no tiene valor.

Reza el articulo 18 de la Convencion, de la siguiente forma:

“1. Toda declaracién u otro acto del destinatario que indique asentimiento a una oferta
constituird aceptacion. El silencio o la inaccién, por si solos, no constituird aceptacion”.

En la primera parte del articulo que acabamos de transcribir, claramente se
indica que el asentimiento puede manifestarse mediante declaracién expresa o
mediante “acto del destinatario que indique asentimiento”, que seran los que
anteriormente sefialamos como hechos inequivocos de ejecucion del contrato. En
la Convencién la aceptacion técita vale siempre y cuando esté acompafiada de
actos que indiguen asentimiento. El numeral 3 del articulo 18 mencionado por via
de ejemplo dos casos, que se asumen como de ejecucién, que son la expedicion de
mercaderias o el pago del precio. Sin embargo, pueden caber muchos otros que
deberéan apreciarse en el caso concreter. Bcazo cita los de preparacion de la
expedicion de las mercaderias o el pago del precio, como puede ser la apertura de
un crédito documentarid.

El numeral 3 de dicho articulo sefiala que la posibilidad de aceptar de manera
tacita, puede provenir de la oferta misma, (por ejemplo, cuando la misma oferta lo

132 Anota Dez Pcazo: “No constituyen aceptacion en sentido técnico las manifestaciones realizadas por el
destinatario de la oferta que no incorporen la voluntad contractual, aun cuando en ellas no haya rechazo de la
oferta. No constituyen, por tanto, aceptacion los meros acuses de recibo de la oferta, la expresion del interés
que ella pueda haber despertado en el destinatario o cualquier otra comunicacion que signifique que continda
abierto el periodo de negociacién”ieD Picazo Luis, Fundamentos del derecho civil patrimonial. I.
Introduccién. Teoria del contrajeit. pag. 306.

133 “... pueden considerarse como actos de aceptacion tacita todos aquellos que signifiquen ejecucién de las
prestaciones contractuales o preparacion de tales prestacioreBlcA0 Luis, La compraventa internacional
de mercaderias, comentario de la Convencién de Yehagag. 182.

134 Dz Pcazo, La compraventa internacional de mercadeyiascit., pag. 182.
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sefale), de las practicas que hayan establecido entre ellas, o de'l§asos en
los cuales la presencia de actos de ejecucion sefalaran la aceptacion de la oferta.

La doctrina que comenta la Convencion, determina igualmente que bajo la misma
el silencio no vale como aceptacion. Sin embargo, como sefiala la doctrina, existen
factores bajo los cuales el silencio si pude entenderse como aceptacién, que son:
disposiciones legales (como en el articulo #8221 de lacv); usos y practicas,

135 Sobre el reconocimiento de los usos y costumbres en el derecho nacional e internacionatvéZse®
JoraGE, Los usos y costumbres en el derecho privado contempgrémestaVniversitasn® 102 diciembre
2001, Pontificia Universidad Javeriana, Facultad de Ciencias Juridicas, pag. 343y sigs.

136 Si el oferente no objeta sin demora injustificada la aceptacion que ha incluido elementos adicionales o diferentes,
que no alteren sustancialmente la oferta, se entiende que los acepta.

137 idem, FbnnoLD, “... un uso o practica aplicable que no exija una respuesta podria establecer una base para la
celebracion de un contrato sin una respuesta explicita a la otértgiag. 160. Debe tenerse en cuenta el
casoFilanto Vs. Chilewich‘Una empresa de Nueva York convino en vender zapatos a una empresa rusa en
el marco de un acuerdo marco donde se establecia que las controversias se arbitraran en Moscu. Para cumplir
el acuerdo, la empresa de Nueva York celebré varios contratos con un fabricante italiano. Conforme, segin
se alega, a uno de esos contratos, el industrial italiano suministr6 zapatos pero la compradora de Nueva York
efectud soélo un pago parcial. El fabricante italiano reclamé el precio ante un tribunal de Nueva York.
Sosteniendo que el contrato incorporaba por via de remision el acuerdo marco ruso, el comprador de Nueva
York pidi6 una suspensién de las actuaciones para permitir que se celebrara un arbitraje.

El tribunal interpreta el parrafo 1 del articulo Il de la Convencién sobre el reconocimiento y ejecucion de las
sentencias arbitrales extranjeras para determinar si las partes habian acordado por escrito recurrir al arbitraje.
Tras llegar a la conclusion de que se trata de una cuestion de derecho federal, el tribunal se refiere a los
principios contractuales contenidos en la Convencién de las Naciones Unidas sobre la compraventa. Sostiene
que la oferta del comprador de Nueva York, que incorporaba por via de remision el acuerdo maestro ruso,
habia sido aceptada tacitamente por el fabricante italiano al no responder con presteza. Si bien, conforme al
pérrafo 1 del articulo 18 de la Convencién el silencio no entrafia generalmente aceptacion, el tribunal determina
que, de conformidad con el parrafo 3 del articulo 8, el curso de las tratativas entre las partes creaba un deber
por parte del fabricante de formular prontamente sus objeciones y que su retraso en hacerlo constituia aceptacion
de la oferta de la empresa de Nueva Y&3. District Court for the Southern District of New York, 91 Civ.

3253 ¢LB) 14 de abril de 1992; apelacion rechazada el 19 de enero de-il88t, S.p.A. con Chilewich
International Corp (cLout). Comentando este caso, véas®abEsViscasiLLAs, El contrato de compraventa
internacional de mercanciasijt., FEraLES ViscasiLLas, La formacion del contrato en la compraventa
internacional de mercaderiasit., pag., 524. &isom, Gorbon, SPANOGLE, International business transactigns

cit., pa4g. 32. De todos modos deben considerarse las criticas recibidas poFidetsds Chilewich, Vid

FoLsom, et. al cit., pag. 32.

Como ejemplo de como conforme a los usos, el silencio pude valer como aceptacion, téngase en cuenta el
caso del tribunal suizo de Basel- Stadt de 21 de diciembre de 1992, que citamos en nuestra ponencia “Un
nuevo orden internacional de los contratos: antecedentes, instrumentos y perspectivas”, presentada en la
jornada académica “Compraventa internacional” del 1° de agosto de 2002, en la Pontificia Universidad
Javeriana. En dicho caso, el tribunal decidié que conforme al articulo 9. @«eresilencio ante una carta

de confirmacion, vale como aceptacion de la misma, por ser un uso comeraial. (No sobra repetir lo

que sobre el punto consider6 el tribunal: “El tribunal opiné que la carta de confirmacién enviada por el
vendedor y la posterior falta de reaccion por el comprador reflejaba un uso aplicable a la formacion de
contratos en el sentido previsto en el articulo 9 1) delague las partes implicitamente habian hecho ese

uso aplicable a su contrato dado que tenian o deberian haber tenido conocimiento de la naturaleza vinculante
de tales confirmaciones con arreglo tanto al derecho austriaco como al suizo; y que no habia pruebas de que
hubiese otras reglas o usos particulares aplicables al comercio de fibras. Ademas, el tribunal consideré que el
intercambio de comunicaciones era coherente con la practica que las partes habian establecido entre siy que
tenia caracter vinculante con arreglo al articulo 9 2) defa
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y existencia de un deber de conté&taAgregariamos, a tales casos, cuando las
partes lo han acordado en actos anteriores, teniendo en cuenta que el articulo 6 de
la cv autoriza a las partes para convenir en contra de lo dispuesto en |1&*njsma

que la voluntad autbnoma es la que en principio rige la Convencién, de acuerdo
con los preceptos generales.

La parte de la norma comentada dispone:

“3. No obstante, si en virtud de la oferta de practicas que las partes hayan establecido
entre ellas o de los usos, el destinatario puede indicar su asentimiento ejecutando un
acto relativo, por ejemplo, a la expedicion de las mercaderias o al pago del precio, sin
comunicacion al oferente, la aceptacion surtira efecto en el momento en que se ejecute
ese acto, siempre que esa ejecucion tenga lugar dentro del plazo establecido en el parrafo
precedente”.

De manera similar a la Convencion, Rréncipios deunibroir han reconocido
el valor de la aceptacion tacita, de la siguiente manera:

“Articulo 2.6.
(Modo de aceptacion)

(1) Constituira aceptacion toda declaracion o cualquier otro acto del destinatario que
manifieste su asentimiento a una oferta. Ni el silencio ni la conducta omisiva, por si
solos, implican aceptacion.

@ ()

(3) No obstante, si en virtud de la oferta o0 como resultado de las practicas que las partes
hayan establecido entre ellas o de los usos, el destinatario manifestara su asentimiento
ejecutando un acto sin comunicérselo al oferente, la aceptacion producira efectos cuando
dicho acto fuere ejecutado”.

Como se afirma en el comentario a Rygcipios

“Generalmente, tales actos se relacionan con el cumplimiento del contrato, como lo son
el pago de un anticipo del precio, el embarque de las mercaderias, el inicio de los
trabajos en el establecimiento, etc.”. Al igual que en la Convencién, Bninc#pios

138 MarzoraTi, OsvaLbo J., Derecho de los negocios internacional2d edicién, Astrea, Buenos Aires, 1997,
pags. 85y 96.#RaLEs ViscasiLLAs, Contrato de compraventa internacional de mercanaidsigualmente,
FoLsom, GorDON, SPANOGLE, Cit., pag. 32. ERNANDEzZ DE LA GANDARA; Cawvo Caravaca, El contrato de
compraventa internacional de mercangie., pag. 228.

139 Apame GobbARD, cit., pag. 108.
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no es aceptacion el silencio o la conducta omisiva, por si solos. Debe aclararse que esta
ltima expresion no se puede entender en el sentido de que el oferente unilateralmente
sea quien determine que la oferta se entendera aceptada por el silencio. Asi se aclara en
el comentario al articulo 2.6 tes Principiod*. De acuerdo coniRr PerALES, creemos

gue este silencio para que valga como aceptacion, debe derivarse de un acuerdo de las
partes, (articulo 1.1), de los usos o practicas establecidas entre las ellas, (articulo 1.8),y
cuando otros preceptos lo reconozcan de esa manera (articulo 2.22(2), y articulo 2.9
(1),

2.3.3. Medios para expresar la aceptacion

La voluntad en orden a expresar el asentimiento puede canalizarse por diferentes
medios, en principio y si el contrato fuere de forma libre, por cualquier medio
posible, y si fuere de forma impuesta, por el canal que hubiere fijado la ley o el
oferente, en el caso en que la formalidad sea de caracter convencional. En caso de
gue el oferente hubiere usado un medio para manifestar su voluntad y no hubiere
indicado la obligatoria observancia del mismo medio para la aceptacion, nada obsta
para que el destinatario de la oferta manifieste su aceptacion por un medid4istinto

En lacv, aplicando el principio de libertad de formas contenido en el articulo
11, puede afirmarse que cualquier medio puede ser idéneo para que el destinatario
de la oferta produzca su asentimiento. Preciso es comentar que para los efectos de
la Convencién, la aceptacion puede hacerse por “por escrito”, y que para tales
efectos, dicha expresion comprende el telegrama y el télex, y agregariamos, los
mensajes de datos.

En cuanto al tiempo o momento en que la aceptacion realizada por cualquier
medio de los mencionados, haremos mencidn en el acépite que sigue.

2.3.4. Momento en que produce efectos la aceptacion

Al igual que con la oferta, en la aceptacion es preciso preguntarse en qué momento
ésta empieza a producir efectos, que son la obligatoriedad para el aceptante, el no
permitir la revocacion de la oferta en los sistemas en donde ésta se permite y la

140 “El supuesto seria diferente si las partes acordaran que el silencio se considerara aceptacion, o en el supuesto
de que existan negociaciones previas 0 usos. Sin embargo, en ningun caso el oferente podra establecer
unilateralmente que la oferta se considerara aceptada en ausencia de contestacién del destinatario.

141 ReraLEs ViscosiLLas, Comentario.., op. cit pag.118.
142 En este mismo sentiddeR Pcazo, enLa compraventa internacional de mercaderia<it., pag. 181.
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formacion del contrato. Dicho momento dependera del sistema adoptado, que
igualmente puede ser el de la emision, el de la recepcion o el de la comuffitacion

La Convencién regula la aceptacién distinguiendo varios supuestos, de la
siguiente manera:

Segun el articulo 18.2, la aceptacién de la oferta surtira efecto en el momento
en que la indicacion de asentimiento llegue al oferente. Se consagra de esta manera
el sistema de la recepcion. Ahora bien, el mismo articulo prevé el caso segun el
cual si la aceptacion no llega al destinatario dentro del plazo fijado, o si no se
hubiere fijado plazo, dentro de un plaaaonable,

“...habida cuenta de las circunstancias de la transaccion y, en particular, de la rapidez
de los medios de comunicacion empleados por el oferente”,

caso en el cual, la aceptacién no surtira efectos.

En cuanto a la oferta verbal, la Convencién, dispone que ésta se debe aceptar de
manera inmediata, “...a menos que de las circunstancias resulte otra cosa”, de
acuerdo con el articulo en comento.

Finalmente debe anotarse, el caso de la aceptacion tacita, de aquella que se
efectlia coractos inequivocos de ejecucién contractaapor el silencio. De la
interpretacion armonica de los supuestos contenidos en el articulo 18 de la

143 En el libro de la profesora&#ALes ViscasiLLas, La formacion del contrato en la compraventa internacional
de mercaderigscit, puede verse la forma como se perfecciona el contrato en el derecho estadounidense, a
partir de la teoria dehail box ruleo regla del buzén, conforme a la cual “...la regla predominante y
profundamente asentada acerca del momento de perfeccién del contrato es la teoria de la expedicién o, méas
popularmente conocida en este sistema juridico, commilox ruleporque una carta o un telegrama se
entienden enviados respectivamente cuando se dejan al control de la oficina de correos o de telégrafos o a
uno de sus empleados autorizado para recibir cartas o mandar telegramas”. Cit., pag. 187. Igualmente sobre
la teoria demail box ruley el cascAdams Vs. Lindesetle 1818 que le dio origen, puede verse la misma
obra, pag. 187 y asknsworTH Contracts pag. 176 y sigs. El caso se refiere a una aceptacion que a pesar de
ser emitida en tiempo, llega tarde al destinatario, a pesar de que el aceptante hizo todo lo que estaba a su
alcance para emitir adecuada y temporaneamente su manifestacion de voluntad. En este caso se entiende que
la aceptacion esta ya fuera de control del aceptante. A partir de aqui la jurisprudencia norteamericana construira
los casos en los cuales se puede revocar la digtamas ampliament@estatement (second) of contracts
863y la referencia a los precedentes jurisprudenciales en la obra de la profesors Pag. 187 y sigs. De
acuerdo con los lineamientos jurisprudenciales se ha aceptado que si la revocacion de la oferta llega cuando
la aceptacién ya ha sido enviada, aquélla no produce efectos, pretendiendo proteger de esta manera al
destinatario de la oferta. “Esto conduce a dos consecuencias perfectamente claras: “a) la pérdida o la demora
apreciable de las comunicaciones enviadas por esos medios son de cuenta del oferente; b) una aceptacion
enviada por correo prevalece sobre una declaracién revocatoria del oferente enviada con anterioridad, pero
que llega al aceptante con posterioridad al envio por éste de su aceptaciduts, bidem,op. cit, pag.
189.
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Convencion, se desprende en primer lugar que el silencio o inaccién por si solos
no valen como aceptacion, sino que deben ir acompafiados de actos de ejecuciony
que éstos deben comunicarse al destinatario como regla general. En segundo lugar
la Convencion requiere que en virtud de lo dispuesto en la oferta, por practicas
usuales entre las partes o por las costumbres, el destinatario pueda indicar su
asentimiento ejecutando un acto

“... relativo, por ejemplo, a la expedicién de las mercaderias o al pago del precio, sin
comunicacion al oferente, la aceptacion surtira efecto en el momento en que se ejecute
ese acto, siempre que esa ejecucion tenga lugar dentro del plazo establecido...”,

segun el parrafo 2 del articulo 18. En este caso no se requiere que el destinatario, es
decir el oferente, tenga noticia de tal acto.

Sobre este punto disentimos de una conclusion sostenid&p®&dazo en los
siguientes términos

“De acuerdo con este sistema, si los presupuestos adicionales del apartado tercero del
articulo 18 no se dan, es carga del aceptante comunicar, por cualquier medio, al oferente
la ejecucion de los actos y, si nas@) hiciera, los actos quedan ejecutados a su propio
riesgo, porque el oferente, antes de la llegada de la indicacion del asentimiento, puede
todavia revocar la oferte".

La razén que nos lleva a disentir de la autorizada opinién es la siguiente: si por
el hecho de haberlo indicado en la oferta, 0 por usos contractuales anteriores entre
las partes, o bien por las costumbres, se asume que la aceptacién se podra hacer
por el silencio o de manera técita, siempre acompafiada de una acto de ejecucion
del contrato, sin necesidad —para que produzca efectos— de comunicarlo al
oferente, se le esta relevando como consecuencia, de la obligacion o carga de darle
a conocer tal asentimiento. Por ende, tampoco consideramos acertada la posicion
sobre la posibilidad de revocar la oferta en el mismo'€aso

144Vid. La compraventa. cit., pag. 183.

145 En este sentidopAve Gobbarb, quien manifiesta: “Debe tenerse en cuenta que en la mayoria de los casos,
cuando se produce una aceptacion por un acto, el aceptante envia también una comunicacién al oferente,
mediante la cual le indica que ya realiz6 el acto, por ejemplo, que ya envi6 las mercancias o un cheque. Pero
aun cuando exista esa comunicacion, el contrato se perfecciona, si se cumplen los presupuestos previstos en
ese parrafo tercero, al momento de realizarse el acto y no al momento de recibirse la comunicacion de que se
realizo; en consecuencia, si el acto se produce en el plazo fijado por la oferta, el contrato se perfecciona, aun
cuando la comunicacién del acto llegue al oferente después de hacer expirado dichaphaz GoApArD,

JoraE, op. cit, pag. 109.
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Los Principios deunibroiT consagran para la aceptacionsgtema de la
recepcion al expresar el articulo 2.6 (2);

“La aceptacion de la oferta produce efectos cuando la manifestacién de asentimiento
llega al oferente”.

Quienes redactaron I¢¥incipios consideraron mas sensato poner en cabeza
del aceptante el riesgo de la transmision, pues éste es el que escoge el medio de
comunicacion, y es quien podra adoptar las medidas necesarias para asegurarse
gue la aceptacién llegue a su destino

Pero, admiten también la posibilidad de que en virtud de la oferta o como
resultado de las practicas que las partes hayan establecido entre ellas o de los usos,
el destinatario manifieste su asentimiento ejecutando un acto sin comunicérselo al
oferente, caso en el cual la aceptacion producira efectos cuando dicho acto sea
ejecutado, sin importar si quien hizo la oferta es informado de la misma (art. 2.6
(3). Es decir, etistema de la declaracion o aprobacion

No obstante lo anterior cabria tambiésistema de la informacién aquellos
casos en que se informa al oferente de los actos que constituyen aceptacion de la
propuesté’.

Baste finalizar este acapite haciendo la necesaria referencia del articulo 24 de la
Convencion, que define el significado de la palabra “llega”. En efecto, este articulo
dispone:

“A los efectos de esta parte de la presente Convencion, la oferta, la declaracion de
aceptacion o cualquier otra manifestacion de intencion “llega” al destinatario cuando
se le comunica verbalmente o se entrega por cualquier otro medio al destinatario
personalmente, 0 en su establecimiento o direccion postal, o si no tiene establecimiento
ni direccion postal, en su residencia habitual”.

Esta disposicion que es concordante con el sistema de la recepcion incluido en
la Convencion, se aplica no solamente a la aceptacion, sino y por el contrario a

146 Cfr. Comentario 4 al articulo 2.6.

147 Esta posibilidad si bien no se encuentra contemplada en el articulo 2.6, es admitida en el comentario al
mismo en los siguientes términos: “En los demés casgs uando la conducta consista en el pago del
precio o el embarque de mercaderias por via aérea o por otro medio de transporte rapido) bien se podria
lograr el mismo efecto si el banco o el porteador informan al oferente de la transferencia de fondos o la
consignacioén de las mercaderias”.
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todas las disposiciones donde se aplique el sistema de la recepcién, como son los
articulos 14 a 22, 47, 48“°, 63.2%°, 651 y 79%2

148 “Articulo 47

1. El comprador podra fijar un plazo suplementario de duracion razonable para el cumplimiento por el vendedor
de las obligaciones que le incumban.

2. El comprador, a menos que haya recibido la comunicacién del vendedor de que no cumplird lo que le
incumbe en el plazo fijado conforme al parrafo precedente, no podra, durante ese plazo, ejercitar accién
alguna por incumplimiento del contrato. Sin embargo, el comprador no perdera por ello el derecho a exigir la
indemnizacion de los dafios y perjuicios por demora en el cumplimiento”.

149 “Articulo 48

1. Sin perijuicio de lo dispuesto en el articulo 49, el vendedor podra, incluso después de la fecha de entrega,
subsanar a su propia costa todo incumplimiento de sus obligaciones, si puede hacerlo sin una demora excesiva
y sin causar al comprador inconvenientes excesivos o incertidumbre en cuanto al rembolso por el vendedor
de los gastos anticipados por el comprador. No obstante, el comprador conservara el derecho a exigir la
indemnizacion de los dafios y perjuicios conforme a la presente Convencion.

2. Si el vendedor pide al comprador que le haga saber si acepta el cumplimiento y el comprador no atiende la
peticién en un plazo razonable, el vendedor podra cumplir sus obligaciones en el plazo indicado en su peticion.
El comprador no podré, antes del vencimiento de ese plazo, ejercitar ningin derecho o accién incompatible
con el cumplimiento por el vendedor de las obligaciones que le incumban.

3. Cuando el vendedor comunique que cumplira sus obligaciones en un plazo determinado, se presumira que
pide al comprador que le haga saber su decision conforme al parrafo precedente.

4. La peticién o comunicacion hecha por el vendedor conforme al parrafo 2. o al parrafo 3. de este articulo no
surtird efecto a menos que sea recibida por el comprador”.

150 “Articulo 63

1. El vendedor podra fijar un plazo suplementario de duracion razonable para el cumplimiento por el comprador
de las obligaciones que le incumban.

2. Elvendedor, a menos que haya recibido comunicacion del comprador de que no cumplira lo que le incumbe
en el plazo fijado conforme el parrafo precedente, no podra, durante ese plazo, ejercitar accién alguna por
incumplimiento del contrato. Sin embargo, el vendedor no perdera por ello el derecho que pueda tener a
exigir la indemnizacién de los dafios y perjuicios por demora en el cumplimiento”.

151 “Articulo 65

1. Si conforme al contrato correspondiere al comprador especificar la forma, las dimensiones u otras
caracteristicas de las mercaderias y el comprador no hiciere tal especificacién en la fecha convenida o en un
plazo razonable después de haber recibido un requerimiento del vendedor, éste podra, sin perjuicio de
cualesquiera otros derechos que le correspondan, hacer la especificacion él mismo de acuerdo con las
necesidades del comprador que le sean conocidas.

2. El vendedor, si hiciere la especificacion él mismo, debera informar de sus detalles al comprador y fijar un
plazo razonable para que éste pueda hacer una especificacion diferente. Si, después de recibir esa comunicacion,
el comprador no hiciera uso de esta posibilidad dentro del plazo asi fijado, la especificacién hecha por el
vendedor tendra fuerza vinculante”.

152 “Articulo 79

1. Una parte no sera responsable de la falta de cumplimiento de cualquiera de sus obligaciones si prueba que
esa falta de cumplimiento se debe a un impedimento ajeno a su voluntad y si no cabia razonablemente esperar
que tuviese en cuenta el impedimento en el momento de la celebracién del contrato, que lo evitase o superase
0 que evitase O superase sus consecuencias.

2. Sila falta de cumplimiento de una de las partes se debe a la falta de cumplimiento de un tercero al que haya
encargado la ejecucion total o parcial del contrato, esa parte sélo quedara exonerada de responsabilidad:

a) Siesta exonerada conforme al parrafo precedente, y
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2.3.5. Requisitos de la aceptacion

Asi como la oferta contiene unos requisitos para su validez y obligatoriedad, la
aceptacion también los requiere. Debemos anunciar que, dichos requisitos no son
iguales en los sistemas legales y que es un aspecto de no facil solucion.

Para su determinacion y analisis, seguiremos el planteamiento legal, esbozando
algunas posturas doctrinales y del derecho comparado que nos permitan entender
de una mejor manera este aspecto.

2.3.5.1. Puray simple. La contraoferta

En el derecho mercantil han surgido varias teorias sobre las condiciones en que
debe expresarse la oferta. La primera de ellas, conocida en el derecho anglosajon
comoregla del espejoomirror image rulé®, la aceptacion debe garra y simple,
entendiéndose por tal el asentimiento liso y llano, es decir; que el acto de aceptacion
del destinatario de la oferta no adicione ningan elemento al acto del oferente, pues
si esto llegare a suceder, debemos entender que la oferta original se agota y, la
aceptacion pasa a ser ahora una oferta, 0 mas bien, una contraoferta, donde, ademas,
el original oferente ahora pasa a ser destinatario de la nueva oferta.

Como consecuencia de la regla del espejo se ha construido la regla del dltimo
dispard®, o ultima palabra, segun la cual se invierten los roles originales oferente-
destinatari®® y que significa lo siguiente: en caso de que el destinatario de la
oferta original haya aceptado, introduciendo algin elemento en la aceptacion, que
la oferta original no contemplaba o cambia cualquiera de las disposiciones de la

b) Si el tercero encargado de la ejecucién también estaria exonerado en el caso de que se le aplicaran las
disposiciones de ese parrafo.

3. La exoneracion prevista en este articulo surtird efecto mientras dure el impedimento”.

4. La parte que no haya cumplido sus obligaciones debera comunicar a la otra parte el impedimento y sus
efectos sobre su capacidad para cumplirlas. Si la otra parte no recibiera la comunicacion dentro de un plazo
razonable después de que la parte que no haya cumplido tuviera o debiera haber tenido conocimiento del
impedimento, esta Ultima parte sera responsable de los dafos y perjuicios causados por esa falta de recepcion.

5. Nada de lo dispuesto en este articulo impedira a una u otra de las parten ejercer cualquier derecho distinto
del derecho a exigir la indemnizacién de los dafios y perjuicios conforme a la presente Convencion”.

153 MarTiNEZ GALLEGO, Eva MARIA, La formacion del contrato a través de la oferta y la aceptaaibnpag., 94.
PerALEs ViscasiLLas, MARiA DEL PiLar, La formacion del contrato en la compraventa internacional de
mercaderiasgit, 1996, pag. 630. Bz Pcazo, Compraventa internacional de mercaderieis., pag. 187.

154 MarTiNEZ GALLEGO, Cit., pag. 94.
155 Diez Pcazo, cit., pag. 187.
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oferta, siguiendo la regla del espejo se asumira que el original oferente ahora es
destinatario de la contraoferta, y que en el caso de llegar a ser aceptada traerd como
consecuencia natural la formacién del contrato, integrado entonces, por los términos
contenidos en la contraoferta.

Esta teoria ha sido criticada por la doctrina internacional, que la ha considerado
inconveniente, inequitativa, y extremadamente rigdtoda segundo, pues coloca
en una situacion de total desventaja al aceptante, al no poder discutir los términos
de la oferta, contrariando de esta manera la supuesta igualdad entre los contratantes
y la libertad contractual que debe primar como principio general. Las dificultades
practicas son también evidentes al tratar de determinar cual fue la Ultima oferta y
cudles son los términos que rigen el contrato, situacion de incertidumbre que en
nada favorece el desarrollo de los negocios.

La Convencién de Viena sobre compraventa internacional regula el requisito
de la aceptacion y la contraoféftaasi:

“Articulo 19

1. Larespuesta a una oferta que pretenda ser una aceptacién y que contenga adiciones,
limitaciones u otras modificaciones se considerard como rechazo de la oferta y constituira
una contraoferta.

2. No obstante, la respuesta a una oferta que pretenda ser una aceptacion y que contenga
elementos adicionales o diferentes que no alteren sustancialmente los de la oferta
constituird aceptacién a menos que el oferente, sin demora injustificada, objete
verbalmente la discrepancia o envie una comunicacién en tal sentido. De no hacerlo
asi, los términos del contrato seran los de la oferta con las modificaciones contenidas
en la aceptacion.

3. Se considerara que los elementos adicionales o diferentes relativos, en particular, al

precio, al pago, a la calidad y la cantidad de las mercaderias, al lugar y la fecha de la

entrega, al grado de responsabilidad de una parte con respecto a la otra o a la solucién
de las controversias alteran sustancialmente los elementos de la oferta”.

156 Ibidempp. cit, pag. 96.

157 De manera similar el articulo 2.11 deRwBcipiosunibroIT:
(1) La respuesta a una oferta hecha en términos de aceptacion, pero con adiciones, limitaciones u otras
modificaciones, se considerard como un rechazo de la oferta y constituird una contraoferta.
(2) No obstante, la respuesta a una oferta que, pretendiendo ser una aceptacion, contenga estipulaciones o
diferentes que no alteren substancialmente las de la oferta constituira una aceptacion, a menos que el oferente,
sin demora injustificada, objete tal discrepancia. Si el oferente no formula objecion, las estipulaciones del
contrato seran las de la oferta con las modificaciones contenidas en la aceptacién”.
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El numeral 1 del articulo 19 se matricula dentro de la teoria del espejo, siendo
explicita en enunciar que la respuesta a la oferta que contenga limitaciones, adiciones
u otras modificaciones, se considera como contraoferta.

Sin embargo, el numeral 2 de dicho articulo, permite que la referida respuesta
se configure como aceptacién, si se cumplen los siguientes requisitos:

a) Que los elementos incluidos en la respuesta no alteren de manera sustancial los
de la oferta.

b) Que “sin demora injustificada” el oferente no objete la respuesta de manera
verbal o por escrito. Si éste no objeta el contrato se entiende que se dio la
aceptacion de la oferta, incluyendo las nuevas condiciones.

Esta es, segun la profesor@aR PerALES, la regla que reconoce la préactica
internacional, asi como la practica judicial de varios paises, que se apartan del
rigor literal de la regla del espejo que contradia®tapleja realidad comerci&f.

No es claro sin embargo el texto vienés, en determinar qué se entiende como
“demora injustificada” cuestion ésta que quedara para ser solucionada por los jueces
del caso concreto.

Siguiendo a ldnnoLp, podemos identificar dos momentos en la norma, el primero
consiste en que el destinatario de la modificacion introducida en la aceptacion (es
decir, el original oferente), no objeta dicho acto. En ese caso, las partes quedarian
obligadas por el contrato que se perfecciona y se integra con los elementos de la
oferta y las modificaciones que haya introducido la aceptation

La otra posibilidad, también analizada pamidoLp, podria consistir en que el
oferente objeta si demora injustificada ya de manera verbal o escrita tal modificacion.
En este caso, no habra contrato, pues la contraoferta no sé%cept6

En cuanto a lasstipulaciones que cambian sustancialméadele la oferta; no
es posible determinarlas en forma abstté&ctno por el contrario, debe ser tenido

158 RerALES ViscasiLLas, Comentario.. op. cit, pag. 134.
159 Honnolp, cit., pags. 216 y 217.
160 Honnolp, cit., pag. 219.

161 Véase el comentario 2 al articulo 2.11. d@hagcipiosunibroiT: “Normalmente, aunque no necesariamente,
constituiran modificaciones substanciales a la oferta aquellos elementos adicionales o diferentes que se refieran
al precio o forma de pago, al lugar y tiempo de cumplimiento de una obligacién no dineraria, al &ambito de la
responsabilidad de una parte respecto a la otra o a la solucién de controversias”.
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en cuenta en el caso concreto, es decir, dependiendo de cuéles sean los elementos
del contrato cuya celebracién se esté ofreciendo, asi como si son elementos
adicionales o diferentes a los regularmente utilizados en la rama comercial de que
se trate, para ver si la modificacién no altera la naturaleza del contrato. También
deberd atenderse a la intencién de los contratantes, asi como a la obligacion de
actuar de acuerdo con los postulados de la buena fe y lealtad negocial.

Debe anotarse finalmente, que la Convencion en el articulo 19.3, enumera de
manera no taxativa a nuestro modo de ver, algunos casos de elementos que se
consideran adicionales o diferentes para efectos de entender que se alteran
sustancialmente los términos de la oferta. Estos son: el precio, el pago, la calidad y
cantidad de mercaderias, el lugary la fecha de entrega, el grado de responsabilidad
de una parte con respecto a la otra o la solucion de las controversias. Sin embargo,
creemos que esta enumeracion no limita la posibilidad de que aparezcan otros
elementos que de acuerdo con los usos o costumbres, o practicas anteriores entre
las mismas partes, permitan entender que su exclusion alteraria de manera sustancial
la oferta.

La solucion no deja de recibir criticas. Por ejemployNdLp, entre otros,
manifiesta que todas las modificaciones que se consideran sustanciales, conforme
al parrafo 3 del articulo 19 son sustanciales al contrato de venta, cubren la

“...mayoria de aspectos de un contrato. Como resultado, la mayoria de las causas entraran
dentro de la norma tradicional, establecida en el parrafo'®....”

En frente de otros contratos, (y tomando en este punto la prevision de que los
Principios deunibroiT pueden entrar a regular cualquier tipo de contratos), debera
atenderse a la determinacion de los elementos esenciales del contrato prometido.

Es muy similar la posicion que finalmente adopta la Convencion, a la que es
seguida por el derecho norteamericano, donde el tema se regul&@foeh
commercial codele manera contraria a la regla de la teoria del espejo y la del
ultimo disparo, toda vez que en la seccion § 2-207 se dispone:

“1. Una definitiva y tempestiva expresion de aceptacion o una confirmacion escrita
enviada en tiempo razonable se considera como aceptacion, aunque existan términos
adicionales o diferentes de los ofrecidos o acordados a menos que la aceptacion esté
expresamente condicionada al asentimiento sobre los mencionados términos adicionales
o diferentes.

162 Ibidempp. cit, pag. 219.
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1. Los elementos adicionales deben estar construidos como propuestas de adicion al
contrato y, entre comerciantes, estos elementos pasan a formar parte del contrato, a
menos que:

(a) la oferta expresamente limite la aceptacion a los propios términos de la oferta;
(b) los elementos adicionales modifiqguen sustancialmente la oferta; o

(c) que el oferente formule objeciones dentro de un tiempo razonable después de la
aceptacion.

2. La conducta llevada a cabo por ambas partes que signifique reconocimiento de un
contrato es suficiente para que quede establecido un contrato de compraventa, aunque
los escritos de las partes no lo establezcan. En este caso, el contenido del contrato
estara formado por aquellas partes de los términos de las declaraciones que coincidan y
por cualesquiera otras reglas complementarias emanadas de las disposiciones de esta
ley”163,

Esta solucién que da el derecho norteamericano es fiel a la tedaedelout

rule, segun la cual el contrato se ha perfeccionado, y las clausulas contradictorias
entre la oferta y la aceptacion se anulan, sin que por ello los términos originales de
la oferta caduquen.

En este apartado es del caso hacer mencion a la batalla de formularios, situacion

gue consiste en el conflicto que surge entre clausulas predispuestas e incorporadas
a los formularios de oferente y aceptante, cuando ambas son diferentes. Los

163

La traduccién es devis Diez Pcazo y ha sido tomada de la olira compraventa internacional de mercaderias.
Comentario de la Convencioén de Viena, cit., pags. 188 yLE8@ersion original en inglés dice:

§ 2-207. Additional Terms in Acceptance or Confirmation

(1) A definite and seasonable expression of acceptance or a written confirmation which is sent within a
reasonable time operates as an acceptance even though it states terms additional to or different from those
offered or agreed upon, unless acceptance is expressly made conditional on assent to the additional or different
terms.

(2) The additional terms are to be construed as proposals for addition totiect. Between merchants
such terms become part of the contract unless:

* (a) the offer expressly limits acceptance to the terms of the offer;
¢ (b) they materially alter it; or

* (c) natification of objection to them has already been given or is given within a reasonable time after
notice of them is received.

(3) Conduct by both parties which recognizes the existenceafteactis sufficient to establish eontract

for salealthough the writings of the parties do not otherwise establish a contract. In such case the terms of
the particular contract consist of those terms on which the writings of the parties agree, together with any
supplementary terms incorporated under any other provisions of this Act.
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problemas podran surgir posteriormente a la celebracion y ejecucién del contrato,
al tratar de determinar cuéles son los términos que integran el ctfitrato

HonnoLp describe magistralmente la situacion de la siguiente manera:

“La rapida carrera, la produccion regularizada ha sido acompafiada por unas medidas
de aceleracién en la fijacion y aceptacién de las 6rdenes: los instrumentos centrales en
este proceso son los formularios impresos como orden de compra y orden de venta. La
parte principal del formulario tiene unas lineas en blanco y unos espacios donde el

vendedor o comprador establecen la descripcion, cantidad y precio y otros aspectos
concretos de la transaccion; la parte principal del formulario también establece que los

términos adicionales y condicionales aparecen al dorso del formulario”.

“Los formularios preparados por los vendedores incluyen disposiciones que limitan la
responsabilidad si se tropieza con dificultades de suministro o produccién, y limitan la
responsabilidad por defectos de las mercaderias —particularmente la responsabilidad
por dafios consecuentes—. Los formularios preparados por los compradores tienden a
insistir en diferentes puntos por supuesto. En transacciones rutinarias, estos formularios
son intercambiados y las mercaderias son suministradas sin prestar atencion a las
disposiciones divergentes al dorso de los formulafos”

Tal como lo sefiala el autor, las negociaciones siguen adelante con el transporte,
pago y recepcion de las mercaderias.

Basados en los ordenamientos juridicos nacionales, se han construido diferentes
posibles soluciones, como pasamos a mencionarlo:

La primera, simplemente aplicaria las reglas de la oferta y la aceptacién, para
indicar, como sucede en el caso de la legislacion colombiana, que toda aceptacién
gue pretenda ser una oferta e incluya términos diferentes a ésta se configura como
una contraoferta que a su vez debera ser aceptada o rechazada por el original
oferente. Los términos que regiran el contrato seran los que fueron formulados por
el destinatario de la primera oferta, si es que a ellos adhirio el oferente original
mediante actos de ejecucion contractual, o —bajo los parametros en que el silencio
pueda valer como aceptacion—, por la inaccién, o por no haberlos rechazado dentro

164 Honnolb, cit., pag. 165, BLsom. GoRDON. SPANOGLE, Cit., pag. 33, BraLEs ViscasiLLas, La formacion del
contrato .., Cit., pag. 694. ERALES ViscasiLLAs, MARIA DEL PiLAR, “La <<batalla de los formularios>> en la
Convencion de Viena de 1980 sobre compraventa internacional de mercaderias: una comparacion con la
seccion 2-200cc y losPrincipios deunibroi™” Pace law school, Institute of International Commercial Law.
http://www.cisglaw.paceedu.

165 Honnolb, cit., pag. 165.
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del término con que segun el caso cuente paféfalista solucion, es una aplicacion
de la teoria del espejo y el ultimo disparo.

La doctrina ha rechazado esta posicién, pues tal como lo sefiala la profesora
PerALES ViscasiLLAS, Se considera que es arbitraria, ya que tiende a favorecer al
ultimo que envia el formulario, favorece su utilizacién de mala fe, su utilizacion es
demasiado mecanica y formal, y favorece el efpittg-pong®’.

Otra postura soluciona el conflicto entre formularios aplicando la teoria del
knock out ruleSegun ésta, el contrato se ha perfeccionado aunque el contenido del
mismo sea incompleto, las clausulas contradictorias se anulan, sin que por ello el
contrato original también lo haga, ni que la Ultima respuesta se entienda como
contraoferta.

Los Principiosde unibroiT consagran la teoria dehock outen los siguientes
términos:

“Articulo 2.22. (Contradiccién entre formularios)

Cuando ambas partes utilizan clausulas estandar y llegan a un acuerdo excepto en lo
gue se refiere a dichas clausulas, el contrato se entendera celebrado con base en lo
acordado y a lo dispuesto en aquellas clausulas estandar que sean substancialmente
comunes, a menos que una de las partes hubiera indicado claramente con antelacion, o
gue luego de formalmente celebrado y sin demora asi lo comuniquen a la contraparte,
gue no tiene el propdsito de quedar obligada por dicho contrato”.

Asi entonces, si ambas partes utilizan clausulas estandar y llegan a un acuerdo
excepto a lo referente a dichas clausulas, el contrato se entiende celebrado con
base en lo acordado y a lo dispuesto en aquellas clausulas estandar comunes, salvo
que una de las partes hubiera indicado claramente con antelacién o sin demora
después de celebrado el contrato su intencion de no quedar obligado.

La solucién antedicha, de alguna manera es similar a la consagradaen el
norteamericano en la seccién 2-207, que hemos citado anteriormente.

166 Oviepo ALBAN, JoRGE URBINA GaLIANO, Liza; Posaba NUREz, Laura, “La formacion del contrato en los
Principios deunibroiT sobre contratos comerciales internacionales (Comparacién con las normas
colombianas)”, evniversitas96, Pontificia Universidad Javeriana, Facultad de Ciencias Juridicas, junio de
1999, pag. 221.

167 RerALES ViscasiLLas, La formacion del contratceit., pag. 698 vy sigs.
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El contrato se forma entonces de acuerdo con los términos originales, aplicandose
para los contradictorios, la teoria @abck out®.

Refiriéndonos a la batalla de formularios en la Convencién de Viena, sea del
caso anotar que las posiciones giran en torno a la aplicacion de la teoria del altimo
disparo, la no regulacién de la misma por la Convencion, o la aplicacion de la regla
last shot rulé®, segun la cual serian los términos del aceptante los que controlarian
el contrato. Creemos que la solucion podria encontrarse en el articulo 19,de la
distinguiendo los dos supuestos de la norma, es decir: silos términos de la aceptacion
representan cambios sustanciales en la oferta o no. Si lo primero, entonces
aplicaremos el articulo 19.1, caso en el cual regiria la regla del espejo y la aceptacién
seria una contraoferta. Silo segundo, entonces acudiriamos al articulo 19.2, segin
el cual, si el oferente original no objeta verbalmente la discrepancia o envia una
comunicacion en tal sentido, los términos del contrato seran los de la oferta con las
modificaciones contenidas en la aceptacion.

Igualmente es del caso mencionar en esta sede, el problema surgido con las
famosagartas de confirmacion.

En la practica contractual, nacional e internaciéfak presenta el hecho segun
el cual con posterioridad a la aceptacion, se envia una carta de confirmacion, la
gue introduce elementos nuevos diferentes a los estipulados en el contrato, o

168 Véanse mas ampliamente sobre la seccién 2-20dcdeken RraLes ViscasiLias, La batalla de los
formularios.. cit., y enLa formacién del contrato ela compraventa internacional de mercaderie.,
pag. 705 y sigs. IgualmenterdnswortH Contracts cit., pag. 166 y sigs. Algunos creen que la teoria del
knock outen elucc norteamericano se encuentra en la subseccion 3 de la seccion 2-207.

La conducta llevada a cabo por ambas partes que signifique reconocimiento de un contrato es suficiente para

que quede establecido un contrato de compraventa, aunque los escritos de las partes no lo establezcan. En
este caso, el contenido del contrato estara formado por aquellas partes de los términos de las declaraciones
que coincidan y por cualesquiera otras reglas complementarias emanadas de las disposiciones de esta ley”.
Véase mas ampliament@®#ver y Skrocki, op. cit.,pag. 95y sigs.

169 Segun la profesor&®ALEs, esta Ultima es la posicion méas seguiitl@ontrato de compraventa internacional
de mercanciasit. Vid. oLc Saarbruckenenero 13 de 1993ynjiLex).

170 “El envio de una carta de confirmacion tras la perfeccion del contrato de compraventa, se revela como una
practica muy habitual en las transacciones comerciales internacionales, asi como en las nacionales. Su proposito
es el de fijar por escrito lo previamente negociado, estableciendo una prueba documental de lo acordado,
ademas de sefialar los términos por los cuales el contrato se rige a efectos de eliminar o reducir las dudas o
errores que puedan surgirefALEsViscasiLLAS, MARIA DEL PLAR, Tratamiento de las cartas de confirmacion
en la Convencion de Viena de 1980 sobre compraventa internacional de mercadaciad.aw School
Institute of International Commercial Law, publicado en febrero 6 de H#§8/www.cisglaw.paceedu,
péag. 1. Sobre este punto véase tambiarfEMicHAEL, Commercial letters of confirmation in international
trade: Austrian, French, German and wiss Law and Uniform Law Under the 1980 Sales Contmtibn,
www.cisglaw.paceedu, Pace Law School Institute of International Commercial pakljcado también en
Georgia Journal of International and Comparative L4®88, pags. 427 a 460
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madifican los ya acordados, como puede ser: ampliacion o reduccion de términos
para realizar el pago, variacion del precio, u cualesquiera otras condiciones del
contrato. También suele suceder que la parte destinataria de la carta de confirmacion
no objeta el contenido de la misma al momento de recibir. Los problemas pueden

y suelen presentarse cuando las partes pretenden la ejecucion de términos diferentes,
la una de los contenidos en el contrato originalmente suscrito, y la otra los contenidos
en la carta de confirmacién no objetada por el destinatario de la misma, por lo
menos durante un tiempo razonable.

En el derecho alemén, cuando se presenta silencio o inaccion del destinatario
de la carta de confirmacién, y la relacién es entre comerciantes, el silencio trae
como efecto la aceptacion de las modificaciones introducidas en la carta de
confirmacion™. Asi, si no se objeta la carta de confirmacion, el contrato se modifica,

y estara compuesto por los términos originalmente pactados y los adicionados por
medio de la carta de confirmacion.

“A menos que el contenido de ésta difiera tan notablemente de lo previamente acordado
gue no sea razonable contar con la aprobacion del destindtario”

Los requisitos sefialados por la jurisprudencia alemana para que el silencio del
destinatario de la carta de confirmacién sea tenido como aceptacion de la misma
sort’;

1. Debe tratarse de negociaciones serias entre las partes precedidas de un acuerdo
0 encaminadas a llegar al mismo. En muchos casos estas negociaciones se
realizan oralmente, por teléfono, télex. La carta de confirmacion se da como
una conclusion final.

2. Ladoctrina las aplica solamente a las transacciones comerciales. Requiere que
el receptor de la carta de confirmacion sea un comerciante.

3. Para no someterse a la carta de confirmacion, el destinatario debe objetarla de
manera inmediata. Las cortes alemanas son estrictas con respecto al tiempo en
gue el receptor demora en reaccionar. Una semana es considerada como
demasiado tarde.

171 ReraLES ViscasiLLas. Tratamiento juridico de las cartas de confirmacioap. cit pag. 2.

172 Ibidem op. cit, pie de pagina n° 7. Igualmentsser“The Bundesgerichtshof held in several cases that a
confirmation letter cannot change the content of the oral contract if it deviates from the original agreement
to such an extent that the sender could not have reasonably expected the other party’'s’approval

173 Esser MIcHAEL, op. cit



INSTITUCIONES JURIDICAS EN PROCESOS DE INTEGRACION Y GLOBALIZACION.... 535

4. Quien envia la carta de confirmacion debe actuar de buena fe. Esta condicion es
considerada especialmente importante en las situaciones donde el acuerdo no
ha sido todavia concluido o cuando la carta contiene términos diferentes del
acuerdo oral.

Se distingue en el derecho aleman a la carta de confirmacién en los términos
gue la hemos explicado, de la confirmacion de una oaldirigsbestatigung)
que en estricto sentido es una aceptacion o una contraoferta, y el remitente
sabe que el contrato no ha sido concluido y que tal orden de confirmacion
puede servir para alcanzarlo.

En el sistema juridico espafol, las cartas de confirmacion son tratadas como
propuestas de modificacion del contrato original, y se entenderan aceptadas previa
declaracion expresa de las mismas, o por actos concluyentes (retirada de la
mercancia, pago de la factura, etc.),

“... si asi se deduce de las relaciones entre las partes, de los usos o de la Btiena fe”

En el sistema juridico norteamericano, la seccion 2- 207rdfglrm Commercial
Code regula los términos adicionales en la aceptacidn o en la confirmacion,

“Particularmente se ha sefialado por la jurisprudencia que no es posible una confirmacion
de un contrato condicionada al asentimiento por el destinatario de todos sus términos
porque significaria imponer condiciones a un contrato que ya ha sido previamente
perfeccionado™.

De manera general, de acuerdo con la seccién 2-207 (2) los términos o elementos
adicionales se consideran como propuestas de adicion o maodificacion al contrato,
y pasaran a formar parte del mismo a menos que:

a) La oferta expresamente limite la aceptacion a los propios términos de la oferta,

b) dichos elementos adicionales modifiquen sustancialmente los términos de la
oferta, o el oferente objete dentro de un término razotiable

174 ReRrALES, Op. Cit pag. 2.
175 Ibidempp. cit pag. 2.

176Vid, CaLamari, JoHN; PeriLLo, JoserH The law of contractSourth edition, Hornbook series, West group, St.
Paul, Minn., 1998, §2.21, pag. 103.
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En cuando a los términos contradictorios, autores comavarl y PeRILLO
piensan que la solucién debe ser distinta a cuando son términos adicionales, en el
entendido de que estos términos no entran a formar parte del contrato. El contrato
estara regulado en ese caso por los términos originalmente expresados y acordados,
los términos coincidentes en la confirmacion y los términos supletivos de la
subseccion 2 deicct’.

La Convencion de Viena, tampoco se refiere expresamente a las cartas de
confirmacion, sin embargo, la doctrina se encuentra dividida sobre el punto. Algunos
plantean que el vacio debe llenarse con las normas que resulten aplicables mediante
el conflicto de leyes, y otros comm&®o'’®, que se encuentra regulado por los
PrincipiosuniDroIT.

Los Principios,permiten la viabilidad de las cartas de confirmacién de la
siguiente forma:

“Articulo 2.12.
(Confirmacién por escrito)

Si dentro de un plazo razonable con posterioridad a la celebracion del contrato, fuese
enviado un escrito que pretenda constituirse en confirmacion de aquél y contuviere

estipulaciones adicionales o modificatorias de su contenido original, éstas pasaran a
integrar el contrato mismo, a menos que lo alteren sustancialmente o que el destinatario,
sin demora injustificada, objete tales discrepancias”.

El punto de los términos que alteren sustancialmente los elementos del contrato
asi como la objecion deben analizarse en cada caso concreto, conforme se sefiala
en el comentario al articulo citado.

En general se ha llegado a entender que si los términos de la carta de confirmacion
no modifican substancialmente el contrato original, pasan a ser parte de éste, pero
si lo modifican o afladen elementos que lo alteren substancialmente, no pasan a ser
parte de el. Se excluye la posibilidad de que el simple silencio del destinatario de la
carta de confirmacion constituya aceptacion de la misma.

177 Ibidempp. cit, pag. 110, la profesora®ALEs piensa que “En cuanto a los términos diferentes se aplicara la
knock out rulede la seccion 2-207cc...”. Ibidem, op. cit, pag. 3.

178 GarrOALEIANDRO, “The Gap Filling Role of thevibroiT Principles in international sales law: Some comments
on the interplay between the Principles and d¢ise’, Tulane law review1995, n° 69, pag. 1168e#ALES
MaRria DEL PLAR, Las cartas de confirmacion cit. pag. 3.
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Al no estar regulado tal aspecto por la Convencion, debe entenderse en principio,
gue se trata de una propuesta de modificacion del coftr&m embargo, debe
tenerse muy en cuenta la disposicion del articulo 18 de la Convencion segun la
cual el simple silencio o inaccion, por si solos no constituyen aceptacion. Se requerira
en consecuencia una declaracion o acto del destinatario que indique asentimiento
de la propuesta de modificacion, segun las voces del mismo articulo 18.

Sin embargo debe tenerse en cuenta en este punto los precedentes
jurisprudenciales sobre el particular, en el entendido de que por los usos del trafico
o las practicas contractuales, el silencio valga como aceptacion, caso en el cual se
aplica en articulo *®. A esta conclusion llegé el Tribunal Civil dasel-Stadt
(Suiza) en fallo de 21 de diciembre de 1992, al cual nos hemos referido
anteriormente.

De todas formas debe tenerse en cuenta en el anterior fallo citado que el tribunal
sume que el silencio en la aceptacion de la carta de confirmacion tiene valor, toda
vez que es una figura que tiene valor tanto en Suiza como en Austria. Subrayamos
el requisito de contemplado en | el articulo 9.2 de la Convencién, en el sentido de
gue el uso debe se ampliamente conocido en el comercio internacional y observado
por las partes en contratos del mismo tipo en el trafico mercantil de que se trate.
Tal vez no podria llegarse a la misma conclusion, cuando el uso sea habitual en el
Estado de uno de los contratantes, mas no en el dél-6%o

179 En igual sentidoHRALES VISCASILLAS.

180 No sobra recordar el texto del articulo 9.1 “Las partes quedaran obligadas por cualquier uso en que hayan
convenido y por cualquier practica que hayan establecido entre ellas”.

181 Sobre este punto el fallo @berlandesgericht Frankfurt am Maide 5 de julio de 1995, cuyo resumen
(cLour) se transcribe a continuacion:

“El demandante, u productor de chocolate francés, y el demandado, un comprador aleman, negociaron la
entrega de chocolate. El vendedor envié una carta de confirmacién a la que el comprador no respondi6.
Después de la entrega, el vendedor presenté una demanda exigiendo el pago pendiente del precio de compra,
argumentando que se habia celebrado un contrato porque el comprador no habia rechazado la carta de
confirmacién. Al rechazar la reclamacion el tribunal de primera instancia, el vendedor apel6.

El tribunal sostuvo que no se habia celebrado un contrato por medio de una carta de confirmacién que no
habia recibido respuesta. Aunque existe un uso comercial estabéégigar el que se reconoce la falta de
respuesta como celebracién de contrato en la jurisdiccion del establecimiento del destinatario, debido al
caracter internacional de ¢as, se debe prestar atencién inicamente a los usos comerciales conocidos en la
legislacién tanto en la jurisdiccion del oferente como en la del destinatario (parrafo 2) del articulo 9 de la
cim). Ademas, los efectos juridicos del uso comercial deben ser conocidos por ambas partes.

Pese a dicho veredicto, el tribunal admiti6 la apelacion del vendedor. Dictaminé que ya se habia celebrado un
contrato entre las partes antes de la carta de confirmacién”

182Vid., comentario de #aLes ViscasiLLas en Tratamiento juridico de las cartas de confirmacién en la
Convencion de Viena de 1980 sobre compraventa internacional de merca@érias
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En losPrincipios deunibroiT (articulo 2.12 citado) si se permite que la carta de
confirmacion sea aceptada por el silencio, toda vez que el referido articulo
expresamente sefiala que los términos adicionales o diferentes contenidos en la
carta de confirmacién pasan a integrar el contrato, a menos que lo alteren
sustancialmente o que el destinatario sin demora injustificada, objete la
discrepanci&®

En otro precedente jurisprudencial se tuvo a la carta de confirmacion como una
contraoferta, carente de validez al no haber existido aceptacion por parte del
destinatario de la misrita

Para finalizar este acapite vale la pena referirnos a las facturas, que usualmente
son expedidas por el vendedor con posterioridad a la celebracién del contrato.
Normalmente en ellas se incorporan elementos atinentes a la ejecucion del contrato,
como son: precio y mercaderias objeto del contrato, cantidades, entre otras. El

183 En el comentario al articulo, los redactores dPiimipiossefialan: “La regla conforme a la cual el silencio
de la parte que recibe un escrito de confirmacién es equiparado a su aceptacion del contenido en el escrito,
incluyendo cualquier modificacién no sustancial de los términos previamente acordados, presupone que
dicho escrito de conformaciéi€) es enviado “dentro de un plazo razonable con posterioridad” al
perfeccionamiento del contrato. Todo documento de este tipo enviado después del plazo que, de acuerdo a las
circunstancias, resulte no razonable, carece de valor y el silencio de la parte que recibe no puede ser interpretado
en un futuro como aceptaciéon de su contenido” PEncipios unibroiT sobre los contratos comerciales
internacionales22 impresion corregida y editada por el Instituto Internacional para la Unificacién del Derecho
Privado (nibroiT), enhttp://wwwuniproiT.org, pag. 45.

184 “Una empresa francesa hizo un pedido de embalajes exteriores para galletas a una empresa italiana. La
sociedad italiana remitio la hoja de pedido que le habia enviado la sociedad francesa, en cuyo reverso figuraba
una clausula de sometimiento al tribunal mercantil de Paris, con la firma de su representante. Transcurridos
diez dias, la empresa italiana confirmé el pedido remitiendo sus condiciones de venta en las que se incluia
una clausula de sometimiento a la jurisdiccion del Tribunal de Tortona.

El comprador francés, considerando que los embalajes que le vendieron eran defectuosos, demando6 al vendedor
ante el Tribunal Mercantil de Paris. El vendedor se opuso a la demanda presentando una excepcion por falta
de competencia en virtud de los articulos 18 y 19 d2) de Jaero el Tribunal Mercantil de Paris se declaro
competente.

Para determinar su competencia el Tribunal de Apelacién de Paris decidi@igquertaplicable, ya que el
contrato de compraventa se habia concertado entre dos contratantes cuyos establecimientos se encontraban
en dos estados diferentes, ambas partes@mdarticulo 1 1a).

El tribunal sefald que, de acuerdo con el articulo 18 2)de,lal contrato se formé en el momento en que

la sociedad francesa recibio la hoja de pedido. No obstante, considerd que, al no existir una referencia expresa
en el anverso de la hoja de pedido a las condiciones de la compraventa que figuraban en el reverso, no podia
entenderse que el vendedor las hubiere aceptado. De igual modo, el tribunal rechazé la aplicacion de las
condiciones generales de la compraventa de la sociedad italiana en razén a que la confirmacion de la orden de
pedido, al ser posterior a la formacion del contrato, debia entenderse como una contraoferta en el sentido del
articulo 19 1) de lam, y carecia de toda validez al no existir aceptacion por parte del comprador”. Sentencia
del Tribunal de Apelacién de Paris, 13 de diciembre de Bififete Isea industrigeay otros contré&8A Lu

y otros. Naciones Unidas, Comision para el Derecho Mercantil Internacional. Jurisprudencia relativa a los
textos de lanupmi, enhttp://wwwuncitral.om. lgualmente comentario defALEs ViscasiLLAs, enTratamiento

juridico de las cartas de confirmacign. cit.
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contrato mismo no debe confundirse con la factura, pues aquél es anterior a ella, la
gue solo estara sirviendo como medio de prueba del cdfftratms problemas

185 Sobre la posibilidad de probar la existencia del contrato con una factura téngase en cuenta la decision de la
Comisién para la proteccion del Comercio exterior de México de 4 de mayo de 1993, en relacién con el
dictamen de reclamacion deriva de una operacién de comercio exterior entre los particulares José Luis Morales
yl/o Son Export S.A. de C.V., de Hermosillo, Sonora, México y Nez Marketing de Los Angeles, California,
Estados Unidos de América del Norte. El sefior José Luis Morales y/o Son Export S.A. de C.V., solicité la
intervencién de este organismo a efecto de hacer posible el calrBlte 15,700.00, cuyo monto original
ascendia as Dlls. 20,000.00, derivados de la compraventa de ajo morado efectuado a la empresa Nez
Marketing. El quejoso basé su reclamacion en los siguientes hechos:

La decisién de la Comision para la protecciéon del Comercio exterior de México de 4 de mayo de 1993, en
relacion con el dictamen de la reclamacién deriva de una operacién de comercio exterior entre los particulares
José Luis Morales y/o Son Export S.A. de C.V., de Hermosillo, Sonora, México y Nez Marketing de Los
Angeles, Californiag.u.A.

|. Mediante escrito de fecha 12 de agosto de 1992, la Direccién Estatatdevext en Hermosillo, Sonora,

hizo llegar a esta comision escrito inicial de queja firmado por el sefior José Luis Morales y/o Son Export
S.A. de C.V,, quien solicito la intervencion de este organismo a efecto de hacer posible el acoRisde
15,700.00, cuyo monto original ascendizs®lls. 20,000.00, derivados de la compraventa de ajo morado
efectuado a la empresa Nez Marketing.

II. El quejoso basé su reclamacion en los siguientes hechos:

a) Que el 8 de mayo de 1992, la empresa Nez Marketing a través de la intermediacién del sefior Francisco
Enriquez acordaron la compraventa de 24 toneladas de ajo morado, correspondientes a la cosecha de 1992 de
ese producto, mismo que fue entregado en la ciudad de Nogales, Arizona el dia 6 de mayo de 1992.

b) Se convino que el pago se haria en 4 chequediiks. 5,000.00, cada uno, los cuales serian cobrados por

el quejoso los dias 8, 14, 21y 28 de mayo de 1992. Sin embargo, ninguno de estos cheques pudo ser cobrado,
el primero por insuficiencia de fondos, y los restantes por cancelacion de la cuenta, razén por la cual el
quejoso viajo a la ciudad de Los Angeles, CA., Estados Unidos de América del Norte para entrevistarse con
la requerida y exigirle el pago. La requerida le entregd en ese acto un abono por la cantidBtisde

4,300.00.

¢) Asimismo, el requerido informé al quejoso que ya se habia hecho un aherillde3.700.00 a su favor
a través del Sr. Francisco Enriquez. Sin embargo, el quejoso nunca recibié dicha cantidad ni faculté a dicha
persona para recibir dinero a su nhombre.

coMPROMEX considero, entre otras cosas que la materia de la controversia consiste en al falta depago de
Dlls. 15,700.00, a cargo de la firma requerida quien compré al quejoso mexicano la cantidad de 24 toneladas
a ajo morado correspondientes a la cosecha de 1992, situacién que ha quedado probada con la factura 007
expedida el 22 de abril de 1992 que obra en autos a fojas 57 del expediente respectivo radicataamte

Si bien es cierto que no existe contrato especifico en su forma escrita sobre la operacién de la compraventa,
ésta debe entenderse como lo sefiala el articulo 11 de la Convencion de Naciones Unidas sobre contrato de
compraventa de mercaderias, adoptado en Viena, Austria, el 11 de abril de 1980, y public&xarien el

Oficial de la Federacion el 17 de marzo de 1988, ratificado por los Estados Unidos de América el 11 de
diciembre de 1986. Dicho articulo de la convencién a la letra dice: “El contrato de compraventa no tendra
que celebrarse ni probarse por escrito, ni estara sujeto a ningln otro requisito de forma...”, por lo que es de
suponer que existio la relacion contractual entre quejosa y requerida en los términos de los incisos b y ¢ del
capitulo de resultandos de los cuales prueba con los siguientes documentos: factura 007 del 22 de abril de
1992 donde se indica el precio @eDlls. 1,030.00 por tonelada haciendo un totabgl®Ils. 24,915.70,
mercancia que fue recibida por el conductor del transporte encargado de su traslado, asimismo la guia del
transporte en la que se especifica que el destino final de la mercancia seria Nez Marketing, documentos
probatorios que en fotocopia obra en autos a fojas 57, 58 y 59 del expediente respectivo radicado ante
COMPROMEX

compromMEx4 de mayo de 1993, publicada eBirio Oficial de 27 de mayo de 1993, pags. 17-20. Publicado
enhttp://www.uc3m.es/cisg, Universidad Carlos Ill de Madrid, Area de derecho mercantil.
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pueden suscitarse cuando en la factura se incluyan ya sea en el anverso o en el
reverso de la misma términos adicionales o diferentes a los originalmente
convenidos. IPar PeEraLEsdistingue si se trata de condiciones colocadas al anverso

de la factura, caso en el cual segun ella el silencio del comprador al recibirla no
implica una aceptacion de las condiciones, y deben entenderse totalmente
inoperantes. Por el contrario, segun la autora citada, si las condiciones son colocadas
en el anverso de la factura si significan oferta de modificacién del contrato,

“... en cuyo caso ha de entenderse que la firma de la factura implica una aceptacion de
las modificaciones introducidas por este instrumento”.

De todas maneras, nos parece que asi se incluyan en el anverso de la factura, no
pueden entenderse como propuesta de modificaciéon del contrato y por ello
incorporadas al mismo ante el silencio del destinatario de las mismas, debe tenerse
en cuenta la obligacion de actuar de buena fe tanto en las operaciones de
compraventa internacional, como en nuestro derecho interno. Podria pensarse que
tal actuacién por parte del vendedor, seria un acto que contraria la buena fe, y tales
disposiciones se entenderian contra él, aplicando el artictifoé. ®sPrincipios
UNIDROIT SObre interpretacidcontra proferenternrpara operaciones internacionales.

Sin embargo, téngase en cuenta que en el comentario al articulo 2.12 de los
PrincipiosuniproiT se incluye dentro del concepto “confirmacion por escrito” las
facturas. El comentario dice como sigue:

“Para los fines de este articulo, el concepto de “confirmacion por escrito” debe entenderse
en un sentido amplio, incluyendo todo supuesto en que una parte utiliza facturas u otros
documentos similares relativos al cumplimiento que detallen las caracteristicas de un
contrato que ha sido celebrado verbalmente o mediante un intercambio informal de
correspondencia, siempre y cuando dichio) (practica sea habitual en determinado
ramo comercial y/o en el pais en cuestion”.

Ante la duda y la discrepancia doctrinal, creemos que la herramienta
indispensable para solucionar las dificultades suscitadas ante la expedicion de
facturas es la buena fe y la interpretacéntra proferentemsegun lo indicamos
arriba.

186 “Si los términos de un contrato dictado por una de las partes no son claros, se preferira la interpretacion que
perjudique a dicha parte”.
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2.3.5.2. Temporanea u oportuna

Atrds mencionamos que la oferta tiene una duracion, sea definida por el oferente o
como lo estipule la ley, como ocurre en algunos sistemas. En la Convencion la
oferta debe aceptarse dentro del plazo fijado; en ausencia de plazo debera hacerse
dentro del plazo razonable segun las circunstancias inclusive la velocidad del medio
de comunicacion utilizad¥.

En la Convencion, el articulo 20 expresa:

“1. El plazo de aceptacion fijado por el oferente en un telegrama o en una carta comenzara
a correr desde el momento en que el telegrama sea entregado para su expedicion o
desde la fecha de la carta o, si no se hubiere indicado ninguna, desde la fecha que figure
en el sobre. El plazo de aceptacion fijado por el oferente por teléfono, télex u otros
medios de comunicacién instantanea comenzara a correr desde el momento en que la
oferta llegue al destinatario.

2. Los dias feriados oficiales o no laborables no se excluiran del computo del plazo de
aceptacion. Sin embargo, si la comunicacién de aceptacion no pudiere ser entregada en
la direccién del oferente el dia del vencimiento del plazo, por ser ese dia feriado oficial

o no laborable en el lugar del establecimiento del oferente, el plazo se prorrogara hasta
el primer dia laborable siguiente”.

Asi, en la Convencion, para la aceptacion dentro de un plazo fijo, rige el sistema
de la remision: el plazo de aceptacion fijado en medio escrito comenzara a correr
desde la entrega del telegrama para su transmisién, o desde la fecha de la carta o en
su ausencia de la del sobre. La oferta por medios de comunicacion instantanea,
como son el teléfono, el télex u “otros medios” comienza a correr desde el momento
en que la oferta llegue al destinatario, es decir, sigue el sistema de la recepcion.
Creemos que dentro de lo que la Convencién llama “otros medios de comunicacion
instantanea” caben los medios electronicos.

Al hablar de la vigencia de la oferta, vimos que si ésta no es aceptada dentro del
plazo, en principio caduca. Sin embargo, La Convencién, consagra el ingenioso
sistema de la aceptacion tardia, segun el cual aun cuando el oferente reciba con
atraso la aceptacion, el contrato surja a la vida juridica. Asi reza el articulo 21;

“1. La aceptacion tardia surtira, sin embargo, efecto como aceptacion si el oferente, sin
demora, informa verbalmente de ello al destinatario o le envia una comunicacion en tal
sentido.

187 Véase el comentario hecho sobre la duracion de la oferta. Para la eficacia de la aceptacion, asi como para la
oferta, rigen los sistemas de la expedicion, la recepcion o la comunicacién.
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1. Sila carta u otra comunicacion por escrito que contenga una aceptacion tardia indica
que ha sido enviada en circunstancias tales que si su transmision hubiera sido normal
habria llegado al oferente en el plazo debido, la aceptacion tardia surtira efecto como
aceptacion a menos que, sin demora, el oferente informe verbalmente al destinatario de
que considera su oferta caducada o le envie una comunicacién en tal $&ntido”

Asi, la aceptacion tardia se presenta cuando por una causa imputable al aceptante,
ésta no llega en el término indicado en la oferta, siempre que el oferente, sin demora
injustificada, informe de ello al destinatario o le envie una comunicacion. El contrato
se considera celebrado en el momento en que la aceptacion tardia llega al oferente
y no cuando el oferente informa al destinatario su intencion de considerar valida la
aceptacion. Conforme a la interpretacion dada en el comentario, obsérvese la
incongruencia que existe entre éste y el tenor literal del articulo 2.9. Asi, mientras
éste dispone que la aceptacion tardia produciré efectos si el oferente, sin demora
injustificada, informa de ello al destinatario o le envia una comunicacion en tal
sentido, (sistemas de la informacion y la remisién), en el comentario se afirma
que:

“...el contrato se considera celebrado en el momento en que la aceptacion tardia llega al
oferente y no cuando el oferente informa al destinatario su intencion de considerar
vélida la aceptacion tardia”, (sistema de la recepcion).

Ante esta incongruencia, creemos que debe primar el tenor del articulo frente al
comentario.

La demora en la transmision, al contrario de la anterior, se presenta por una
causa de la cual no es autor el aceptante, cuando la carta o cualquier otro escrito
gue contenga una aceptacion tardia, indica que ha sido enviada en circunstancias
tales que si su transmision hubiera sido normal, habria llegado oportunamente al
oferente, tal aceptacion tardia surtird sus efectos como aceptacion, a menos que el
oferente e informe al destinatario sin demora injustificada que para él la oferta ya
habia caducado.

188 En el mismo sentido el articulo 2.9 deRomcipiosuNiDROIT:
(Aceptacion tardia. Demora en la transmisién).
(1) No obstante, la aceptacion tardia producira efectos si el oferente, sin demora injustificada, informa de
ello al destinatario o le envia una comunicacion en tal sentido.
(2) Sila carta o cualquier otro escrito que contenga una aceptacion tardia indica que ha sido enviada en
circunstancias tales que, si su transmisién hubiera sido normal, habria llegado oportunamente al oferente, tal
aceptacion tardia surtird sus efectos como aceptacion, a menos que, el oferente informe al destinatario sin
demora injustificada que para él la oferta ya habia caducado”.
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En cuanto al requisito de que la aceptacion tardia surtira efectos y el oferente
informa verbalmente al destinatario o le envia una comunicacion en tal sentido, no
creemos, como pudiera pensarse en un primer momento, que el acto del oferente
constituye una aceptacion de una contraoferta. Al contrario, la norma se orienta a
aceptar o permitir que la aceptacion tardia valga, y que lo que produce el acto del
oferente es precisamente informar al destinatario (aceptante tardio) sobre el efecto.

2.3.6. Retiro de la aceptacion

Al igual que la posibilidad de retirar o revocar la aceptacién, algunos sistemas
permiten que la aceptacion, asi haya sido emitida y consistido en la intencion del
destinatario de la oferta de obligarse en el contrato propuesto, se pueda dejar sin
efectos por un acto de voluntad del acepténte

En la Convencion, se permite el retiro de la aceptacion de la siguiente manera:

“Articulo 22

“La aceptacion podra ser retirada si su retiro llega al oferente antes que la aceptacion
haya surtido efecto o en ese momefito”

Recuérdese que conforme al articulo 18 de la Convencion, la aceptacion surte
efecto en el momento en que la indicacion de asentimiento llega al oferente. La
consecuencia logica la propone el articulo 22 diciendo que antes de que esa
aceptacion llega al oferente, es decir, antes de que produzca efectos, el aceptante
podra retirarla.

Debe entenderse que en los casos en que la aceptacion empiece a producir efectos
de manera coeténea con la oferta, como es en la oferta verbal y/o telefénica, la
aceptacion no puede retirarse, toda vez que conforme con el mismo articulo 22,

189 En el derecho colombiano, tratandose de contratos de forma libre (consensuales en la terminologia tradicional,
articulo 1500 del Cédigo Civil), una vez el aceptante remite la respuesta se entiende celebrado el contrato, asi
entonces, en este tipo de contratos no cabria el retiro. Tratdndose de contratos de forma impuesta, (los reales
y solemnes de la terminologia tradicional), el contrato no se entiende perfeccionado con la simple remisién
de la aceptacion sino hasta que se observe la formalidad correspondiente. En estos contratos, hasta que no se
cumpla con la formalidad requerida no se entiende que hay aceptacion, por lo cual el destinatario de la oferta,
podria en principio retirarse cumpliendo los postulados de la buena fe y lealtad negocial.

190Los PrincipiosdeunibroiT permiten el retiro de la aceptacion; el articulo 2.10 dispone:
“(Retiro de la aceptacion).

La aceptacién puede ser retirada siempre que la comunicacion de su retiro llegue al oferente antes que la
aceptacion o simultaneamente a ella”.



544 VNIVERSITAS

debe mediar un tiempo entre la emision de la aceptacién y la entrada en efecto de
la misma.

2.3.7. Lugar y el momento de celebracion del contrato

Tratandose de compraventas internacionales, sera de suma importancia poder
establecer el lugar y momento en los cuales se celebro el contrato de compraventa,
toda vez que de cumplirse con los requisitos generales de aplicacién podra

determinarse si se aplica o no la Convencion, o en caso contrario y de acuerdo con
las normas de derecho internacional privado, la ley aplicable al céfitrato

La Convencion sefiala dos casos de los cuales se pueden derivar a su vez dos
momentos de celebracién del contrato. Los casos estdn contemplados en el articulo
18 por remision del articulo 23, de la siguiente manera:

“Articulo 23

El contrato se perfeccionara en el momento de surtir efecto la aceptacion de la oferta
conforme a lo dispuesto en la presente Convencion”.

“Articulo 18

1. (...).

2. La aceptacion de la oferta surtira efecto en el momento en que la indicaciéon de
asentimiento llegue al oferente. La aceptacién no surtird efecto si la indicacion de
asentimiento no llega al oferente dentro del plazo que éste haya fijado o, si no se ha
fijado plazo, dentro de un plazo razonable, habida cuenta de las circunstancias de la
transaccion y, en particular, de la rapidez de los medios de comunicacion empleados
por el oferente. La aceptacion de las ofertas verbales tendra que ser inmediata a menos
gue de las circunstancias resulte otra cosa.

3. No obstante, si, en virtud de la oferta, de practicas que las partes hayan establecido
entre ellas o de los usos, el destinatario puede indicar su asentimiento ejecutando un
acto relativo, por ejemplo, a la expedicion de las mercaderias o al pago del precio, sin
comunicacion al oferente, la aceptacion surtira efecto en el momento en que se ejecute
ese acto, siempre que esa ejecucion tenga lugar dentro del plazo establecido en el parrafo
precedente”.

191 En cuanto al momento de celebracion del contrato, el Cédigo de Comercio colombiano estatuye que se
perfecciona en el momento en que el oferente reciba la aceptacion de la propuesta (teoria de la recepcién), sin
embargo, el mismo articulo sienta las bases para presumir que el oferente ha recibido la aceptacion, cuando
el destinatario pruebe la remision de la misma en los términos indicados en los articulos 850 y 851.
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En consecuencia, las reglas son las siguientes:

a. Dado que la aceptacion empieza a producir efectos en el momento en que llegue
al oferente, sera éste el momento en que se entendera perfeccionado el contrato,
salvo en las ofertas y aceptaciones entre presentes, en cuyo caso el
perfeccionamiento del contrato es casi coetdneo a la aceptacion que se debe dar
en el momento de oirse la oferta.

b. En segundo lugar, y en el caso de que nos encontremos frente a una aceptacion
por ejecucion, de la que hablamos al referirnos a la aceptacion técita, el
perfeccionamiento del contrato se dara cuando dicha aceptacion empieza a
producir efectos, esto es: en el momento de ejecucién de este acto, sin
comunicacion al oferente y siempre y cuando la ejecucion tenga lugar dentro
del plazo establecido en la norma.

La determinacion de la perfeccion del contrato es importante para poder
establecer varias situaciones juridicas entre las cuales estan: el incumplimiento del
contrato, el momento a partir del cual se asumen riesgos, la responsabilidad por
vicios derivados de la compraventa, la inclusion dentro del contrato de los términos
especificados en la oferta, etc.

Las normas y temas de la Convencion que sefialan claramente la importancia
en la determinacion del momento de celebracién, son:

e Articulo 429,
e Articulo 55%,

192 1. El vendedor deberéa entregar las mercaderias libres de cualesquiera derechos o pretensiones de un tercero
basados en la propiedad industrial u otros tipos de propiedad intelectual que conociera o no hubiera podido
ignorar en el momento de la celebracién del contrato, siempre que los derechos o pretensiones se basen en la
propiedad industrial u otros tipos de propiedad intelectual:

a) En virtud de la ley del Estado en que hayan de revenderse o utilizarse las mercaderias, si las partes hubieren
previsto en el momento de la celebracion del contrato que las mercaderias se revenderian o utilizarian en ese
Estado; o

b) En cualquier otro caso, en virtud de la ley del Estado en que el comprador tenga su establecimiento.
2. La obligacion del vendedor conforme el parrafo precedente no se extendera a los casos en que:

a) En el momento de la celebracién del contrato, el comprador conociera o no hubiera podido ignorar la
existencia del derecho o de la pretension; o

b) El derecho o la pretension resulten de haberse ajustado el vendedor a férmulas, disefios y dibujos técnicos
0 a otras especificaciones analogas proporcionados por el comprador.

193 Cuando el contrato haya sido validamente celebrado pero en él ni expresa ni tacitamente se haya sefialado el
precio o estipulado un medio para determinarlo, se considerara, salvo indicacién en contrario, que las partes
han hecho referencia implicitamente al precio generalmente cobrado en el momento de la celebracion del
contrato por tales mercaderias, vendidas en circunstancias semejantes, en el trafico mercantil de que se trate.
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e Articulo 68°
e Articulo 74
e Articulo 79

La Convencion, en principio no dispone nada sobre el lugar de celebracién del
contratd¥’, situacion que debera resolverse, seguin algun sector de la doctrina, por
el derecho internacional privado conforme a las normas de cofiflittosotros

194 El riesgo respecto de las mercaderias vendidas en transito se transmitira al comprador desde el momento de
la celebracion del contrato. No obstante, si asi resultare de las circunstancias, el riesgo sera asumido por el
comprador desde el momento en que las mercaderias se hayan puesto en poder del porteador que haya
expedido los documentos acreditativos del transporte. Sin embargo, si en el momento de la celebracion del
contrato de compraventa el vendedor tuviera o debiera haber tenido conocimiento de que las mercaderias
habian sufrido pérdida o deterioro y no lo hubiera revelado al comprador, el riesgo de la pérdida o deterioro
seré de cuenta del vendedor.

195 La indemnizacion de dafios y perjuicios por el incumplimiento del contrato en que haya incurrido una de las
partes comprendera el valor de la pérdida sufrida y el de la ganancia dejada de obtener por la otra parte como
consecuencia del incumplimiento. Esa indemnizacién no podra exceder de la pérdida que la parte que haya
incurrido en incumplimiento hubiera previsto o debiera haber previsto en el momento de la celebracién del
contrato, tomando en consideracién los hechos de que tuvo o debié haber tenido conocimiento en ese momento,
como consecuencia posible del incumplimiento del contrato.

196 1. Una parte no sera responsable de la falta de cumplimiento de cualquiera de sus obligaciones si prueba que
esa falta de cumplimiento se debe a un impedimento ajeno a su voluntad y si no cabia razonablemente esperar
que tuviese en cuenta el impedimento en el momento de la celebracién del contrato, que lo evitase o superase
0 que evitase 0 superase sus consecuencias.

2. Sila falta de cumplimiento de una de las partes se debe a la falta de cumplimiento de un tercero al que haya
encargado la ejecucion total o parcial del contrato, esa parte sélo quedara exonerada de responsabilidad:

a) Si esta exonerada conforme al parrafo precedente, y

b) Si el tercero encargado de la ejecucion también estaria exonerado en el caso de que se le aplicaran las
disposiciones de ese parrafo.

3. La exoneracion prevista en este articulo surtird efecto mientras dure el impedimento.

4. La parte que no haya cumplido sus obligaciones debera comunicar a la otra parte el impedimento y sus
efectos sobre su capacidad para cumplirlas. Si la otra parte no recibiera la comunicacion dentro de un plazo
razonable después de que la parte que no haya cumplido tuviera o debiera haber tenido conocimiento del
impedimento, esta Ultima parte sera responsable de los dafos y perjuicios causados por esa falta de recepcion.

5. Nada de lo dispuesto en este articulo impedira a una u otra de las parten ejercer cualquier derecho distinto
del derecho a exigir la indemnizacién de los dafios y perjuicios conforme a la presente Convencién.

197 En cuanto al lugar de celebracion del contrato, aspecto que cobra especial importancia sobre todo en lo
relacionado con la determinacion de la internacionalidad del mismo, el Cédigo de Comercio colombiano
estipula lo siguiente:

Articulo 864: “... salvo estipulacion en contrario, se entendera celebrado en el lugar de residencia del
proponente,...".

198 De este parecer es la profesor&iMbeEL PiLAR PERALES ViscasiLLAs, quien afirma: “En cuanto al lugar de
perfeccion del contrato, la convencién no prevé una norma al efecto, por lo que creemos que es una cuestion
que se gobierna por el derecho interno no uniforme’Elecontrato de compraventa internacional de
mercanciascit., enhttp://www.cisglaw.paceedu Pace Law School Institute of International Commercial
Law, pag. 35.
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nos inclinamos por una posicion distinta, afirmando que el lugar de perfeccién del
contrato de compraventa internacional si es un aspecto regulado por la Convencion,
por lo cual no debera acudirse al derecho internacional privado para regularlo.
Esta conclusion la derivamos del hecho de tener en cuenta que si la aceptacion
produce efectos cuando llegue al destinatario, en ese momento y lugar se entendera
perfeccionado el contrato, por lo que el tema lo habria resuelto el articulo 18 de la
Convencion. Solucidn distinta para cuando la aceptacion se haga de forma tacita,
toda vez que de acuerdo a la prevision explicada del articuloct,8é5ta se
entendera realizada una vez se haya emitido, luego en este caso el lugar de
perfeccionamiento seria el del domicilio del aceptante de la'¢ferta
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