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RESUMEN

Entre los nuevos contratos creados por la practica mercantil, no cabe duda,
el factoring ha tenido un desarrollo y una acogida particular como negocio
de autofinanciamiento, prueba de ello es su circulacién a nivel mundial y la
natural atencién que ha sabido despertar en los cultores de la mas moderna
doctrina comercialista, lo que motivé, primero, la elaboracién de algunas
leyes nacionales [como la Ley Dailly (1981) y la Ley de «Disciplina della
cessione dei crediti d'impresa» (1991)]y, luego, de la Convencién de Ottawa
sobre factoring internacional (1988), bajo el patrocinio del Instituto para la
Unificacion del Derecho Privado (Unidroit), uno de los mas destacados entes
internacionales que buscan promover el comercio internacional mediante la
unificacién del derecho material.

En este trabajo, precisamente, estudiamos el contrafaadering
internacional dentro de las lineas maestras disefiadas por la Convencion de
Ottawa. Esta labor la emprendemos pasando revista, de entrada, a la definicion
propuesta por el legislador uniforme para luego encargarnos del ambito de
aplicacion material y espacial de la convencion, continuando con los derechos
y obligaciones de las partes, la interpretacion y las cesiones sucesivas
consideradas en la convencion. Por Ultimo, nos permitimos unas palabras
sobre el futuro de la Convencidn sobre Factoring Internacional, toda vez que
no ha tenido el éxito esperado.

Fecha de recepciors de mayo de 2003.
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ABSTRACT

Among the new contracts in the commercial practice, without any
doubts, factoring has had a special welcome and development as a
business tool for autofinancing, proof of this is its circulation
worldwide and the natural attention among practicioners of the most
modern comercial doctrine, which motivated, at first the drafting of
national legislation [Dailly Act (1981) and Italian Law «Disciplina
della cessione dei crediti d'impresa» (1991)] and, then, the Ottawa
Convention on International Factoring (1988), under the auspices of
the Institute for the Unification of Private Law (Unidroit), one of the
most distinguished international organization that promotes
international comerce through the unification of material law.

In this paper, we study the international factoring contract within the
framework designed by the Ottawa Convention. This task we initiate
reviewing, at the outset, the definition proposed by the uniform
legislator then the spatial and material application of the Convention,
continuing with the rights and obligations of the parties, interpretation
and the succesive cessions considered in the Convention. To conclude,
we offer few words about the future of the Convention on International
Factoring, for it has not yet delivered the expected success.
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1. NOTA INTRODUCTORIA

Como hemos anotatjeelfactoringes uno de los contratos que mayor desarrollo y
utilidad ha mostrado en el campo del comercio internacional en las Ultimas §écadas

al grado que se ha modelado y perfilado un contrato en particufactaiing
internacional. A pesar de ello, esta técnica administrativa-financiera esta lejos de
ser un instrumento perfectamente adaptado a las necesidades y exigencias de
seguridad juridica y previsibilidad propias del comercio internacional. Una de sus
causas es la incertidumbre que para las empresas factoras y factoradas genera la
disparidad y, a la vez, pluralidad de normas de derecho interno que afectan a los
tan numerosos como distintos aspectos derivados de la complejidad y atipicidad
gue la pluralidad causal de este contrato internacional plantea

En el derecho comparado podemos apreciar las dificultades existentes para su
correcta aproximacion contractual y la magnitud de los problemas juridicos que
acompafian la regulacion de este tipo negocial. La diversidad de funciones y
servicios que pueden englobarse en una operacién norfaataténg, se convierte
en la causa directa de los problemas relativos a la configuracién misma del contrato.
En la actualidad, dos son las tesis que pueden inferirse de las distintas soluciones
ofrecidas por los ordenamientos juridicos: la primera asienta la arquitectura del

1 Cfr. Levva Saavebra, Factoring, enTratado de derecho privaddima, 2001, vol. I, pag. 10; idem,
“Contratos”, enfratado de derechait., Lima, 2003, vol. Il, capag. VII, nim. 67 (en prensa).

2 Cfr. Levva Saavepra, “El contrato ddfactoring’, en Derecho de los negocioBladrid, 1999, nim. 110, pag.
2; idem,Factoring, cit., pag. 261; €uz Torres “El factoring internacional: estructura y modalidades
operativas”, efRevista de derecho mercaniadrid, 1998, nim. 227, pag. 223N8Hez JMeNEz, “El contrato
defactoring’, en Cavo Caravaca — FERNANDEZ DE LA GANDARA (dirs.),Contratos internacionaledviadrid,
1999, pag. 984.

3 Cfr. DeL Rio, “La convenciéruniproir de Otawa de 28 de mayo de 1988 sdaceringinternacional”, en
Revista de derecho mercanMadrid, 1997, nim. 223, pag. 303eMREg “La convencién denibroit sobre
factoringinternacional”, emNormas legalesTruijillo, 2000, t. 285, pag. A-146.



556 VNIVERSITAS

contrato ddactoringsobre el eje o nucleo de la disciplina clasica de la “cesion de
créditos®, tesis deudora de la tradicion civilista o mercantilista, sobre todo de los
ordenamientos del sistema continental o ¢a, como el espafiol y el italiano,

cuyo régimen legal esté previsto en sus respectivos codigos civiles o mercantiles;
la segunda, por el contrario, dada la insuficiencia o rigidez del sistema legal de la
cesion de créditos, propone enmarcarla dentro de los contornos de otros institutos
juridicos, como la subrogacién, por ejeniplo

Interesada en contribuir a la resolucién de éstos y otros problemas que afrontaba
el factoringy de facilitar su efectivo desarrollo en el mercado internacional, un
sector de la doctrina gest6é todo un movimiento en favor de la elaboracién de una
legislacion uniforme que sirviera para regular este contrato. La ausencia de
regulaciones nacionales de este negocio facilitaba la tarea de llegar a una legislacién
de este tipo, aun cuando estuviera limitada simplemente al comercio internacional;
toda vez que, como bien sabemos, uno de los mayores impedimentos para llegar a
la regulacién uniforme de cualquier institucion juridica, no obstante tener una
estructura esencial y una funcién idéntica en varios paises, es precisamente el
tradicional apego al “particularismo juridico”, que no es otra cosa que una
manifestacion de un nacionalismo mal entendido.

Esta idea de elaborar una ley uniforme paf@gbring al poco tiempo, encontrd
aceptacion eoniproiT, uno de los entes internacionales que buscan promover el

4 La coincidencia de la mayoria de paises en cuanto al mecanismo de la cesién de créditos no implica igual
reglamentacion, pues existen diferencias sustanciales. Una diferencia esencial que afecta a todas las relaciones
gue genera este contrato, deriva de la “distinta articulacién del mecanismo”. La causa radica en la duplicidad
de las férmulas que al respecto existen en el derecho comparado; concretamente, la manera de insertar la
cesion en el contrato dactoring depende que éste se articule como un contrato preliminar o como una
cesion global anticipada de créditos futuros. La opcién por uno de estos mecanismos incide en las diferentes
relaciones generadas en el contratdadéoring Véase Grcia Cruces El contrato de factoringMadrid,

1990, pag. 99 sigs.;ABcia bE ENTERRIA, Contrato de factoring y cesién de créditdéadrid, 1996, pag. 65
sigs.; Ezacuirrg, “Factoring’, en Revista de derecho mercanadrid, 1988, nium. 187-188, pag. 55 sigs.;
Roca GuiLLamon, El contrato de factoring y su regulacion por el derecho privado espsfadrid, 1977,
péag. 55 sigs.

5 Una parte importante de la doctrina italiana considera que “la actividadtdeingque resulta del contenido
del contrato, no se identifica con la cesion de créditos o con el descuento de éstos, porque la calidad del
servicio que presta el factor no es absolutamente indentificable con el papel atribuido al cesionario del crédito”
[SanTint, | servizi (nuovo saggio di economia del dirittdologna, 1987, pag. 107]. Otros ordenamientos
juridicos préximos como el francés, con la finalidad de evitar el rigor y el formalismo con que vienen regulados
en elCodecivil los aspectos esenciales de la cesion de créditos, han recurrido a la institucién de la subrogacion.
Este mecanismo, apoyado por la jurisprudencia, es el utilizado actualmente en la practica, incluso después de
la normativa aprobada el 2 de enero de 1981, conocida como Ley Dailly, que con el propésito de facilitar el
crédito a las empresas, establece un instrumerttor@rea) muy cercano a la cesién de créditos. Distinta
es la solucion juridica de los paises pertenecientes al sistenmardebn laywcomo los Estados Unidos de
América del Norte y el Reino Unido, pues se basa tradicionalmente en una operacién de compra de créditos
de los empresarios. Véasa Scer, Factoring law and practiceLondon, 1995, pag. 302 sigs.
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comercio internacional a través de la unificacién del defeghe a poco mas de
veinte afios de la primera propuesta del Consejo de Direccién pudo ver realizado
su proyecto de dar nacimiento a un cuerpo organico de normas uniformes
reguladoras tanto de los contratodedsingcomo defactoring internacional

2. APUNTES HISTORICOS DE LA CONVENCION DE UNIDROIT

El origen de los trabajos sobre el proyecto de Convencidn se remonta a la decision
tomada por el Consejo de DireccionuderoiT en su 53° sesion (Roma, febrero
1974), sobre la base de un memorando preparado por la Secretaria, de incluir en el
programa de trabajo para el periodo de 1975-1977 el tema de la cesion de créditos,
particularmente aquel del contratofdetoring El Consejo, por entonces, encargd

a la Secretaria la elaboracion de un estudio preliminar sobre este contrato para
decidir el orden de prioridad que deberia darsele a este proyecto de “Reglas
uniformes sobréactoring internacional®.

El estudio preliminar fue presentado por la Secretaria al Consejo de Direccién
para su debate en la 55° sesién (Roma, septiembre 1976); pero, aqui simplemente
se decidioé que se deberia dar mayor difusién a este reporte y acompafarlo de un
cuestionario de preguntas. En su 56° sesion decidid constituir un grupo de estudio
conformado por miembros del Consejo de Direccién, asesorados por un grupo de
expertos erfactoring para analizar las respuestas dadas al cuestionario. Las
conclusiones de ese grupo fueron puestas a disposicion del Consejo para su estudio
en la 57° sesion (Roma, abril 1978). En esta reunidn, el presidente del instituto,

6 Para un cuadro general de las instituciones internacionales que promueven la unificacion del derecho del
comercio internacional, véase2g, “International agencies for the formulation of transnational economic
law”, en Horn — ScHmiTHOFF (dirs.), Transnational law of international commercial transactiohkieva
York, 1982, pag. 61 sigsiLEscas, “El derecho uniforme del comercio internacional y su sistematica”, en
Revista de derecho mercantladrid, 1993, nim. 207, pag. 54 sigsyla Saavebra, Factoring, cit., pag.
263 sigs.

7 Estos proyectos recién se pusieron en ejecucion en 1995, con la ratificacion de las convenciones de Ottawa
de 1988 por un tercer Estado. Véasevh Saavebra, Factoring, cit., pag. 266; MsTrg “La convencion
uUNIDROIT”, Cit., pag. A-151.

8 Cfr. unibroiT, “Explanatory report on the draft convention on international factdrirg Diplomatic
conference for the adoption of the drafiproiT conventions on international factoring and international
financial leasing Roma, 1991, vol. |, pag. 85. Sobre la fases antecedente y final de la Convencion son
importantes los trabajos de&R, “Unificazione internazionale del diritto dei contratti innomiriagin Diritto
del commercio internazional&lilano, 1988, num. 2.1, pag. 83 sigs.oMco, “Les activités diniproiT en
1984, enRevue international de droit compaFéaris, 1985, vol. |, pag. 128 sigs.; I'Due recenti convenzioni
in materia di commercio internaziondJen Documenti giustiziaBRoma, 1988, n° 12, pag. 20 sigs;Nbva,

“II progettounibroiT di convenzione sul factoring internaziorialen Diritto del commercio internazionale
Milano, 1987, n° 1.3, pag. 715 sigs4s€anpro, “ll factoring internazionale ed il progettaniprort, en
Munari (dir.) Sviluppi e nuove prospettive della disciplina del leasing e del factoring in, Iéiliano, 1988,
péag. 26 sigs.
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luego del analisis de las conclusiones y exposiciones sobre el tema, decidi6 la
constitucion de una comision de estudio, bajo la direccién de los profesaiss G

Yy SAUVEPLANNE, para que se encargue de la preparacion de las “reglas uniformes
sobre efactoringinternacional”. La comision, como producto de sus tres sesiones
en Roma, presentd un anteproyecto de “Reglas uniformes sobre ciertos aspectos
delfactoringinternacional”.

Este anteproyecto fue visto y aprobado en la 62° sesion (Roma, mayo 1983) por
el Consejo, decidiendo enviar a los gobiernos de los estados miembrasde
el texto del anteproyecto acompafniado deagyort explicatifpreparado por la
Secretaria A la luz de las observaciones formuladas, el Consejo de Direccién
decidié en su 63° sesion (Roma, mayo 1984) constituir un comité de expertos
gubernamentales para la elaboracion de un proyecto de “Reglas uniformes sobre
ciertos aspectos degctoringinternacional”. El texto del anteproyecto que recibid
fue discutido y revisado en las tres sesiones de la Comision (Roma, 1985, 1986 y
1987); finalizadas éstas, presento el “Proyecto de Convencion sdaceoeihg
internacional” que se le encat§6

Este proyecto, al igual que el “Proyecto de Convencién std@sing
internacional” fue adoptado en la Conferencia diplomatica convocada por el
Gobierno canadiense y celebrada en Ottawa del 9 al 28 de mayo de 1988. Una vez
aprobada, la ConvencidnioroiT (cur) quedo abierta a la firma de todos los estados
hasta el 31 de diciembre de 1990, a tenor del art.cl8.1a entrada en vigencia
se previd que se produjera recién el primer dia del mes siguiente de la expiraciéon
de un periodo de seis meses a partir de la fecha del depésito ante el Gobierno de
Canada del tercer instrumento de ratificacion (art. d4e)l

Con el propdsito de poner en ejecucion esta Convencion, Francia deposito, el
23 de septiembre de 1991, el primer instrumento de ratificacion de la Convencion
en el Ministerio Canadiense de Comercio Exterior; el ejemplo ha sido seguido por
Italia, que la ratificé el 29 de noviembre de 1993; Nigeria, que la ratificé el 25 de
octubre de 1994; Hungria, que se adhirié el 7 de mayo de 1996; Letonia, que se
adhirié el 6 de agosto de 1997; y, finalmente, Alemania, que la ratifico el 20 de

9 Un importante comentario a este proyecto puede encontrarseNmvA) “Profili e problemi del factoring
internazional&, en Sviluppo della finanza internazionale e interdipendenza dei sistema finaMiiano,
1984, pag. 63 sigs.RrIENANI, “L'avant progetto di legge uniforme su certi aspetti del factoring internazionale
(unibroiT 1982, en Rivista di diritto civile Padova, 1983, n° 1, pag. 96 sigs.; idEactoring, leasing,
franchising, venture capital, leveraged buy-out, hardship clause, countertrade, cash and carry, merchandising
Utet, Torino, 1991, pag. 72 sigs.

10 Significativos comentarios a este proyecto &ss&Npro, “Il factoring internazional® cit., pag. 21 sigs.; B

Nowa, “Il progettounibroiT di convenziorie cit., pag. 715 sigs.; @pg, “The proposed new factoring and
leasing conventiorisen Journal of business 1awt987, pag. 219 sigs.
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mayo de 1998. En efecto, la Convencion solfactoring internacional esta en
vigencia desde el 1° de mayo de 1995 para Francia, Italia y Nigeria; para Hungria
desde el 1° de diciembre de 1996, para Letonia desde el 1° de marzo de 1998, y
para Alemania desde el 1° de diciembre de 1998.

3. ESTADOS Y ORGANIZACIONES PARTICIPANTES

En la Conferencia Diplomatica para la adopcion de los Proyectos de Convencion
sobreleasingy factoringinternacional celebrada en Ottawa del 9 al 28 de mayo de
1988, participaron 55 estados, otros 4 enviaron observadores, ademas 7
organizaciones intergubernamentales, una no gubernamental y dos asociaciones
internacionales. Ambas Convenciones fueron aprobadas el 28 de mayo de 1988 y
guedaron abiertas a la firma de todos los estados hasta el 31 de diciembre de 1990
(art. 15.1cuL y art. 13.1cur).

Los estados que enviaron representantes son: Argelia, Alemania, Angola,
Australia, Barbados, Bélgica, Brasil, Bulgaria, Burundi, Cameran, Canada, Chile,
China, Colombia, Corea, Cuba, Dinamarca, Dominicana, Egipto, El Salvador,
Espafia, Estados Unidos de América, Filipinas, Finlandia, Francia, Ghana, Gran
Bretafia, Republica Helénica, Holanda, Guinea, Hungria, India, Irlanda, Italia, Japdn,
Libano, Marruecos, México, Nigeria, Noruega, Panama, Polonia, Portugal, Rusia,
Senegal, Sudan, Suecia, Suiza, Tanzania, Checoslovaquia, Tailandia, Turquia,
Venezuela, Yugoslavia y Zaire. Participaron enviando observadores los estados de
Malasia, Uganda, Peru y Uruguay.

En la Conferencia diploméatica participaron, igualmente, importantes
organizaciones vinculadas al comercio internacional como el Banco Mundial, la
Comision de las Comunidades Europeas, la Comision de las Naciones Unidas para
el derecho mercantil internacionak(omi-unciTrAL), la Conferencia de La Haya
de Derecho Internacional Privado, la Conferencia de las Naciones Unidas para el
comercio y el desarrollo, el Consejo de Europa y la Organizacion de Estados
Americanos ¢ea). Como organizacion no gubernamental intervino el Comité
Maritimo Internacionaldwi).

11 Cfr. LEvyva SnavEDRA, Factoring cit., pag. 266; Braupo, “Le nouveau droit du crédit-bail international et de
I'affacturage international (1° mai 1995 enJuris classeur periodique (Etudes et chroniquBsyis, 1997,
nam. 17, pag. 185 sigs.;Adani, “L’entrata in vigore delle due convenzieniproiTsul leasing internazionale
e sul factoring internaziondleen Rivista di diritto internazionale privato e processyakadova, 1995,
nam. 2, pag. 562 sigs.AfHez JMENEZ, El contrato de factoringeit., pag. 1005. Un detallado informe sobre
el estado actual de las suscripciones, ratificaciones y adhesiones a la Convenciaatsdhggnternacional
puede verse etftp://www.unidroit.og/english/implementi/i-main.htm].
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Participaron, igualmente, dos asociaciones profesionales internacionales: Factor
Chain Internacional y World Leasing Council

Finalmente, los estados que firmaron la convencion fueron: Ghana (28 de mayo
de 1988); Guinea (28 de mayo de 1988); Filipinas (28 de mayo de 1988); Tanzania
(28 de mayo de 1988); Nigeria (28 de mayo de 1988); Marruecos (4 de julio de
1988); Francia (7 de noviembre de 1989); Checoslovaquia (16 de mayo de 1990);
Finlandia (30 de noviembre de 1990); Italia (13 de diciembre de 1990); Bélgica
(21 de diciembre de 1990); Estados Unidos de América del Norte (28 de diciembre
de 1990); y Panama (31 de diciembre de 1990).

4. ESTRUCTURA DE LA CONVENCION DE UNIDROIT

Lacurse inicia con un predmbulo en el cual los estados participantes, en principio,
afirman ser conscientes del hecho gqua&bringinternacional tiene una funcion
significativa que cumplir en el desarrollo del comercio internacional, y en segundo
lugar, reconocen la importancia de establecer reglas uniformes que prevean un
marco juridico que facilite &ctoringinternacional, manteniendo, al mismo tiempo,

un justo equilibrio entre los intereses de las distintas partes interesadas en la
celebracion del contrato dactoring Como podemos observar, esta normativa
uniforme no ha sido pensada para regular todos los aspectos del contrato
internaciondp, de alli que se haya privilegiado aquellos considerados necesarios
de unificar, bien por ser esenciales, o bien por presentarse mas problétm@iicos
proyecto mas ambicioso no sélo hubiera supuesto una tarea mas dificil en cuanto a
su elaboracion, sino, lo que es méas importante, hubiera constituido un mayor
obstaculo para su aceptacion por un importante nimero de estados, impidiendo asi
cumplir el objetivo principalmente propueksto

El texto de lacur divide sus 23 articulos, en tres capitulos, a saber:

12 Pretender que una convencion discipline, de forma exhaustiva, todas las cuestiones que pueden surgir con
referencia al contrato objeto de la reglamentacion convencional, es pedir algo que no se podria lograr por méas
empefio que pongan los redactores; de alli que se reconozca que las convenciones de derecho material uniforme
siempre son incompletas. Véaserikary, “I rapporti tra le convenzioni di diritto materiale uniforme in
material contrattuale e la necesita di un’interpretazione interconvenzigreeRivista internazionale di
diritto internazionale privato e processuakadova, 2000, nim. 3, pag. 674; fForum shopping e diritto
contrattuale uniforme”, eRivista trimestrale di diritto e procedura civjl#ilano, 2002, nim. 2, pag. 584.

13 Esta convencion si bien pretende como objetivo primario facilitar la transmision y movilizacion de los créditos
simplificando los mecanismos de cesion de los mismos, estableciendo un régimen juridico predecible y
seguro que permita al factor ofrecer sus servicios en el &mbito del comercio internacional, secundariamente
tiene el valor de contribuir como modelo para una posible tipificacion legislativa interna, expliRaD
“La convenciérunibroit”, cit., pag. 308.

14 Cfr. SincHez Jvenez, “El contrato ddactoring’, cit., pag. 1006.
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Capitulo I: Ambito de aplicacion y disposiciones generales (arts. 1 al 4);
Capitulo Il: Derechos y obligaciones de las partes (arts. 5 al 10);
Capitulo Ill: Cesiones sucesivas (arts. 11 al 12)

Capitulo IV: Disposiciones finales (arts. 13 al 23).

5. DEFINICION DE FACTORING INTERNACIONAL

Aunque ya hemos adelantado una definicion de este cordgradm(ndm. 69),

aqui conviene agregar qudadtoringinternacional, en esencia, es un negocio que
presenta las caracteristicas basicasfat#bring doméstico, aun cuando venga
calificado, de un lado, por el espacio y, del otro, por los sujetos participantes en la
relacion contractual; tanto aquél como éstos determinan, a su vez, un contenido
mas amplio, pero no esencialmente diversdatgbring nacional®. El factoring
internacional conserva, pues, las caracteristicas tipicas del contfatodi®g,

pero presenta una estructura mas compleja, ya sea con relacion a las partes
involucradas en la operacion, ya sea con relacion a los acuerdos especificos entre
ellas existenté%

Interesa conocer ahora la definicién contenida eondafuente de inspiracion
de muchas definiciones doctrinatfag efectos de esta Convencion, sefala el art.
1.2 cur, se entiende por contrato €ctoring (factoring contrac), un contrato
celebrado entre una parte, el proveedor, y de la otra la empréasetating,
conforme al cual:

a) el proveedorgupplien, podra o deberé ceder al cesionario los créditos que se
originen en contratos de compraventa de mercaderias celebrados entre el
proveedor y sus clienteslgbtorg, con excepcion de aquéllas compradas
principalmente para su uso personal, familiar o domégiesgnal, family or
household uge

b) la empresa d@ctoring por su parte, se obliga a desarrollar al menos dos de las
siguientes actividades: financiamiento al proveedor, e inclusive préstamos y/o

15 Cfr. Gruz Torres “El factoringinternacional”, cit., pag. 227. Concluye este autor gfeetdringinternacional
no es una figura distinta, en lo esenciafaatoring nacional.

16 Cfr. Gassanpro, “Il factoring internazional® cit., pag. 21.

17 Cifr., por ejemplo, las definiciones derRar, “L’ambito di applicazione internazionale della convenzione di
Ottawa sul factoring internaziondleen Rivista trimestrale di diritto e procedura civil®lilano, 1996, nim.
1, pag. 201; y de k&TRg “La convencion denioroit”, cit., pag. A-147. El primero define &ctoring
internacional como el “contrato en virtud del cual el productor cede (o se compromete a ceder) créditos
derivados de una prestacién de servicios o una compraventa (no concluidos con fines personales, familiares
o domésticos) a un factor que, por su parte, se obliga a desarrollar por lo menos dos de las actividades
enumeradas en el articulo 1.2 de la Convenai@roiT sobre esta materia”.
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anticipos de pago, la contabilidad de los créditos, el cobro de los créditos, y la
proteccion contra la falta de pago de los deudores;

c) ademas, la cesion de los créditos debera ser notificada a los deudores, de acuerdo
con el concepto auténomo de notificacion escrita que da la propia Convencion
en su art. 1.4uF'®

En principio, debemos destacar el hecho quastadefina, expresamente, el
contrato ddactoringinternacionaP, a diferencia de la Convencion de Viena que
no define la compraventa internaciofiapues ello mucho contribuye a la
uniformizacion del derecho en esta materia. La ausencia de una definicion habria
llevado al intérprete a recurrir a definiciones propuestas por los ordenamientos
nacionales, es decir, no a una definicion uniforme, contraviniendo, de esta manera,
no solamente al espiritu que esta en la base de todos los esfuerzos hacia la
uniformizacion, sino también vulnerando el art. g, que reza:

“En la interpretacion de la presente convencién se tendran en cuenta su objeto y sus
propésitos, tal como se expresan en el preamisulazaracter internacional y la
necesidad de promover la uniformidad en su aplica@éhcomo de asegurar el respeto

de la buena fe en el comercio internacional”.

En segundo lugar, debemos subrayar que la definicion del contfatiateng
propuesta por laur viene centrada en la “cesion de créditos” que surgen de los
contratos de compraventa de mercaderias y de prestacion de servicios, de un lado,
y en el desenvolvimiento por parte de la empresa factora de ciertas funciones (por
lo menos dos), del otro. Esta definicion realiza, pues, una delimitacion material de
los créditos y una delimitacion funcional de la relacion jurtdlica

18 En algunos paises se estima que las empresas que recurren a los servicios de una éacpuesg de
tienen una sélida posicién econémica y financiera, por lo que se justifica la tendencia a callar la cesién. Sin
embargo, los redactores de la Convencion han excluidctetingno notificado por el temor que su inclusion
podia comportar la extensiéon de la Convencién a un nimero indeterminado de operaciones bancarias
internacionales en las cuales el crédito es utilizado como garantia. ¥é&ptnatory report on the draft
conventiof, cit., pag. 96.

19 Y mejor todavia que haya utilizado la Convencién el método tipolégico para elaborar una definicién descriptiva
y, en efecto, amplia dactoring internacional. Esta tiene la ventaja de comprender y, con ello, regular las
diversas formas que adoptafattoring en los distintos paises donde tiene presencia significativa. Véase
Levva Saavebra, Factoring cit., pag. 270.

20 Cfr. Ferrary, Vendita internazionale di beni mob#n Gieano (dir.), Commentario del codice civjl8cialoja
— Branca, Bologna, 1994, pag. 44; ideitdafnbito di applicazione internaziondlecit., 1996, pag. 200;
Cawvo Caravaca, “Comentario al articulo 1", enig-Picazo (dir.), La compraventa internacionaDiez-
Picazo, Luis (dir.), La compraventa internacional de mercaderias. Comentario de la convencién de Viena
Madrid, 1998, pag. 47;dvva Saavepra, “La convencién de Viena sobre la compraventa internacional”, en
revistaCathedra Lima, 1999, nam. 5, pag. 170; idem, “Ambito de aplicacién de la convencion de Viena
sobre la compraventa internacional de mercaderia¥niversitas Bogota D.C., 2002, nim. 103, pag. 303.

21 Cfr. Gruz Torres “El factoringinternacional”, cit., pag. 229.
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Significativo, igualmente, es quedar utilice el término “funciones” antes que
el de “servicios” de la factora. Esta precision obedece a que algunas actividades
desarrolladas por la empresa factora, titular de los instrumentos crediticios, son en
su propio interés, y, como tales, no pueden ser consideradas prestaciones a favor
de la empresa cedefite

Un aspecto en el que esta definicion ha puesto particular interés es la relativa a
la necesidad de notificacion a los deudores de los instrumentos crediticios. “La
cesion de los créditos debera ser notificada a los deudootis®(of the assignmgnt
sefiala expresamente el art. 1.21@); de esto se colige la inaplicabilidad de las
normas de la Convencionrabn notificationfactoring®. No se prevé el momento
en que ha de tener lugar, pero si presupone que, en cuanto a la forma, la notificaciéon
de la cesiodn ha de realizarse por escrito (arts. 1.4cp8.ton el objeto de obtener
mayor certeza y evitar, en efecto, la existencia de litigios relativos a su prueba.
Con tal propdsito, el art. 1cbr establece que una notificacion por escrito no ha de
estar firmada necesariamente, pero si debe indicar por quién 0 a nombre de quién
se ha hecho; sefiala, ademas, que se considera hecha por escrito cuando ha sido
enviada mediante telegrama, télex o por otro medio de comunicacién susceptible
de ser reproducido en forma tangible; y, por Ultimo, precisa que una naotificacion se
entiende hecha por escrito cuando es recibida por el destinatario.

Finalmente, es destacable que la definicibn no mencione la clausula de
exclusividad del contrato ni la relaciémerfactors y que se mantenggarima
facie la estructura triangular habitual enfattoring nacional, quiza por no
considerarlas como elementos esenciales del cotitr&to cualquier caso, se
pretendia que la citada definicion fuera el minimo comdn denominador del contrato
defactoring, objetivo que cumple sin mayor problema. En este sentido, la postura
de los redactores dedar es logica y, ademas, practica, ya que una definicion muy
prolija suele desembocar siempre en problemas de interpretacién y aplicacion, que
debe evitar un instrumento que pretende un alcance general en el ambito
internacionar.

22 La eleccién del término neutro “funcién”, utilizado por la Convencién al establecer las funciones que debe
desarrollar la empresa dactoring, seria significativa del hecho que se ha querido tener en cuenta que
algunos “servicios”, entre los indicados, son desarrollados por el factor en su propio beneficio, explica D
Nova, Nuovi contrattj enll diritto attuale, Torino, 1990, vol. 10, pag. 106.

23 Segun Gssanprg, la Comisiéon de Expertos deiproir habria excluido ehon notification factoringdel
proyecto de Convencién por el motivo que él seria mas, precisamente, asimilable al deniowinezio
discounting o descuento de facturadl factoring internazionalg cit., pag. 29).

24 Recuerda ®GNanI que tras importantes discusiones se acordé la omision, justificada al entender que la
exclusividad es un elemento sélo eventual del contratacdering, por lo que no es razén suficiente para
modificar la practica de algunos estaddsai’ant progetto di legde cit., pag. 97).

25 En este sentido ROz Torres “El factoringinternacional”, cit., pag. 229 sigssN8Hez Jmenez, “El contrato
defactoring’, cit., pag. 1007 sigs.
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6. AMBITO DE APLICACION DE LA CONVENCION DE UNIDROIT

El texto de la Convencién de Ottawa contiene varias normas que se refieren
expresamente a su aplicacion material y espacial.

6.1. Aplicacion material

Los factores que determinan la aplicacién juridica o material de la Convencion
estan fijados en el art. 1c@r, que sefiala: se considera contrattad®ringcuando

una parte, la proveedora de bienes o servicios, cede a otra parte, la empresa factora
0 cesionaria, los créditos originados en contratos de compraventa celebrados con
sus clientes, excepto aquellos que se refieren a mercaderias compradas
principalmente para su uso personal, familiar o doméstico; ademas, la cesionaria
debera tomar a su cargo por lo menos dos de las cuatro funciones: financiamiento,
contabilizacién, cobro de los créditos y proteccion contra el impago de los deudores;

y, finalmente, que prevea que los deudores recibiran notificacion de la cesion de
créditos®.

El &mbito de aplicacion de tar, como podemos advertir, esta limitado a las
hipotesis de contratos dfactoring internacional; sin embargo, su
“internacionalidad” no esta ligada o determinada en funcién al lugar de ubicacion
de las partes concurrentes en una operacifact@ing A diferencia de lav, que
hace depender la internacionalidad del contrato en la diversa ubicacion estatal de
la sede negocial (sedBaffari, établissement, place of busings® las partes
contratante®, lacur prescinde de este elemento subjetivo. Segun esto, a un contrato
de factoring celebrado por sujetos de un mismo pais, también se le aplica la
Convencion siempre y cuando subsistan las condiciones de internacionalidad
previstas en el texto misrifo

26 Aqui el término cesion debe ser entendido en su aspecto econémico, esto es, como un término englobante de
conceptos que reciben calificaciones distintas en los ordenamientos juridicos navienlgsitia mandato,
subrogacion, endoso, descuento o, simplemente, cesion de créditos, explizanB'Le nouveau droit du
crédit-bail internationdl, cit., pag. 189.

27 Cfr. FErrAR|, “L'ambito di applicazione della convenzone di Vienna sulla vendita internazipeaRivista
trimestrale di diritto e di procedura civijilano, 1994, nim. 3, 1994, pag. 907 sigageapori, “| criteri
di applicazione della convenzione di Vienna sulla vendita internazionale: diritto uniforme, diritto internazionale
privato e autonomia dei contraeften Rivista trimestrale di diritto e procedura civjl®ilano, 1990, nam.
3, pag. 730 sigs.; dhinoLp, Uniform law for international sales under the 1980 United Nations Convention
Deventer, 1991, pag. 88 sigs4s.G Caravaca, “Comentario al articulo 17, cit., pag. 50gtva SAAVEDRA,
“La convencion de Viena”, cit., pag. 170; idem, “Ambito de aplicacion de la convencion”, cit., pag. 305 sigs.

28 Como hien explicadrraAry, “la diversa nazionalita delle parti contraenti non rileva ai fini dell’applicabilita
della convenzione di Ottawa, como gia non rilevava ai fini dell’applicazione della convenzione di'Vienna
(“L'ambito di applicazione internaziondlecit., 1996, pag. 203). La explicacién esta en que el caracter
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Segun el art. 2.¢ur, un contrato déactoring es “internacional” cuando tiene
por objeto la cesion de créditos derivados de contratos internacionales de
prestaciones de servicios o de compraventas internacionales. En suma, mas
importante que la internacionalidad del contratofalgoring es, pues, la
internacionalidad de los créditos objeto del contrato para calificar a una operaciéon
defactoringcomo internacion

Aparte de este criterio generalcla también ha establecido que se aplica a las
cesiones y transferencias sucesivas a la cesion hecha conforme a un contrato de
factoring(art. 11cur); esto es, se aplica a las operaciondaaeringinternacional
conocidas comadwo factor systeno refactoring®. Las normas relativas a los
derechos y obligaciones de las partes, contenidas en la Convencion, se aplican
pues a los cesionarios ulteriores.

6.2. Aplicacioén espacial

A su turno, los factores que determinan la aplicacion espacial o geogréfica de la
Convencion se encuentran expuestos en el at, cisos ay b, que plantea dos
casos alternativos, pero con el presupuesto que exista un contiattodag de
caracter internacional (art. Zr), es decir, que tanto el contrato de compraventa
como el de prestacion de servicios, originadores de los créditos, se hayan celebrado
entre partes situadas en distintos estados. El contrdeztdeing es, en efecto,
calificado de internacional, no por referencia al contrato mismo, sino en funcién a
Su propio objeto: el crédito, que bien puede derivarse de una compraventa o de una
prestacion de servicios internacionales.

El primer caso de aplicacién, denominada directa o inmediata, contenida en el
art. 2.1.acur, es cuando el cedente, cesionario y el deudor tienen sus propias sedes
o establecimientos en estados partes de la Convencién, sin que sea necesario que
se trate de tres estados contratantes diferentes. El Estado contratante, en el cual

internacional defactoringderiva Unica y exclusivamente de la naturaleza internacional del contrato subyacente,
esto es, del contrato de compraventa o de prestacion de servicios entre partes situadas en distintos paises. Cfr.
SALINGER, Factoring law cit., pag. 115 sigs.;#0z Torres “El factoringinternacional”, cit., pag. 232gkva

SaAVEDRA, Factoring, cit., pag. 273; MsTrg “La convencion deniproiT”, cit., pag. A-148.

29 Cfr. Monaco, “La convenzione internaziondlecit., pag. 13; ErRrARi, “L’ambito di applicazione
internazionalg, cit., 1996, pag. 203;dyva Saavepra, Factoring, cit., pag. 274.

30 Como hemos indicado, se consuma una operacifirodactor systerauando se realiza una doble cesién, es
decir, el suministrador cede los créditos a la empresa factora situada generalmente en un mismo pais, y ésta
a su vez los cede a otra empresa ubicada en el pais del comprador-deudor. Al respecteswéaseaM
convencion denipbroit”, cit., pag. A-148; Moina be Lemus, Contratos de comercio exteridviadrid, 2000,
péag. 322.
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tiene su propia sede la empresa factora, puede, en efecto, ser el mismo Estado
contratante en el cual tengan su propia sede el deudor cedido o el cedente. Se
necesita solamente, a los fines de la internacionalidad, que la empresa deudora
(debitor cessystenga su sede en un Estado contratante diverso de aquél de la
acreedora-cedente de los créditos

De lo dicho se infiere que la exacta individualizacion de la sede o establecimiento
de las partes, sobre todo del contrato que origina los créditos objétotdehg,
es crucial para determinar sidar es aplicable o no. A pesar de estogdg al
igual que lacv, no define qué entiende por establecimi&npero al emplear esta
palabra, deja en claro que deja de lado el concepto de dofhiéilla se limita a
sefialar que, en caso de pluralidad de éstos, se tomara en consideracion el que
guarde mas estrecha relacion con el contrato y su cumplimiento (a2 Psta
regla, sin embargo, no resulta suficiente para aclarar el concepto de establecimiento.

La mejor doctrina considera que establecimiento es el lugar estable y permanente
en el cual la empresa realiza su actividad negécidb se considera como
establecimiento, en efecto, la oficina provisional que pone una empresa para llevar
a cabo las negociaciones de un contrato en particular; tampoco el lugar donde una
de las partes simplemente tiene un representante autorizado para compraf® vender
En el caso que el contrato haya sido celebrado a través de representante, la sede
negocial que se toma en cuenta para la determinacién de la internacionalidad del

31 Cfr. Levva Saavepra, Factoring, cit., pag. 274; €uz Torres “El factoring internacional”, cit., pag. 232;
SANcHEz JMENEZ, “El contrato deactoring’, cit., pag. 1008.

32 La ausencia de una definicion de establecimiento en la Convencion de Viena se debe a que dicho concepto
plante6 problemas interpretativos durante la etapa de los trabajos preparatorios, explieal\EPINETTE,
“Andlisis critico de las disposiciones generales de la convencién de Viena sobre compraventa internacional
de mercaderias”, eRevista de derecho mercanMadrid, 1995, nim. 217, pag. 1067; id&@ompraventa
internacional de mercaderias. Una vision jurisprudendidvarra, 2000, pag. 67.

33 La Convencion de Viena tiene en mente, dada la sistematica del art. 10 CV, un establecimiento comercial
aplicable a las compraventas realizadas por comerciantes, esto es, por operadores profesionales del comercio
internacional, y sélo residualmente se contempla como punto de conexion, para la aplicacion de la Convencién,
el domicilio de las partes. Véasese GobpArb, El contrato de compraventa internacion&léxico, 1994,
péag. 42; lEvyva Saavebra, Factoring cit., pag. 275.

34 En la actualidad, la doctrina manifiesta un cierto consenso sobre el concepto de estableplaterdd (
businesy que comprenderia no sélo el “principal lugar del negocio”, sino también todas aquellas formas
organizadas, incluyendo sucursales, agencias y oficinas representativas, que suponen una permanencia estable
en un pais determinado. CfnuE, “Article 1", en Banca — BonELL (coords.)Commentary on the international
sales lawMilano, 1987, pag. 30;deLucuEs Contratacion internacionaValencia, 1994, pag. 236akhoLp,
Uniform law; cit., pag. 78; Msquez LErINETTE, “Analisis critico de las disposiciones”, cit., pag. 10686
Caravaca, “Comentario al articulo 17, cit., pag. 5Ietva Saaveora, “Ambito de aplicacion de la convencion”,
cit., pag. 306.

35 Conformes, ErRrARI, “L’'ambito di applicazione internaziondlecit., 1996, pag. 208; #ame Gobbarb, El
contrato de compraventait., pag. 42.
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contrato del cual derivan los créditos objetofdetoring por regla general, es la
del representad®

El segundo caso de aplicacion, contemplado en el art. 2uk,l8s cuando los
dos contratos, esto es, el de compraventa yfelotigring se regulen por la ley de
un Estado contratante, sin que sea necesario, como lo ha puesto de manifiesto la
mejor doctrin, que se trate de una misma ley. En virtud de esta regla, para la
aplicacién de laur no es suficiente que las normas de derecho internacional privado
de la lex fori designen la ley de un Estado contratante como ley aplicable al contrato
del cual derivan los créditos objetofdetoring, sino que se hace necesario también
gue el contrato dectoringsea sujeto a la ley de un Estado contratante. Este factor
de conexién, basado en las reglas de derecho internacional privado, implica la
posibilidad que las partes situadas en estados que no han ratificado o no se han
adherido a la Convencion se sujeten a las reglas dé ésta

El conocimiento de la ley que el foro considere aplicable al contrato de
compraventa y afactoring hace necesario un especial estudio de derecho
comparado, y aqui no hay lugar para ello. Basta sefialar, sin embargo, que las
propias partes, en ejercicio de su libertad confligtuibnen la posibilidad de
elegir, como ley aplicable a su relacion contractual, la Convencion, la ley de un
Estado contratante o aquella que las reglas de conflicto sefialen aplicable. Estas
consideraciones resultan, igualmente, validas en caso de ser compéterftaila
de un Estado no contratante, cuando sus reglas de derecho internacional privado
lleven a la aplicacion del derecho material de un Estado contratante, detceal la
se encuentre formando parte.

En definitiva, la introduccion de este criterio de aplicabilidad, junto al territorial
previsto en el art. 2.1.a)r, tiene como objetivo principal la ampliacion del &mbito

36 Cfr. FErrAR|, La vendita internazionalecit., pag. 25;d., “L’ambito di applicazione internazion&lecit.,
1996, pag. 208;kyva SaavebrA, Factoring, cit., pag. 276.

37 Cfr. FerraAR), “L'ambito di applicazione internaziondlecit., 1996, pag. 211.

38 Estaregla tiene como fuente el art.H).&v, que reza: “cuando las normas de derecho internacional privado
prevean la aplicacion de la ley de un Estado contratante”.

39 En el derecho contractual internacional es comun hablar de “autonomia conflictual” y de “autonomia material”.
Con la primera se hace referencia a la libertad de las partes para elegir el derecho aplicable a su relacion
contractual; con la segunda, en tanto, se designa a la libertad que se tiene para establecer el contenido del
contrato. Sisteméaticamente, se debe distinguir entre autonomia conflictual y autonomia material. Aun cuando
no se les permita a las partes, en el marco de la autonomia material, la exclusién de las normas imperativas de
derecho interno aplicables al contrato, en los contratos internacionales ellas podran alcanzar, igualmente, las
consecuencias deseadas, eligiendo, por autonomia conflictual, un ordenamiento juridico extranjero. Bien se
puede decir, en efecto, que la libertad conflictual es mas amplia que la materiaksGfy. “Autonomia
conflictual y proteccion al consumidor en el derecho internacional de los contratBgVista de derecho
comercial y de las obligaciongBuenos Aires, 1996, nim. 170, pag. 283¢8aNo, Derecho internacional
privada Buenos Aires, 1991, t. Il, pag. 748;,ICurso de derecho internacional privaduenos Aires,

1993, pag. 585.
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de aplicacién de laur*® Con este criterio, que requiere siempre la existencia de
una relacion entre el contrato y la Convencion misma (bajo la forma de aplicabilidad
territorial o internacional privatistico), se han superado los riesgos que presentaban
otras convenciones al intentar su aplicacion a las relaciones contractuales sin que
sea necesaria una relacion con‘tlla

7. EXCLUSION DE LA CONVENCION DE UNIDROIT

Sibien lacurreconoce a los operadores econémicos su derecho natural de elegir la
ley aplicable a su relacién contractual, también lo hace con su derecho de rechazar
la aplicacion de las reglas de la Convencion, aun cuando ésta sea aplicable. El
derecho de las partes contratantes a excluir en su totalicladhia sido justificado

como una aplicacion particular de un principio general de derecho internacional
privado: el principio de la “autonomia de la voluntad” o facultad reconocida a las
partes para designar el ordenamiento juridico aplicable a un contrato interffacional
Este derecho estd expresamente prescrito en 8. artur, que contempla dos
posibilidades: primera, que la exclusion sea hecha por las partes en el
contrato defactoring; y segunda, que la exclusion sea hecha por las partes
en el contrato deompraventa, con la condicion que el cesionario reciba
notificacién por escrito de ello.

Con la finalidad de mantener el equilibrio entre las partes contratantes, el art.
3.2 cur dispone que tal exclusion podra efectuarse solamente respecto a la
Convencion en su totalidad; es decir, no esta permitida la derogacion parcial del
textd™®. Este derecho tiene cada una de las partes tanto del contfathodieg
como los de compraventa de mercaderias; aunque en este Ultimo caso sélo para los
créditos nacidos sucesivamente a la comunicacion escrita de la exclusion hecha
por el cesionario (art. 3.1caF).

40 Lacombinacion de criterios de aplicabilidad territorial e internacional privatistico ha encontrado gran aceptacion
en muchas convenciones, razén por la cual se le ha definido como una “solucién clasica”. La Convencion de
Viena no escapa a esta practica, la tiene en el articub). Véase Evva Saaveora, Factoring cit., pag. 278.

41 Vale aqui recordar, entre otras, la Ley uniforme de La Haya sobre la venta internacional de mercaderias de
1964 (uw), que, a los fines de su propia aplicacion, ha renunciado a cualquier requisito de conexion entre
ellay los contratos. El ambito de aplicacion de ésta se determina, pues, sobre la base de la mera internacionalidad
de la relacion contractual. Cfrekrary, “L'ambito di applicazione internaziondlecit., 1996, pag. 211.

42 La ConvenciomniproIT con esta norma sigue el precedente marcado por el.art., 3rasladado luego al
art. 6 CV. Un significativo comentario de este principio realizan, entre owasi 1B “Article 6”, en Banca
— BonELL (coords.)Commentarycit., pag. 54 sigs.; AinoLp, Uniform law; cit., pag. 125; @vo CaRAVACA,
“Comentario al articulo 6", eniEz-Picazo (dir.), La compraventa internacionatit., pag. 92 sigs.

43 Las reglas de la Convencién son consideradas como un conjunto de normas coherentes, de alli que una
modificacién parcial constituiria una amenaza al justo equilibrio de los derechos y obligaciones de las partes
interesadas en una operaciorfatgoring internacional. VéasExplanatory report on the draft conventjon
cit., pag. 99.



EL FACTORING INTERNACIONAL EN LA CONVENCION DE UNIDROIT 569

8. INTERPRETACION DE LA CONVENCION DE UNIDROIT

Uno de los principios clasicos en los instrumentos de derecho uniforme es el
reconocimiento de los principios de internacionalidad y uniformidad en la aplicacion

e interpretacion de los mismos. Estos aparecen recogidos, por ejemplo, en los dos
primeros instrumentos que elabor&iTrAL, la Convencidn sobre la prescripcion

en materia de compraventa internacional de mercaderias de 1974 y la Convencion
sobre transporte maritimo de mercancias de 1978, arts. 7 y 3 respectivamente, que
sefialan que en la interpretacion y aplicacion de las disposiciones de la Convencion
se tendran en cuenta su cardcter internacional y la necesidad de promover su
uniformidad.

Estos articulos, a diferencia de su réplica en el art. 7 CV, no aluden a la “necesidad
de asegurar la observancia de la buena fe en el comercio internacional”, debido a
gue esta referencia se incorporé en un momento posterior. La regla sobre
interpretacion de la CV ha sido posteriormente reproducida en numerosd¥.textos
Es el caso, por ejemplo, de las convencionesideraL sobre letras de cambio y
pagarés internacionales de 1988, art. 4; sobre garantias independientes y cartas de
crédito de 1995, art. 5; y las leyes modelo sobre comercio electronico de 1996, art.
3, y sobre insolvencia transfronteriza de 1997, art. 8. Igualmenterléat. 6) y
cuL (art. 4) reproducen fiel e integramente el ativ.7

Estaregla la encontramos, igualmente, en el Proyecto de Convenaigmele.
sobre cesion de créditos con fines de financiamiento (art. 6). Por su paxtedos
se refieren a la buena fe como principio interpretativo en su art. 1.6.1 (Interpretacion
e integracion de los Principios), sino como un principio de comportamiento. Sigue
también este temperamento el art. 18 de la Convencion de Roma de 1980.

La Convencion Interamericana sobre el derecho aplicable a los contratos
internacionales de 1994, conocida como Convencion de Mexigotémbién se
alinea dentro de esta tendencia, pues en su art. 4 dispone que “Para los efectos de
interpretacion y aplicacién de esta Convencion, se tendra en cuenta su caracter
internacional y la necesidad de promover la uniformidad de su aplicacion”.

44 Un detenido estudio del principio de interpretacion de la Convencion de Viena realiza, entrestros, B
“L'interpretazione del diritto uniforme alla luce dell’art. 7 della convenzione di Vienna sulla vendita
internazional&, en Rivista di diritto civile Padova, 1986, nim. 3, pag. 221 sigs.; idémconvenzione di
Viennasulla vendita internazionale: origine, scelte y principi fondamehtaifiRivista trimestrale di diritto
e procedura civileMilano, 1990, nim. 3, pag. 727 sigsgNdoLp, Uniform law cit., pag. 135 sigs.; ?hme
GobbARrD, “Reglas de interpretacién de la convencion sobre compraventa internacional de mercaderias”, en
Diritto del commercio internazionaléMilano, 1990, nim. 4.1, pag. 103 sigserREs ViscasiLLAs, La
formacion del contrato de compraventa internacionglencia, 1996, pag. 86 sigs.AMbUEz LEPINETTE,
“Andlisis critico de las disposiciones”, cit., pag. 1090 siga.y&Caraaca, “Comentario al articulo 77, en
Diez-Picazo (dir.), La compraventa internacionadit., pag. 50; Evyva Saavebra, “La convencion de Viena”,
cit., pag. 172 sigs.; idem, “Ambito de aplicacion de la convencion”, cit., pag. 320 sigs.
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El enunciado principio de interpretacion tiene su justificacion, porque lo que se
desea, precisamente, es regular una determinada institucion contractual de manera
homogénea y, ademas, que ésta sea interpretada uniformemente. De no producirse
esta interpretacién uniforme, como sefialansapr@, nim. 111), toda la tarea
legislativa habria sido indtil, ya que, paradéjicamente, cada adhesién de un nuevo
pais a la Convencion no haria sino empeorar las cosas, pues la dificultad de la tarea
aumenta cuanto mayor sea el nimero de estados y sistemas juridicos en los que
haya de aplicarse la Convencitn

Las reglas sobre la interpretacion deua estan recogidas en el art. 4, cuyo
tenor es el siguiente:

“1. En la interpretacion de la presente Convencion se tendran en cuenta su objeto y

propdsitos, tal como se expresan en el predmbulo, su caracter internacional y la necesidad
de promover la uniformidad en su aplicacion y de asegurar la observancia de la buena

fe en el comercio internacional.

2. Las cuestiones relativas a las materias que se rigen por la presente Convencion, que
no estén expresamente resueltas en ella, se dirimiran de conformidad con los principios
generales en que se basa la presente convencion o, a falta de tales principios, de
conformidad con la ley aplicable en virtud de las normas de derecho internacional
privado”.

El citado precepto combina tres reglas distintas, a saber: una general sobre la
interpretacion de la Convencion (art. 4uF), otra relativa a la solucién de las
lagunas y una tercera que rige las relaciones entre la Convencion y los derechos
internos (art. 4.2ur). Estas reglas vienen intimamente unidas entre si y contienen
un mismo mensaje: la Convencion ha de ser objeto de una interpretacion autonoma,
ya que ella es indispensable para el éxito de la obra unifi¢adora

La cur, como regla general (art 4.1), establece tres criterios de interpretacion:
a) el caracter internacional, b) la uniformidad en su aplicacion y c) la observancia
de la buena fe. Con referencia al art. 7.1 CV, que es la fuente del articulo en

45 Cfr. Vasquez LeriNeTTE “Andlisis critico de las disposiciones generales”, cit., pag. 16904 compraventa
internaciona cit., pag. 42. Refiriéndose a la Convencién de Viena, particularmente al riesgo de interpretaciones
divergentes, BoiT estima quece risque est évidemment d’autant plus élevé que la convention, comme c'est
le cas, est appelée a étre appliguée dans un grand nombre de pays, relevant de familles juridiques et de
systemes politiques et économiques diffétdhe vente internationale de merchandisearis, 1990, pag.

47).

46 Cfr. Frienani, I contratto internazionaleen Giwcano (dir.), Trattato di diritto commerciale e di diritto
pubblico dell’economiaCedam, Padova, 1990, volumen XX, pag. 3&rkr|, refiriéndose al art. 7.dv,
estima que éste no fija un método, sino un objetivo —la promocion de la uniformidad— al que se debe conformar
cualquier interpretacion de la norma uniforme, teniendo en cuenta las caracteristicas de la propia Convencion,
en particular su internacionalidadefidita internazionalecit., pag. 130).



EL FACTORING INTERNACIONAL EN LA CONVENCION DE UNIDROIT 571

comentario, BNELL estima que esta norma establece so6lo dos criterios
interpretativos: el primero es el caracter internacional del texto y el segundo el
principio de buena fe. El objetivo de conseguir la uniformidad en su aplicacion, no
es mas que una consecuencia del caracter internacional d€l texto

El primer criterio a tener en cuenta es el “caracter internacional”. Esto significa
gue necesariamente se debe tener presente el marco institucional de aplicacion y
desenvolvimiento permanente de las normas de Derecho uniforme para arribar a
una correcta interpretacion. De un lado, se ha de evitar la aplicacion a la Convencion
de reglas interpretativas propias de un ordenamiento juridico nacional, y del otro,
la Convencion se debe interpretar autbnomamente o, lo que es mejor, se debe
interpretaper séé.

La regla de interpretacién que hace referencia a la “uniformidad” no es
autosuficiente, pues ella necesita completarse con los tradicionales criterios de
interpretacionyerbi gratia el literal, l6gico, sistematico, histérico y teleolodfco
Asi, lo primero que debemos hacer es desentrafiar el significado literal del término,
pero si éste es oscuro o insuficiente para resolver el problema, debemos recurrir a
los documentos que sirvieron de antecedentesw lasi como a las discusiones
habidas en su formulacién y aprobacion, tanto en las sesiones del grupo de trabajo
como en la Conferencia de Ottawa. Otro recurso es acudir a las versiones oficiales
de lacur, que son el inglés y el francés, cuyos textos son igualmente auténticos.

El dltimo criterio hermenéutico del art. 4cLF establece la obligacién de
“asegurar la observancia de la buena fe en el comercio internacional”. El papel que
juega el principio de buena fe en la sisteméatica de la Convencion se infiere de su
ubicacion, siendo esto, pues, un principio de interpretacion de la Convencion y del
propio contrato, a lo que se suma otra importante funcion: la de extemdér su
meramente interpretativo a uno de conteflido

47 “Linterpretazione del diritto unifornie cit., pag. 223; idem,Afrticle 7', en Banca - BoneLL (coords.),
Commentarycit., pag. 72.

48 Cfr. Levyva Saavebra, Factoring cit., pag. 287. La necesidad de interpretar la Convencién tomando en cuenta
su “caracter internacional” deriva del hecho que no sélo el contenido de la Convencién, sino también su
presentacion formal es el resultado de prolongadas discusiones entre expertos provenientes de distintas partes
del mundo. En la compilaciéon de cada una de las disposiciones era indispensable recurrir a un lenguaje
suficientemente neutro, cuyo significado pudiera ser claro para todos, recueeda B 'interpretazione
del diritto uniformé, cit., pag. 224.

49 Cfr. RRienan, Il contratto internazionalgcit., pag. 37; ErRrAr), Vendita internazionalerit., pag. 142; ERaLEs
ViscasiLLas, La formacion del contratait., pag. 92 sigs.;dyva Saavepra, Factoring pag. 288.

50 Cfr. RraLesViscasiLLas, La formacion del contratait., pag. 92. Con el principio de buena fe, mas que ante
un canon interpretativo, nos encontramos ante una norma de caracter sustantivo cuya funcién es modular el
comportamiento de las partes, explices®Uez LerineTTE, “Andlisis critico de las disposiciones generales”,
cit., pag. 1095;d., La compraventa internacionatit., pag. 46.
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En defecto de los criterios hermenéuticos antes indicados, habra de colmar las
lagunas de acuerdo con el art. du2, que reza: “Las cuestiones relativas a las
materias que se rigen por la presente Convencion, que no estén expresamente
resueltas en ella, se dirimiran de conformidad con los principios generales en que
se basa la presente convencion o, a falta de tales principios, de conformidad con la
ley aplicable en virtud de las normas de derecho internacional privado”. Este
precepto ha sido calificado, por algunos comentadores de la Convencion de Viena
(art. 7.2 CV), como “esquizofrénico”, pues, de un lado, transmite al intérprete una
impresion de rechazo a la aplicacion de normas internas, y de otro, determina la
aplicacion de dichas reglas, en ausencia de principios generales aplicables al caso
concreto.

9. DERECHOS Y OBLIGACIONES DE LAS PARTES

Antes de ingresar a estudiar los derechos y obligaciones de las partes reconocidos
en lacur, convienen unas lineas a la terminologia parte contractual. Como hemos
indicado, por parte contractual se entiende cada uno de los centros de intereses,
senso lat@ntagonicos, que intervienen en el acuerdo negocial. Cada centro o ntcleo
de interés, por lo general, viene integrado por una sola persona que persigue un
interés determinado; empero, nada impide para que alrededor de €l puedan reunirse
también mas de dos personas que persigan el mismo interés. En tales casos, habra
siempre una sola parte y no una pluralidad de partes, aunque los sujetos sean mas
de dos, por uno o ambos lados. Es el nUmero de los centros de intereses, no los
sujetos, lo que identifica el nUmero de las partes en el céatrato

El factoring internacional es una operacion compleja en la que intervienen
generalmente tres sujetos o empresas Yy, eventualmente$cuat@xportadora,
una importadora, unexport factory unaimport factor, lo que no significa que
sean tres o cuatro las partes contratantes. Las dos primeras son las partes
contractuales de la compraventa internacional, de la cual derivan los créditos que
la empresa exportadora cede export factor la que, a su vez, cede a la empresa
factora extranjera, es decir, araort factor

El factoringinternacional es, en efecto, un contrato celebrado sélo por dos partes:
la empresa exportadora (cedente de los créditos) y la empresa tagiorddctor).

51 Cfr. Levva Saavebra, Factoring, cit., pag. 279; Mssineq “Contrattd, (diritto privato)”, enEnciclopedia del
diritto, Giuffre, Milano, 1961, volumen IX, pag. 824.

52 Cuando participan cuatro empresas, generalmente, se le denonpiod &xport factoringo “two factor
systeil Véase BLINGER, Factoring law cit., pag. 116 sigs.; bbina e LEmus, Contratos de comercja@it.,
péag. 322.
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A este acuerdo, ordinariamente, se agregaimtesfactor agreemenigjue son
acuerdos entre empresas factoras de diversos paises, los que pueden ser también
filiales de un mismo grupo. Leur no solo se limita a considerar el contrato de
factoring, evitando cualquier referencia a logerfactor agreemenisino que al
disciplinar las relaciones de las partes interesadas, esto es, el cedente, cesionario y
el cedido, excluye todas las situaciones que implique la participacion de t8rceros

Hechas estas breves puntualizaciones, cabe ya estudiar los derechos y
obligaciones de cada una de las partes intervinientes en el contfatbodi@g.
Las normas relativas a esta materia estan contenidas en el capitulo Il, arts. 5-10
cur. En el primero de sus articulos, la Convencion resuelve positivamente uno de
los aspectos ddhctoring mas debatidos, esto es, el relativo a la validez de la
cesion de créditos futuros. Se trata de una practica financiera, que tiene una funcion
principalmente de garantfamuy afirmada en Alemani&(obalzessio) en los
Estados Unidos3lobal assignment of present and future receivgpérsFrancia,
regulada por la Ley Dailly de 1981, modificada en 1984, y en ltalia, regulada por
la Ley num. 52, del 21 de febrero de 1992 cLaadmite, pues, la validez de la
clausula de cesién de créditos futuros, aunque el contrato no los especifique
individualmente, con la condicion que sean identificables al momento de la
celebracion del contrato diactoringo al momento en que nacen dichos créditos
[art. 5.a)cur]. Esta clausula de cesion, a tenor del art. &ub)no hace necesario
un nuevo acto de transferencia de crétfitstas reglas son aplicables estrictamente
a las partes contratantes, no a terceros.

El art. 6cur resuelve otra cuestion muy controvertida, surgida como resultado
de las divergentes soluciones adoptadas por los paises: la clausula de no cedibilidad
de los créditos contenidos en el contrato de compraventa. Se trata, en efecto, de
una clausula general o estandar que las grandes empresas, usualmente, insertan en

53 Cfr. Leyva Saavebra, Factoring cit., pag. 280; Mriant, “L’entrata in vigoré, cit., pag. 568.

54 Cfr. Gxssanpro, “Il factoring internazionalg cit., pag. 29; Mnari, “Il factoring internazionale nella
convenzioneniproiT’, enDiritto del commercio internazional®lilano, 1989, nim. 3.2, pag. 461aMani,
“L'entrata in vigoré, cit., pag. 570.

55 Segun Dz Bravo, lo establecido en dicha norma es inexacto, por cuanto la verdad es que el perfeccionamiento
de la transferencia reclama un acto escrito de voluntad por parte del cedente —endoso, firma de cesion, etc.—
sin el cual no podria surtir plenos efectos dicha trasferencia (“Panorama mexicano del factoraje frente a la
convencion esnibroit”, en Vniversitas Bogota D.C., 2000, nim. 100, pag. 456). No participamos de la
opinién del citado autor, pues una convencion uniforme, precisamente, tiende a superar esos problemas que
muestran las legislaciones internas. En la legislacion espafiola, como existen obstaculos normativos para
efectuar validamente una cesién global anticipada de créditos futuros, las empresas factoras, con el objeto de
salvaguardar sus intereses, proceden a disgregar la opera&a@odeg en una multitud de negocios de
cesion, que presuponen necesariamente el ofrecimiento de los distintos créditos por parte de la empresa
cedente y que se perfeccionan de forma independiente y sucesiva, de acuerdo con las féormulas y el
procedimiento predispuestos en el propio contrato. Véaseile EnTerria, Contrato de factoringcit.,
péag. 68 sigs.
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los contratos de compraventa para evitar el riesgo de un doble pago, sea éste
efectuado por error o negligencia. Esta clausula es ventajosa para el comprador-
deudor, pero no para el vendedor-acreedor, que no puede echar faatariab

para autofinanciar8e En atencion a las soluciones adoptadas en algunos paises,
como los Estados Unidos de Norteamérica (Seccion 9-318debor ejemplo,

la cur considera valida la cesion de créditos hecha en violacion a la prohibicion de
cesion, a condicion que el deudor, al momento de la celebracién del contrato de
compraventa resida en un Estado que haya ratificado la Convencién haciendo su
reserva sobre tal norma (art. GL2).

En razén de la dificultad para algunos ordenamientos juridicos de aceptar la
excepcion que se hace a los principios de autonomia de la voluntad y de fuerza
obligatoria de los contratos entre las partes, el arcuttha introducido un
mecanismo de reserva que permite a los estados, si lo creen conveniente, proteger
a los deudores situados en su territorio; en este caso, la cesion, valida entre la
empresa factora y factorada, no surte efectos para la deudora. Esta arquitectura,
gue refleja un compromiso obtenido después de largas discusiones, logro ofrecer
una solucion al compas de las necesidades comerciales de nuestros dias, poniendo
a buen recaudo los principios fundamentales a los cuales ciertos ordenamientos
juridicos no habrian renunciado.

El art. 7cur, por su parte, establece el principio que la cesion del crédito puede
comportar la transferencia de todo o parte de los derechos del proveedor derivantes
de la compraventa, incluida la reserva de propietitéalto the goodsy cualquier
otra garantia otorgada por el deudsdyurity interegt

En cuanto a las relaciones entre las empresas factora y deudora cedida, en
principio, se ha establecido que la deudora esté obligada a pagar so6lo si no tiene
conocimiento de la existencia de un derecho preferencial y si se le ha hecho una
correcta notificacion escrita de la cesion de créditos (artc8)1 La empresa
cedente o la factora (con poder de aquélla), sefiala expresamente la Convencién,
debe notificar por escrito a la deudora, indicAndole de manera razonable los
instrumentos crediticios cedidos a la cesionaria, a quien o por cuenta de quien la
deudora debe efectuar el pago. Los créditos Unicamente pueden ser producto de
contratos de compraventa o de servicios celebrados en el momento en que la
notificacion es hecha o antes de ese momento [art. 8UE|C)

La regla contenida en el art. &2 completa la disciplina uniforme, al seialar
gue la empresa deudora tiene derecho a liberarse del pago si lo ha efectuado segun

56 Cfr. Levyva Saavebra, Factoring cit., pag. 281.
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las reglas establecidas en el contrato de compraventa internacional, salvo la presencia
de otras formas liberatorias de pago establecidas por la ley apficable

Correlativamente a la obligacion de efectuar el pago a la factora, la deudora
tiene derecho a oponer a ésta dos excepciones que tienen su origen en el contrato
subyacente. La primera sefiala que la deudora puede interponer contra la factora
todos los medios de defensa que deriven del contrato de compraventa o de servicios
y que habria podido invocar si esa accion hubiese sido ejercitada por la proveedora
(art. 9.1cur); la segunda dispone que también podra oponer a la factora los derechos
0 acciones de compensacion, pero sélo los que se podian ejercitar anteriormente a
la notificacion de la cesién (art. ©@r)%. La razén de ser de estas normas esta en
el principio segun el cual la deudora no debe encontrarse, luego de la cesién del
crédito, en una posicion inferior a la que habria tenido si la cesién no se hubiera
llevado a cab®d.

El art. 10curregula la hipétesis en la cual la empresa deudora haya ya cumplido
con el pago sin haber recibido la contraprestacion de la proveedora o haberla recibido
defectuosa o tardiamente; en tal caso, la deudora no tiene accion o derecho para
recuperar la suma pagada la empresa factora, pero si puede solicitarle el pago a la
proveedora (art. 10 duF).

La citada disposicion, sin embargo, admite dos excepciones para que la deudora
pueda recuperar lo pagado a la empresa factora: cuando ésta no haya cumplido su
obligacién de pagar a la proveedora por los créditos cedidos [art. 102, &)
bien, cuando ésta haya efectuado el pago a la proveedora, no obstante conocer el
incumplimiento o cumplimiento defectuoso o tardio del contrato de compraventa
por parte de la empresa proveedora [art. 10c24))

57 Cfr. D= Nova, Nuovi contrattj cit., pag. 106; MsTrg “La convencion denipbroit”, cit., pag. A-149.

58 El derecho a oponer la compensacion fue objeto de una resolucion de la Corte de Apelaciones de Grenoble,
emitida el 13 de septiembre de 1995 por la Camara comercial. En esta decision los jueces validaron el
acuerdo de las partes para la aplicacion de la Convencién, a pesar que no fueron reunidas las condiciones
temporales. Tras reconocer el derecho a la compensacion de la deudora contra la cesionaria por un crédito
derivado del contrato cedido, que era cierto, liquido y exigible antes de la notificacion, el colegiado autorizé
la compensacion, incluso de un crédito no liquido ni exigible en el momento de la cesion del contrato,
sefialando que “deriva de la letra del articulo 9.2, asi como de las negociaciones de la Conferencia Diplomatica
de adopcion, que el citado articulo se refiere a derechos procedentes de operaciones independientes del
contrato subyacente (...) sin exigir que, en el momento de la notificacion de la cesion, las condiciones en
materia de compensacion sean realizadas todas, desde que los derechos y acciones que puedan crear un
derecho de compensacién hayan nacido y hayan sido invocadas anteriormente al momento en que la cesion
ha sido notificada”. Un resumen de este falldrenue du droit uniformékoma, 1996-2, pag. 402 sigs.

59 Cfr. D= Nova, Nuovi contrattj cit., pag. 106; Mnaco, “La convenzione internaziondeit., pag. 15; MiNARI,
“Il factoringinternazionale”, cit., pag. 463gkva Saavebra, Factoring cit., pag. 289.
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10. CESIONES SUCESIVAS

La cur, en su capitulo Ill, declara la plena legitimidad de las cesiones sucesivas
(subsequent assignmenissu sujetabilidad a las disposiciones materiales de la
Convencion. En el art. 11.1car, dispone que los arts. 5-10 de la Convencion se
aplicaran a toda cesion sucesiva del crédito por la empresa factora (por ejemplo, a
otra factora) o por una sucesiva cesionaria; y que los arts. 8-10 se aplicaran como
si la cesionaria sucesiva fuese la empresa factora [art. Idud.t8l art. 11.2ZurF,

a su turno, establece que la notificacion de la cesion sucesiva a la deudora constituye
también notificacion de la cesién a la empresa factora.

Sin embargo, el art. X2 considera valida la clausula, contenida en el contrato
defactoring, que prohibe las cesiones sucesivas. La compatibilidad de esta norma
con el concepto diactoring internacional hace surgir algunas dudas, advertidas
en su momento por los redactores de la Conveficion

11. DISPOSICIONES FINALES

Las disposiciones finales contenidas en el capitulo IV se refieren a la entrada
en vigencia de laur, las eventuales reservas formuladas por los estados
contratantes y otras disposiciones habituales en el &mbito de las convenciones
internacionales.

En lo particular, sefiala quedar permanecera abierta a la firma de todos los
estados en Ottawa hasta el 31 de diciembre de 1990, y que ella entrara en vigencia
el primer dia del mes siguiente a la expiracion de un plazo de seis meses contados
desde la fecha del depdsito del tercer instrumento de ratificacion, aceptacion,
aprobacién o adhesion (art. 14.F).

La cur, ademas, se aplicara a las relaciones pendientes de ejecucion cuando los
créditos cedidos en virtud de un contratdesdoringhayan surgido de un contrato
de compraventa de mercaderias concluido después de la entrada en vigencia de la
Convencion, siempre que: a) el contratofaleoring se celebre en esa fecha o
después de ella; o b) las partes contractualeadidring hayan acordado la
aplicabilidad de la Convencion (art. 2dr).

60 El motivo de la inclusién de esta norma ha sido el pedido de la delegacién de un pais perteneciente al bloque
socialista, en cuyo ordenamiento juridico se prohibe la cesion sucesiva de créditBspGindtory report
on the draft conventidncit., pag. 109.
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12. FUTURO DE LA CONVENCION UNIDROIT

Por contener un conjunto de reglas equilibradas que representan, al mismo tiempo,
un cumulo de soluciones practicas que gozan de un amplio reconocimiento en los
distintos sistemas juridicos,dar es, pues, un instrumento contractual que marca

un progreso notable en la regulacion uniforme de esta técnica administrativa-
financieray en el desarrollo del comercio internacional. El éxito de esta herramienta
unificadora ha llevado a que cobre fuerza la idea de elaborar un proyecto de mayor
magnitud que supere sus limitaciones objetivas de ésta, en cuanto a la materia que
contempla y los aspectos que reglam@niste proyecto, denominado cesion de
créditos con fines de financiacion, se desarrolla bajo el patrociniocdeat, y

esta a cargo del grupo de trabajo sobre practicas contractuales internacionales desde
su inicio en 1995,

El &mbito de aplicacion que proyecta la futura Convencion es, sin duda, mas
amplio que el de laur, ya que se propone cubrir todo tipo de cesiones de créditos
gue tengan su origen en un contrato internacional. Las cesiones que expresamente
serian incluidas son: &ctoring el forfaiting, la securitizacion la financiacion
del propio proyecto y la refinanciacién. El proyecto, ademas, contempla la
reglamentacion de una serie de aspectos que fueron dejados de lado voluntariamente
por lacur, como la oponibilidad de la cesion a terceros y el concurso de cesionarios
en el caso de insolvencia del cedente, combinando disposiciones de derecho
sustancial y de conflicto de leyes para la obtencién de un mejor resultado.

Es verdad que es todavia temprano para hacer una evaluacion de las relaciones
entre la Convencién davoroiT y la futura Convencion devcitraL, y del modo
cémo eventuales conflictos seran resueltos. No obstante, pensamos que por limitada
gue sea laur, ella es un imponente racimo de soluciones practicas y realistas que
de manera unanime goza del apoyo de la comunidad negocial internacional,
particularmente de los operadoresfdetoring Su aceptacion por seis estados de
realidades econdmicas y tradiciones juridicas tan distintas, como Alemania, que es

61 Una lista muy bien elaborada de las cuestiones no contempladeuerdatiene el articulo desRvanN,
“DasuniproiT-Ubereinkommen Uber das internationale factoring (Ottawa 1988)Rabeles zeitschrift fur
auslandisches und internationales privatred#89, pag. 603; citado poesrARri, “L'ambito di applicazione
internazionalg, cit., 1996, pag. 200. Mari, por su parte, sefiala que la Convencion, aun cuando ha afrontado
problemas fundamentales, se ha visto obligada a dejar de lado otras. En patrticular, no han sido organicamente
reguladas las relacioniggerfactorsy las relaciones contractuales entre cedente y factor, ni la Convencién ha
tomado posicion sobre el viejo problema de la oponibilidad de la cesion a la quiebra del proveedor, concluye
el citado autor (fl factoring internazionalg cit., pag. 465).

62 Como indicaramos, la decision de la Comision de las Naciones Unidas de ocuparse del tema de la cesion de
créditos con fines de financiacion se adopto a raiz de la sugerencia formulada en el Congresarde
titulado “Hacia un derecho mercantil uniforme para el siglo XXI”, celebrado en Nueva York del 17 al 21 de
marzo de 1992. Cfr. Informe del grupo de trabajo sobre préacticas contractuales internacionales del 30
periodo de sesiones (Nueva York, 1-12 de marzo de 289989/456.
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uno de los Ultimos que ha ratificado la Convencion, ya nos hace vislumbrar su
aplicacion a un mayor volumen de operaciones internacionales.

13. NOTA CONCLUSIVA

Debemos concluir estas lineas de presentacion y comentario de la Convencion,
recomendando al Presidente de la Republica, que haciendo uso de los arts. 57 y
118, inc. 11, de la Constitucién Politica de 1993, y el art. 2 de la Ley 26647, firme
la adhesién de nuestro pais, no sélo a la Convencionfsgtognginternacional,

sino también a la dieasinginternacional, tal como lo ha hecho en 1999 con la
Convencion de Viena de 1980.

La adhesion a las citadas Convenciones significaria que tanto los operadores
econdmicos como los juridicos de nuestro pais tendrian que aplicar, a sus relaciones
contractuales, la normativa uniforme contenida en ellas, pues, a tenor del art. 55 de
la Constitucién, las Convenciones pasarian a formar parte de nuestro derecho
nacional. Esta adhesion no supondra ninguna alteracion de nuestra normativa
interna, tampoco de la normativa especificafdeloring y del leasing por el
contrario, serdn un valioso y eficaz complemento para el desarrollo de estas
operaciones a nivel internacional.

No olvidemos que en este mundo cada vez mas global y dinamico, son las
pequefias y medianas empresas las verdaderas turbinas del desarrollo econémico
de los paises; por ende, lo recomendable es dotarlas de un instrumento uniforme
que contribuya a reforzar su posicién en los mercados internacionales y, al mismo
tiempo, les permita el cobro de sus facturas, ahorrar los gastos administrativos y
recibir valiosa informacion sobre dichos mercados. Esta informacion se torna mas
valiosa todavia si es sobre el importador (deudor) que le ofrece una empresa
especializada efactoring amortiguando asi los riesgos que le significa exportar
sus bienes o servicios, al tiempo que obtiene liquidez inmediata echando mano a
una de las técnicas mas desarrolladas de financiamiento. Las otras posibilidades
de financiacion y garantia, como el pago anticipado, el descuento de letras o el
seguro de crédito, se revelan limitadas, sino insuficientes, frente al amplio menu
de prestaciones que falctoring ofrece a las empresas. Si quisiéramos destacar
aqui una de sus mas logradas ventajas, no cabe duda que seria aquélla que reza: el
factoringes un contrato “a la medida del cliente”.
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